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مقدمه

  به شما تبریک می گم. با خرید این کتاب خیلی از افراد رو پشت سر 
و  پیشرفت  دنبال  افراد  از  درصد  ده  فقط  هرکاری  توی  گذاشتی چون 

یادگیری هستند و شما جزوء آن ده درصد هستی.
راه اندازی  می کنند  فکر  خیلی ها  که  دارد  وجود  اشتباه  تصور  یک    
کسب وکار فقط با سرمایه های چند میلیون تومانی و هزینه های سنگین 
با  ندارید می توانید  اگر شرایط مالی مناسبی  اما حتی  امکان پذیر است 
این کتاب کسب وکار  بردن روش های  کار  به  با  و  کمترین سرمایه اولیه 
خلاقیت های  خودتان  کسب وکار  در  یا  کنید  راه اندازی  رو  خودتون 

فوق العاده انجام دهید.
  هدف اصلی من از نوشتن این کتاب شکستن ساختار ذهنی شما بوده 
چون اگر نحوه فکر کردن و نگاه شما به کسب وکار تغییر کند ایده های 
بسیار زیبا و کاربردی به ذهن شما خواهد رسید که می توانند شما را 
و  فکر کنید  این کتاب خوب  هنگام خواندن  لطفاً  ثروتمند کنند، پس 
زمانی که ایده ای به ذهنتان رسید سریع یادداشت کنید اگر این کار را 
نکنید چند روز بعد کلًا ایده ها از ذهن شما خواهند رفت و نابود خواهند 

شد.



از نوشتن آن نترسید خیلی  ایده ای رسیدید که خنده دار بود  به  اگر    
از کسب وکارهایی که الان وجود دارند روزگاری برای انسان ها خنده دار 

بودند و کسی فکر نمی کرد یک روزی این کسب وکارها اجرایی شوند.

»بهترین ایده ایده ای هست که خودتان باورش دارید«

  در اینجا جا دارد از پدر و مادر فداکارم و همچنین همسر مهربانم که 
در نوشتن این کتاب به من کمک بزرگی کردند قدردانی کنم.

  اگر ایده ای دارید با ما در میان بگذارید تا در کتاب های بعدی از آن 
استفاده شود نام شما نیز در کتاب نوشته خواهد شد. لطفاً ایده هایی که 
این کتاب باعث شد تا شما با آن به موفقیت برسید، و اجرایی کرده اید 
به  کردن  خدمت  برای  من  انرژی  تا  کنید  ارسال  من  برای  حتماً  رو 
ایدها و  برابر بشود. همچنین می توانید برای دریافت  شما عزیزان چند 
روش های جدید همین الان نام خانوادگی خودتان یا عدد 3 را به شماره 

09158080805 ارسال کنید.
یا عضو سایت ما به آدرس www.taghadosi.com بشید.

همچنین برای دیدن آموزش های رایگان حتما اینستاگرام مارو دنبال کن:

saeed_taghadosi                                             

با تشکر مهندس سعید تقدسی



فصل اول

لازمه موفقیت در کسب وکار چیست؟

بیش از تصورتان باید کار و تلاش کنید
  اصلًا شوخی نمی کنم! موفق شدن نه فقط در کسب وکار بلکه در ورزش، 
زندگی، عشق و ... زمان، تلاش، خون دل خوردن، عرق ریختن و اشک های 
زیادی می طلبد؛ احتمالاً بیشتر ازآنچه تصورش رادارید! اگر هنوز کارتان 
را شروع نکرده اید، در مرحله ی »ماه عسل« تلاش برای خلق کسب وکار 

جدیدتان به سر می برید.
  ذهنتان حول قدم زدن در ساحل، دیر خوابیدن، گشتن دور دنیا و غیره 
طولانی،  روزهای  ندارد.  وجود  چیزی  چنین  واقعیت  در  اما  می چرخد، 
شب های طولانی، هفته های طولانی، آخر هفته های طولانی، همه و همه 
صرف ساختن رؤیا و زندگی جدیدی می شود که برایتان خوشبختی به 

همراه دارند.
  تمام کارآفرینان موفقی که من می شناسم روزانه 14 الی 18 ساعت 
کار می کنند. دیدگاه من این است که انجام هر کار ارزشمندی، تلاش 
زیادی می طلبد و شما نه تنها باید در خودتان بلکه باید برای موفقیت در 

کسب وکارتان سرمایه گذاری کنید.
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  چیزهایی وجود دارند که باید کنار بگذارید، اگر می خواهید پیروز شوید.
کسب وکار  می خواهد  که  می کنم  صحبت  نفر  یک  با  هفته  هر  تقریباً 
جدیدی را شروع کند یا کسب وکار فعلی خود را بهبود دهد؛ اما خواهان 
فداکاری و حذف بعضی چیزها از برنامه زمانی خود نیست. قطعاً در تقویم 
شما چیزی وجود دارد، هر چه که باشد باید آن را ابطال یا حذف کنید، 

اگر می خواهید برای تحقق رؤیا و کسب وکارتان زمان صرف کنید.

هیچ وقت بیکار نباشید
  یک استادی داشتم که حرف خوبی می زد می گفت: »هیچ وقت بیکار 
نشین حتی اگر شده باغچه همسایه رو رایگان بیل بزن اما بیکار نشین« 
یا  و  منفی  باکارهای  نکنی  مشغول  مثبت  کار  یک  به  رو  خودت  اگر 
بی ارزش وقت خودت رو هدر می دهی، وقتی هم که متوجه این موضوع 

بشوید زمان زیادی را ازدست داده اید. 

 داستان زندگی خودم 
  من توی یک روستا به دنیا اومدم، اما برای ادامه تحصیل مجبور شدم 
به مشهد بیام؛ و سختی های زیادی بکشم. دو سال اول توی یک خونه ای 
اینکه  برای  زندگی می کردم.  و یک سقف  دیوار داشت  تا  فقط سه  که 
نه دست شوئی  و  نه حمومی  نمیرم زیر پلاستیک می خوابیدم.  از سرما 
امتحانات  موقع  روز  یک  برم دست شوئی  می تونستم  مدرسه  توی  فقط 
رسیدم،  تا  دست شوئی  سمت  دویدم  سریع  شدم  که  مدرسه  وارد  بود 
دیدم در قفله شروع کردم به گریه کردن که چرا توی یک شهر غریب 
حداقل امکانات رو هم ندارم. خیلی وقت بود حموم نرفته بودم و بیماری                
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پوستی بدی گرفته بودم. پناه آوردم به حرم امام رضا )ع( گفتم: آقا جون 
این جوری از مهمونت پذیرای می کنی این رسمش نیست. تو حرم به این 

بزرگی داری من حتی یک دست شوئی هم ندارم.

تصمیم های بزرگ برای مردی کوچک
  اون روز توی سن 13 سالگی تصمیم گرفتم به هر قیمتی که شده باید 
خودم رو از این وضعیت نجات بدم. رفتم سر گذر )محلی که کارگرها 
افغانی ها  برای  ببرتشون سرکار( حتی  بشه  پیدا  نفر  تا یک  وای میستن 
کارگری می کردم. یک روز که داشتم سرکار می رفتم با یک آقای آشنا 
شدم که کارواش داشت. به من پیشنهاد کار داد تصمیم گرفتم برم و 
توی کارواش کارکنم یک مدت کوتاهی توی کارواش کارکردم اما اصلًا 

از این کار خوشم نیومد وبه سرکار قبلی خودم برگشتم.
انجام بدم و به جای یک کارگر  بار تصمیم داشتم کار بزرگ تری    این 
معمولی یک استاد بنّا باشم.کار یک استاد بنّا را به صورت کامل بلد بودم 
و می تونستم انجام بدم اما سن من خیلی کم بود و کسی منو به عنوان 

استاد بنّا قبول نمی کرد.
  تصمیم گرفتم از پدرم کمک بگیرم پدرم هم مثل من یک کارگر ساده 
انجام  پیمانکاری  کار  و  اجاره کنیم  کار  دیگه  باهم  بیا  بهش گفتم  بود 

بدیم.
  پدرم هم پیشنهاد منو قبول کرد بعد رفتم و با یک معمار صحبت کردم 

و به اسم پدرم یک کار پیمانکاری برداشتم.
  با پدرم شروع به انجام کار پیمانکاری کردیم خیلی زود کارمون گرفت 
بشم    کاسبی  وارد  داشتم  اما من دوست  داشتیم  خوبی  نسبتاً  درآمد  و 
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برای همین خشکبار و لبنیات شهر خودمون رو می آوردم و توی مشهد 
می فروختم. بعد تصمیم گرفتم یک مغازه داشته باشم و چون کار داییم 
فست فود بود رفتم پیشش و توی  چند روز کار فست فود رو یادگرفتم 
من  که  بود  شده  متعجب  داییم  که  بود  زیاد  انقدر  یادگیری ام  قدرت 
چطور انقدر سریع این کار رو یاد گرفتم و بعد خودم یک مغازه فست فود 
راه اندازی کردم در اول کار مشکلات خیلی زیادی داشتم. وقتی که لوازم 
مغازه رو تهیه کردم دیگه پولی برای تهیه مواد اولیه نداشتم پس مجبور 

شدم از داییم پول قرض بگیرم تا بتونم برای مغازه جنس بخرم.
  چون مشکلات مالی زیادی داشتیم راه اندازی یک کسب وکار برام کار 
خیلی مشکلی بود و اون روزها سختی های خیلی زیادی کشیدم. بعد از 
چند وقت پدرم هم به کمک من اومد و دونفری مغازه را اداره می کردیم 
در کنار کار مغازه داری به دانشگاه هم می رفتم وقتی که درسم تموم شد 
تصمیم گرفتم که توی رشته خودم مشغول به کار بشم به عنوان مهندس 
اما  شدم  کار  به  مشغول  مشهد  معروف  برج های  از  یکی  توی  اجرایی 
اصلًا دوست نداشتم برای مجموعه ای و برای کسی کارکنم. برای همین 

تصمیم گرفتم خودم یک کارآفرینی بکنم.
  به صورت شراکتی با یک نفر کارگاه چاپ سیلک راه اندازی کردیم توی 
خلاقانه  خشک کن  دستگاه  تا  دو  داشتم  زیادی  خلاقیت های  کار  این 

درست کردم و حتی تونستم یک رنگ جدید هم اختراع کنم.
  با این کار تونستم برای 4 نفر دیگه هم شغل ایجاد کنم با توجه به اینکه 
چاپ سیلک کار خیلی قدیمی و محدود بود تصمیم گرفتم وارد چاپ های 
جدید بشم پس وارد کار چاپ افست شدم از مشتری ها سفارش کارت 
ویزیت، تقویم، سررسید و ... را می گرفتم و چاپ می کردم توسط این کار 
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با قالی شویی های زیادی آشنا شدم و شروع کردم به چاپ اتیکت قالی 
پیدا  توسعه  کارم  کم کم  داشت.  برام  خوبی  خیلی  که سود  آن ها  برای 
کرد و تبدیل به یک شرکت تبلیغاتی شد. اما متأسفانه برای شریکم یک 

مشکلی پیش اومد و مجبور شدم کسب وکارم را بفروشم.
  توی یک بازه زمانی خیلی کم یک فرصت خیلی عالی برای کار کافی نت 
پیش او مده بود، یک مدتی یک کافی نت راه اندازی کردم. تونستم از این 

فرصت مناسب استفاده کنم و سود خوبی به دست بیارم.
بعدش تصمیم گرفتم وارد تولید ساندویچ سرد بشم برای همین کار، برند 
گیلار رو به ثبت رسوندم اما متأسفانه اوایل شروع کار من قوانین صنعت 
غذا و دارو تغییر کرد که باعث شد سخت گیری های شدید و بی موردی 
در مورد تولید ساندویچ سرد انجام دهند، این کار منو خیلی دلسرد کرد 
بود توی  قرار  اون موقع  ادامه ندهم  این کار رو  و تصمیم گرفتم دیگه 
مشهد یک طرحی تحت عنوان طرح همگامان به اجرا در بیاد جالبه که 
بدونید اون طرح دقیقاً مشابه طرح همین اسنپ، تبسی و تاچسی بود که 
هنوز توی تهران هم اجراء نشده بود و قرار بود برای اولین بار در مشهد 
اجراء بشه. من توی این طرح شرکت کردم درآمدش فوق العاده بود توی 
یک روز می تونستی اندازه 4 نفر که توی آژانس کار می  کردند با ماشین 
خودت کارکنی اما متأسفانه به خاطر اختلاف بین آژانس ها این طرح را 

لغو کردند.
راه اندازی  رو  مشاغل  اطلاعات  بانک  که  گرفتم  تصمیم  اون  از  بعد    
کنم و این کار را کردم که خیلی هم برای من پرسود بود و در کنارش 
می تونستم برای 5 نفر دیگه هم شغل ایجاد کنم این کار باعث شد که من 
با شغل های مختلف و مشکلاتشون آشنا بشم که بزرگ ترین مشکل تمام 
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اونها و خودم فروش بود پس تصمیم گرفتم که توی کار فروش متخصص 
بشم تا بتونم مشکلات این شرکت ها رو برطرف کنم.

  سمینارها و دوره های آموزشی خیلی زیادی رو گذروندم و در کنارش 
موفقیت  و  کسب وکار  مورد  در  که  کتاب هایی  خوندن  به  کردم  شروع 

بودند و تحقیق در مورد کسب وکارها تا در این کار متخصص بشم.
با فروش کتاب هایی که می تونستند  ابتدا  را    حل مشکلات شرکت ها 
فروش اون ها رو افزایش بدهند شروع کردم و بعد از اون هم،  دوره های 
فروش و کلاسهای مشاوره رو به آن ها می فروختم تا بتونند از این طریق 

فروش شون رو افزایش دهند.
  در کنار این کار یک کلینیک ساختمانی هم راه اندازی کردم که توی 

مشهد خیلی هم معروف شد و برای 1۰ نفر شغل ایجاد کرد.
و  فروش  مورد  در  زیادی  خیلی  اطلاعات  و  تجربه ها  مدت  این  توی    
دیگران  اختیار  در  داشتم  دوست  خیلی  و  بودم  کرده  کسب  بازاریابی 
بزارم برای همین کتاب شاه کلید فروش در ایران رونوشتم که با استقبال 
خیلی خوبی مواجه شد و تعداد خیلی زیادی از آن به فروش رفت. مشکل 
بزرگ دیگری که کسب وکارها با اون مواجه بودند نداشتن خلاقیت در 
کسب وکارشون بود پس تصمیم گرفتم دوره های کارآفرینی و خلاقیت 

رو شرکت کنم.
  دوره های زیادی رو شرکت کردم و کتاب های زیادی رو خوندم که برای 
من هزینه های خیلی زیادی داشت اما حاصل این سرمایه گذاری اختراع 

دستگاه سوپرفود، و نوشتن کتاب 114 ایده کسب وکار شد.
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کشف رازی بزرگ
دوست  زیادی  ثروتمند  افراد  با  خوندم  زیادی  خیلی  کتاب های  من    
شدم و اون ها رو موردبررسی قراردادم. بعد از کلی تلاش و تحقیق به راز 
بزرگی پی بردم که تمام افراد ثروتمند اون رو می دونستن و با همین راز 
به ثروت رسیده بودن و تونسته بودن صاحب کارخونه های زیادی بشن و 
اون راز بزرگ »فروش« بود. تمام افراد ثروتمند درفروش حرفه ای بودن 

و فروشندگان حرفه ای رو به خدمت خودشون گرفته بودند.
 

نکته   
  اگر دوست داری ثروتمند بشی فروش رو یاد بگیر.

انسان ها  تمام  نیست.  فروش یک محصول  تنها  فروش  از  من  منظور    
یا  زمان  دیگری  خدمات،  یکی  می فروشه  کالا  یکی  هستن.  فروشنده 
تخصص حتی بچه ای که به دنیا میاد مهر و محبّتش رو می فروشه تا پدر 

مادرش در مقابل اون ازش نگهداری کنند.

 ایران بهترین کشور برای ثروتمند شدن هست
  باور کنید کشور عزیزمان سرشار از فرصت های کسب وکار و کسب درآمد 
است. فقط باید کمی همّت کنیم و این فرصت ها را کشف کرده و شروع 

کنیم.
  اگر علایق خود را به خوبی پیدا کنیم و یک ایده جدید مرتبط با آن را 

انتخاب کنیم هیچ عاملی نمی تواند مانع موفقیت ما شود.
  من علاقه خاصی به افراد کارآفرین دارم برای همین زندگی نامه آن ها 
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رو مطالعه می کنم پیشنهاد می کنم شما هم حتماً این کار رو بکنید چون 
هم انگیزه خوبی می گیرید و هم اینکه از تجربیاتشان استفاده می کنید.   
یکی از این کارآفرینان دوست داشتنی مرحوم حاجی قربانی )بنیان گذار 
کارخانه های جهان کار و جهان طراوت( که در اصل تحول زندگی من هم 
با خواندن کتاب مردی از تبار فولاد که زندگی نامه ایشون هست شروع 
از اینکه فوت کنند  شد. برای همین ارادت خاصی به ایشان دارم قبل 

تصمیم گرفتم به دیدنشان برم.
و  نمی شدم  موفق  هیچ وقت  اما  رفتم  کارخانه شان  به  زیادی  روزهای    
هر دفعه یک جوری منو رد می کردند. آخر یک روز نگهبان کارخانه بهم 
مگر  نمی کنن  قبول  مهمان  اصلًا  و  شلوغه  سرشان  خیلی  ببین  گفت: 

اینکه از کشور اروپایی یا آمریکا مهمان داشته باشند.
  من می دونستم که آقای قربانی قوچانی و همشهری ما هستن به نگهبان 
گفتم پس یک لطفی بکنین و بهشون بگین یک نفر از قوچان اومده و 
با شما کار داره نگهبان خندید گفت من می گم فقط مهمان خارجی تو 
می گی قوچان! گفتم امتحانش ضرر نداره اگر این کارو برام بکنید ممنون 
می شم. گوشی رو برداشت و دفتر کار حاج آقای قربانی روگرفت و دقیقاً 
همون حرف منو پشت تلفن گفت و جالبه نه تنها پذیرفتندکه برم داخل 

بلکه برای خوردن صبحانه هم دعوت شدم.
خود  متأسفانه  اما  نشستم  صبحانه  میز  سر  داخل  رفتم  با خوشحالی    
حاجی قربانی خیلی حال خوبی نداشتند. مریض شده بودند و در اصل 

ماه های آخر زندگی شان بود بیشتر پسرشان با من صحبت می کردند.
  مطالب خیلی جالبی یاد گرفتم ایشان هم تجربه کار در ایران رو داشتن 

و هم در اروپا کار کرده بودند.
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  تعریف می کرد می گفت: سال اول که رفتم اونجا و می خواستم کارخونم 
نشون  اون  توی  که  دادند  من  به  بیزینس پلنی  یک  کنم  راه اندازی  رو 
می داد کسب وکار من سال اول رشد خوبی داره و در سال دوم و سوم 
ورشکست می شم. می گه  پنجم  در سال  و  سود خیلی خوبی می کنم  
باورش برام سخت بود اما دقیقاً همون جوری شد و مجبور شدم برگردم 
خیلی  ایران  توی  کاسبی  می گفت:  باتجربه  و  بزرگ  مرد  این  و  ایران 
اگر می خواستیم  و  نداشتیم  دادن  تخفیف  اجازه  اونجا حتی  راحت تره، 

قیمت هامون رو کاهش بدیم باید از 1۰۰ جا مجوز می گرفتیم.
  پس قدر کشورت رو بدون واقعاً ما توی یک کشور بکر زندگی می کنیم 

که جا برای پیشرفت خیلی داره فقط کافیه کمی متفاوت تر فکر کنی.





فصل دوم

کار نکنید! تفریح کنید!

کمرنگ ترین قلم ها از پررنگ ترین حافظه ها قوی تر هستند
  پیشنهاد ما این است هر شب خوب فکر کنید. کارهایی که بایستی روز 
انجام آن ها  از  انجام دهید را در دفترچه جیبی تان بنویسید و بعد  بعد 
جلوی شان تیک بزنید. رفته رفته علاوه بر برنامه ریزی کوتاه مدت روزانه 
برنامه ریزی هفتگی هم داشته باشید. کم کم به انسان کامل و هدف مند 

تبدیل خواهید شد.
  این کار به شما کمک بسیار زیادی خواهد کرد که کاری را بی پایان 
نگذارید و به تمام فعالیت های خود برسید. به شما قول می دهم این کار 

شمارا از تنبلی و حواس پرتی دور خواهد کرد.
  پیشنهادی دیگر که برایتان دارم این است که یک سررسید را فقط 
مخصوص نوشتن تجربیات و ایده های جدید خود قرار دهید. هر تجربه ای 
و یا ایده ای جدید چه در زندگی و چه در کسب وکار به دست می آورید 
همان لحظه در آن سررسید یادداشت کنید و تمام سعی تان این باشد که 
از آن تجربه یا اشتباه کمال استفاده را بکنید و دیگر آن اشتباه را تکرار 

نکنید. با این کار هرروز بهتر و پخته تر از روز قبل خواهید شد.
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 یادتان باشد ایده ها را اول فقط بنویسید و به آن ها فکر نکنید و آن ها را 
تحلیل نکنید.

  می توانید روزهایی که وقت آزاد در اختیارتان هست چند دقیقه را برای 
مرور تجربیاتتان وقت بگذارید. شما باید همیشه پیشرفت کنید و برای 
کارتان وقت بگذارید تا هرروز بهتر از روز قبل باشید. نباید آن قدرصبر 
باید  شما  کنید  کسب  را  لازم  دانش  تمام  کار  شروع  از  قبل  تا  کنید 
که  به جایی  رسیدن  از  قبل  اما  باشید،  دانش  کسب  حال  در  همیشه 
مدنظرتان است، باید بیش تر ازآنچه اکنون می دانید، یاد بگیرید. مهارت ها 
و استعدادی که همین حالا دارید، برای شروع کمکتان می کند، اما برای 
هرگز  اگر  برسید  پیروزی  به  نمی توانید  شما  شوید.  بهتر  باید  موفقیت 

مهارت هایی که شما را به پیروزی می رساند، بهبود ندهید!
  سعی کن ایده هایی که برای کسب وکار انتخاب می کنی در ارتباط با 
مرغ  باشه  یادت  بدی  انجامش  بتونی  راحت تر  تا  باشه  خودت  تخصص 
همسایه همیشه مرغه و غاز نیست. اگر هم خواستی وارد زمینه کاری 
دیگه ای بشی حتماً پیش یک کاسب خوب برو، و توی اون کار شاگردی 
کن. درسته بعضی از ایده هایی که بهت می دم یا به ذهنت می رسن رو 
در یک  ایده ها  از  بالاخره هرکدام  اما  نداده  انجام  هنوز هیچ کس  شاید 
زمینه کاری مشخصی هستند بعضی از ایده ها هم نیاز به آموزش دیدن 
دارند و باید آموزش ببینید، یا اینکه یک نفر که توانایی انجام آن کار را 

دارد استخدام کنید. 
شما همچنین باید وظایف و فعالیت هایتان را اولویت بندی کنید، این کار 
باعث می شود به اهداف خود برسید. زمانی که یک کسب وکار جدید را 
شروع می کنید، نه تنها باید بدانید انجام چه کارهایی لازم است، بلکه باید 
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متوجه باشید که خودتان باید این کارها را انجام دهید و مطمئن شوید 
که تمام کارها در پایان روز تکمیل می شوند.

  این شما هستید که باید پایتان را از روی ترمز بردارید و گاز بدهید...!!!!
کار  اون  به  داشتن علاقه  کاری  در هر  موفقیت  اول  گام  عزیز   دوست 
هست ببین آیا اصلًا به کاری که داری انجام می دی یا می خواهی واردش 
بشی علاقه داری یا نه؟! تمام افراد موفق مطمئن باش که نه تنها به کار 

خود شون علاقه دارن بلکه عاشق کارشون هستن.
  به خاطر همین هم من اول خواستم تکلیف خودتو با خودت روشن کنی 

و حتماً این کار رو بکن و علاقه خودت رو پیدا کن.

  بهترین تفریح کار است.
 حضرت علی )ع(

   ازت یک خواهشی دارم هر وقت کتابی می خونی یا سمیناری شرکت 
می کنی یا فایل صوتی، کلًا هر وقت که می خوای چیزی یاد بگیری تمام 

افکار گذشتت رو بزار کنار تا چیزهای جدیدی یاد بگیری.
  چرا گفتم این کار رو بکنی؟

  چون زمانی که ما یک مطلب آموزشی می خوایم یاد بگیریم هرجاش به 
سود ما باشه یا با افکار ما هم خونی داشته باشه می گیم: آره راست می گه 
با اینجاش موافق  با افکار ما یکسان نباشه می گیم: نه من  اما هرجاش 
نیستم یا این قسمت به درد من نمی خوره من هر وقت پیش هر استادی 
رفتم یا کتابی خوندم هر کاری گفتن را دقیقاً انجام دادم جوری که انگار 

قبلًا هیچی نمی دونستم.
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  واقعاً برام جالب بود نکاتی که حتی با افکار من هم خونی نداشت یا به 
نظر من نکته مهمی نبود نتایج خیلی فوق العاده ای داشتن پس لطفاً اگر 
دوست داری پیشرفت کنی کارهایی که می گم رو انجام بده و جدی بگیر.

الوین تافلر می گه:
  بی سوادان قرن 21 کسانی نیستند که نمی توانند بخوانند و بنویسند، 
و  بریزند  دور  را  کهنه  آموخته های  نمی توانند  که  هستند  کسانی  بلکه 

دوباره بیاموزند.

کار مورد علاقه ات چیه؟؟؟
مردم  از  خیلی  که  اینه  داره  وجود  که  مشکلاتی  بزرگ ترین  از  یکی    

نمی دونن به چه کاری علاقه دارن.
  وقتی میان پیش من برای مشاوره و می پرسم به چه کاری علاقه داری؟

حدود 8۰ درصد می گن: هر کاری که پول داشته باشه 15 درصد می گن: 
نمی دونم و فقط 5 درصد هم می دونن که به چه کاری علاقه دارند.

  خیلی وقت ها تعجب می کنم که واقعاً ما هنوز خودمون رو نشناختیم و 
این خیلی بده که ما در مورد خودمون هم شناخت نداریم.

  حالا دوست من تو به چه کاری علاقه داری؟؟؟
اما  نداره خیلی هم خوبه  اشکالی  پول هست هیچ  تو هم  اگر جواب    

می خوام این رو بدونی که پول یک نتیجه هست و کار نیست.

نکته  
  اگر می خوای به پول برسی باید کاری که عاشقش هستی رو با تمام 
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وجودت انجام بدی و خلق ارزش بکنی.

  یک دوست خیلی ثروتمند دارم که می گه: هیچ وقت به دنبال پول نباش 
فقط تلاش کن ارزش آفرینی بکنی.

  دسته دوم که می گن: نمی دونم، هیچ اشکالی نداره منم همین مشکل رو 
داشتم بهت یاد می دم که چطوری مشخص کنی به چه کاری علاقه داری 
و چطور باید بهش برسی همچنین کلی ایده جدید برات دارم که تک تک 

شون می تونن تورو ثروتمند کنند.

پیدا کردن علاقه
  چند تا کار انجام دادم لطفاً تو هم انجام بده حتی اگر مطمئن هستی 

به چه کاری علاقه داری.

  1 - کودکی خودت رو مرور کن وقتی بچه بودی دوست داشتی چه 
کارکنی؟

  وقتی بچه بودیم هیچ محدودیتی نداشتیم نه ازلحاظ مالی نه زمانی و 
فقط به کارهای که دوست داشتیم فکر می کردیم. )یادش به خیر(

داستان اصلی ترین کار
  یک شب، ساکنان کره زمین، با پدیده عجیب و منحصربه فردی روبه رو 
شدن. اول صدای مهیبی به گوش رسید و سپس یک شی ء بزرگ، مانند 
اون می ترسیدن،  از  اول همه  آمد! در  فرود  بر زمین  یک بشقاب پرنده، 
برای  جایی  دیدن  شدن  نزدیک  بهش  مجهز  وسایل  با  که  بعد  ولی 
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بزرگ  یک دستگاه  اون شی ء، صرفاً  نداره چون  وجود  و وحشت  ترس 
و بی خطر بود. مدت ها طول کشید تا افراد کره زمین بتونن چیزی رو 
که روی دستگاه نوشته شده بود رو به زبان زمینی ترجمه کنن. حدس 
می زنی روی دستگاه چه عبارتی نوشته بود؟ خیلی ساده، نوشته شده بود: 

»اصلی ترین کار«.
سرانجام  تلاش،  ماه ها  از  بعد  نفهمید.  رو  اون  معنی  بازهم کسی  اما    
طرز کار دستگاه، ورودی و خروجی اون هم کشف شد. نتیجه حیرت آور 
که  نداشت  فرقی  بود.  فرد  یک  کامل  مشخصات  دستگاه،  ورودی  بود! 
یا  تحصیل کرده  پولدار،  یا  فقیر  بزرگ،  یا  کوچک  باشه،  اون چه کسی 
یا… به هرحال دستگاه غول پیکر، مشخصات اون رو می گرفت  بی سواد 
و  اصلی  کار  چیز،  اون  می داد.  تحویل  یک چیز  خروجی،  قسمت  در  و 
مأموریت اون فرد روی کره زمین بود! در اول کسی باورش نمی شد که 
نتیجه ای که دستگاه به اون ها می ده حقیقی باشه اما خیلی زود مشخص 
کودکی  زمان  فراموش شده  رؤیای  همون  درواقع  دستگاه  خروجی  شد 

هرکس هست.
پیدا کرده.  بود. والان دوباره  اون رو گم کرده  انگار، روزی    رؤیایی که 
دستگاه  که  نتیجه ای  با  فرد  بین  شدید  علاقه  و  نوعی کشش  به زودی 
فرعی  اون خواهی نخواهی همه  کارهای  و  آشکار می شد  نشون می داد، 
خودش رو رها می کرد و به کار اصلی خودش می پرداخت. کاری که در 

اون، کاملًا موفق بود و از انجامش لذت می برد.
  چیزی نگذشت که چهره کره زمین، به شدت تغییر کرد. درست مثل 
یک خونه آشفته و نامرتب که ناگهان بانویی باسلیقه توی اون پا می ذاره. 
هر کس چیزی رو که بهش علاقه داشت انجام می داد، اون هم به بهترین 
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نحو، اجازه نمی داد مانع یا سدی، کاری رو که به انجام اون عشق می ورزید 
مختل کنه یا از او بگیره. هیچ کس خسته نمی شد و نمی خواست جای 
کس دیگه  رو بگیره، چون همه می دونستن نه کسی پیدا می شه که کار 
اون ها رو بهتر از خودشون انجام بده و نه اون ها قادرن که کار دیگری رو 

به خوبی اون به انجام برسونن.
  هر کس برای انجام همین مأموریت به دنیا اومده بود و می دونست که 
این فرصت حیاتی رو نباید از دست بده و نباید زمان و انرژی خودش رو 
هدر بده. حتی کارهای به ظاهر »خیر و خوب« هم نمی تونستن افراد رو 
از انجام کار اصلی بازدارن. درنتیجه، هر کس به سادگی، به ایفای نقش 

طبیعی خودش مشغول بود.
  ساده است، مگر نه؟ اما اکثر ما همین کار ساده رو هم انجام نمی دیم. 
به  بیهوده  بیهوده می شیم و گمان می کنیم  به سادگی مشغول کارهای 
این دنیا اومده ایم؛ اما آیا امکان داره خداوند همه ما یا بعضی از ما رو 

بیهوده آفریده باشه؟

  به قول مولانا:
  هر ذره ای که بینی، بیهوده نیست در دهر

 چون نیست کار یزدان بیهوده آفریدن
 

  2 - تخته خلاقیت ایجاد کن وسط اون بنویس علاقه من و بعد اطراف 
اون رو با کلمات، متن و عکس های موردعلاقه ات پرکن وقتی این کار رو 
باحوصله انجام بدی، بعد به دقت به اون نگاه کنی متوجه می شی که این 

متن ها و عکس ها به علاقه تو اشاره می کنن.
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  3 – فهرستی از افرادی تهیه کن که دوست داری به جای اون ها باشی.
ایرانی و خارجی که  از فامیل هاتون باشن یا هر فرد  افراد می تونن  این 
واقعاً از ته دلت دوست داری الان جای اون بودی حداقل اسم پنج نفر از 
این افراد رو بنویس. شغلی که اکثر اون افراد دارن شغل موردعلاقه ات 

هست.

  4 – در طول زندگیت ببین از انجام چه کاری واقعاً لذت بردی و هیچ وقت 
خسته نشدی لطفاً تمام این ها رو یادداشت کن. اگر یادداشت نمی کنی 
کمرنگ ترین  باشه  یادت  می ره،  یادت  کلًا  و  نمی گیری؛  خوبی  جواب 

قلم ها از قوی ترین حافظه ها بهتراند.

  5 – کارهایی که موقع انجام اونها متوجه گذر زمان نمی شی و اصلًا 
دوست نداری اون کار تموم بشه؛ حتی حاضری روزهای تعطیل اون کار 
انجام بدی رو بنویس مثلًا خود من موقع کتاب خوندن، آموزش و  رو 

فروش اصلًا متوجه گذر زمان نمی شم.

 6 – اگر هیچ گونه مشکل مالی نداشتی الان چه کار می کردی؟؟؟
لطفاً در مورد تمام این ها فکر کن و جدی بگیر چون خیلی خیلی مهم 

هست، به کاری که داری انجام میدی علاقه داشته باشی.

  7 – فکر خودت رو از کسب وکار رها کن و فقط به علاقت فکر کن.
برو داخل طبیعت و توی فضای کاملًا آزاد، در مورد چیزهای که نوشتی، 
علاقه خودت و به اون افرادی که اسامی اونهارو فهرست کردی آزادانه 
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فکر کن. خواهش می کنم برای خودت هیچ محدودیتی نذار هیچ مهم 
نیست علاقه ات چی باشه مهم اینه که پیداش کنی.

انجام اون کار درمقیاس کوچک تر    8 – اگر امکانش هست شروع به 
بکن. یا کاری مشابه به اون در سطح خیلی پایین و ببین آیا واقعاً ازش 

لذت می بری.

هشدار     
زیادی  پیشرفت  کار  اون  توی  هیچ وقت  نداری  علاقه  کارت  به  اگر    

نمی کنی.

  آفت دانش، به کار نبستن آن و آفت کار دل، نبستن به آن است.
 حضرت علی )ع(

الان جای درستی  و  باشی  برده  پی  این موضوع  اهمیت  به  امیدوارم    
قرارگرفته باشی.

  وقتی که توی کلاس هام موضوع علاقه داشتن به کار رو می گم و دوستان 
به علاقه هاشون پی می برن می گن که: دستت درد نکنه روش خیلی خوبی 

بود اما من علاقم با همه فرق داره و واقعاً برام نون و آب نمی شه.
می گم: می دونی این حرف حرف خودت نیست؟ می گن: پس حرف کیه؟ 
می گم: این حرف پدرومادرته که هر وقت اومدی کار موردعلاقه ات رو 
نمی شه.  نون و آب  برات  این  بچه جان  بلند شو  گفتن:  بهت  بدی  انجام 
می گن: آره حق با شماست اما اگر الان علاقه ام رو به شما بگم شما هم 
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همین حرف رو می زنی. می گم: نه بگو! می گه: من دوست دارم یک کیلو 
تخمه بخرم بعد هم یک بالشت بزارم زیردستم و بشینم جلوی تلویزیون 
تخمه بخورم و فیلم نگاه کنم. از این کار هم اصلًا خسته نمی شم واقعاً 
برام لذت داره می گم: می دونی از این کار چه درآمدی می شه کسب کرد؟ 

می گن: مسخره می کنی!!!
  می گم: نه اتفاقاً من یک دوستی دارم کارش همینه این آقا می شینه 
جلوی تلویزیون و فیلم نگاه می کنه و تخمه می شکنه شب و روز واقعاً از 
کارش لذت می بره می گن: خوب درآمدش از کجا میاد؟! خوب که فیلم 
رو نگاه کرد قشنگ اون فیلم رو نقد و بررسی می کنه و در موردش مطلب 
می نویسه و مطالبش رو به مجلات و روزنامه ها می فروشه فقط کافیه توی 

فروش هم حرفه ای بشه تا بتونه پول بیشتری هم به دست بیاره.
  یکی دیگه از دوستان گفتش که من عاشق مسافرت هستم. این کار که 

نه تنها درآمد نداره بلکه کلی هزینه هم داره من باید چه کار کنم؟!
  بهش گفتم اتفاقاً یک دوستی دارم1 دقیقاً همین علاقه تو رو داشت. 
اومد و یک تور یک روزه مشهد نیشابور راه انداخت چون اهل سفر هم 
بود جاهایی رو می شناخت که خیلی ها بلد نبودن عکس های اون مناطق 
رو تهیه کرد و توی شبکه های اجتماعی گذاشت و شروع کرد به ثبت نام 
فقط  دورتر.  و  تورهای چندروزه  بعدش هم  و  تور یک روزه  افراد جهت 
کافیه از خدا بخوای تا کمکت کنه و از ذهنت سؤال بپرسی دوستان واقعاً 
ذهن تمام انسان ها قدرتمند و ثروتمند هست. فقط کافیه باورش کنی و 

ازش سؤال های درستی بپرسی.
1 - الان با خودت می گی من چقدر دوست های زیادی دارم. آره من دوستان زیادی دارم و در اصل 

تمام مشتری های من دوستام هستن. )دوستان به سان مشتری، مشتری ها به سان دوست( 
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نکته    
  بگرد و راهکار پیدا کن چون اگر بخوای کاری رو انجام بدی راهش رو 

پیدا می کنی اگر هم نخوای انجام بدی بهونش رو.

دستورالعمل
  دیگه نگو نمی شه بگو راهش رو پیدا می کنم. اگر راهی نداشت براش 

راه بساز.

انجام دادن کار موردعلاقه
نیازی نیست که کسب وکار  انجام دادن کار مورد علاقت حتماً  برای    

فعلی خودت رو رها کنی.
  تنها کافیه روزی دو ساعت کاری که دوست داری رو انجام بدی اگر به 
کارت واقعاً علاقه داشته باشی این 2 ساعت بیشتر از 8 ساعت کاری که 

بهش علاقه نداری بازدهی داره.
  الان خیلی ها باز بهونه میارن و می گن: من اصلًا یک دقیقه هم وقت 
اضافی ندارم در عوض متأسفانه خیلی هامون روزی 3 ساعت تلویزیون 
به جای      فقط  اگر  نمی گیریم.  ازش  هم  نتیجه ای  هیچ  و  می کنیم  نگاه 
یاد  رو  فروش  و  بدی  انجام  رو  موردعلاقه ات  کار  کردن  نگاه  تلویزیون 

بگیری مطمئن باش موفق می شی.

یادگیری فروش
  برای یادگیری فروش می تونی کتاب هایی در رابطه با فروش و بازاریابی 

رو بخونی و در دوره های آموزشی فروش و بازاریابی شرکت کنی.
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و من هم از این به بعد از طریق شبکه های اجتماعی با دوره های آموزشی، 
سمینار، کتاب های دیگه، فایل های صوتی، و مشاوره خصوصی در کنارت 
هستم؛ و امیدوارم بتونم با کمک خداوند در جهت پیشرفت شما دوست 
اطلاعات  کلی  دوست داری  اگر  بکنم.  کوچک  هرچند  خدمتی  عزیزم، 
نام  یا   3 عدد  بیاری  به دست  کسب وکار  در  موفقیت  مورد  در  رایگان 

خانوادگی خودت رو به شماره 5  80  80  80  0915 ارسال کن.
 کتاب شاه کلید فروش در ایران رو هم حتماً تهیه کن و با دقت بخون 

و بهش عمل کن.

چند نکته فروش به عنوان هدیه این کتاب به شما

1 - گزینه های خود را محدود کنید
  همواره باورها بر این است که اگر گزینه های ممکن بسیاری در اختیار 
مشتریان قرار گیرد، به احتمال زیاد آن ها چیزی را که دوست دارند پیدا 
خواهند کرد؛ اما واقعیت برخلاف این است. تحقیقات نشان می دهد اگر 
به مردم گزینه های بسیاری ارائه دهید درواقع مقدار و حجم خرید آن ها 

پایین می رود.

2 - با پیشنهادهای کوچک شروع کنید
  هنگامی که می خواهید چیزی را بفروشید لازم نیست که در ماه اول 
فروش بزرگی داشته باشید. سعی کنید، در ماه های اول مشتریان خود 
به او پیشنهادهای بزرگ تری  را با پیشنهادهای کوچک پیدا کنید بعداً 

بدهید.
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3 - انتخاب نام مناسب برای شروع کسب وکارتان
  نامی که برای کسب وکار خود انتخاب می کنید معرف ویژگی های مختلف 
تبلیغات  موجب  می تواند  سنجیده  و  مناسب  عنوان  انتخاب  است،  آن 
گسترده و محبوبیت بیشتر کار شما در بین مردم شده و تحسین آن ها را

برانگیزد. از طرف دیگر نامی که هوشمندانه انتخاب نشده است نمی تواند 
نقش مهمی در موفقیت بیشتر شما داشته باشد و حتی یکی از موانع 
شهرت یافتن تجارتتان محسوب می شود. درواقع عنوان یک کسب وکار 
باید تخصص، ارزش و منحصربه فرد بودن محصولات یا خدمات شمارا به 

مخاطب نشان دهد.
برخی از کارشناسان بر این باورند که بهترین نام ها ساده و صریح هستند. 
ذهن  در  شما  تجارت  از  روشنی  و  واضح  تصاویر  می توانند  نام ها  این 

مخاطب ایجاد کنند و بامعنای مستقیمی که دارند مشتریان را از حوزه
فعالیت شما آگاه کنند. بعضی از افراد هم باور دارند که نام های ابداعی که 

از ترکیب چند اسم به وجود آمده اند بیشتر در ذهن می مانند.
  درواقع هر نامی که بر اساس روش های صحیح بازاریابی انتخاب شده 

باشد می تواند تأثیرگذار باشد.
  برای مثال بهترین نامی که در ایران انتخاب شد و جایزه هم گرفت نام 
شرکت »هما« بود که مخفف هواپیمایی ملی ایران هست که بسیار ساده 

و بیانگر کار شرکت نیز هست.
می توانید برای پیدا کردن نام از دیگران کمک بگیرید من همیشه برای 

پیدا کردن نام ازنظر سنجی استفاده می کنم.
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4 - همه مشتری شما نیستن
  در شروع کار، تصور می کردم چیزی که قرار است ارائه بدهم به درد 
مشتری  شناختن  برای  من  و  نبود؛  این طور  درحالی که  می خورد  همه 
ایده آل خودم )کسی که کسب وکار من را تضمین می کند( زمان صرف 

کردم و یاد گرفتم که قرار نیست به همه خدمت رسانی کنم.

  پس بازار هدفتان را مشخص کنید و به سراغ آن ها بروید...
  عشق ورزیدن به کلمه قدرتمند »نه« را یاد بگیرید و احساس خوبی 

نسبت به آن داشته باشید.
  شما باید عده ای از اطرافیانتان را کنار بگذارید. بدون ترک کردن جایی 
که در آن قرار دارید، نمی توانید به جای دیگری برسید و گاهی اوقات این

دوستان شما هستند که مانع جلو رفتن شما می شوند. قرار نیست همه 
در این سفر شما را همراهی کنند و مشکلی هم نیست. دوستان واقعی 
شما در کنارتان می مانند و باقی دور خواهند شد. اگر دور نشوند، باید 

رشته های ارتباطی بینتان را قطع کنید و آن ها را پشت سر بگذارید.

همیشه اولین ایده بهترین ایده نیست
برنامه ریزی  کسب وکار  یک  شروع  برای  اگر  هستند.  فراوان  ایده ها    
ایده ای  یک  ایده تان  می کنید  تصور  که  می آید  پیش  مواقعی  می کنید، 
نسبتاً خوب است. نمی خواهم بگویم که این طور نیست، در حقیقت شاید 
ایده ی خوبی باشد؛ اما باید بگویم که نخستین ایده های ما معمولاً بهترین 

ایده هایی که داریم نیستند.
  با توجه به اینکه ما یک رقیب قوی مثل چین داریم پیشنهاد می کنم 
که روی ایده هایی که خدماتی هستند بیشتر کارکنید چون این جوری 
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دیگه چین نمی تونه با ما وارد رقابت بشه.
  در هنگام تولید محصولات کسب تجربه می کنید و متوجه می شوید 
که باگذشت زمان ایده های شما بالغ تر و بهتر می شوند. در کنار گذاشتن 
در  بهتر  ایده هایی  که  بدهید  اجازه  و  باشید  راحت  اولیه تان  ایده های 

ذهنتان متولد بشوند.
ایده  ازنظر شما  ایده هایی که در این کتاب گفته شده  از    شاید بعضی 
خوبی نباشن اما همین ایده ازنظر افراد دیگه یک ایده فوق العاده است. 
با اون ایده نمی تونی موفق بشی حق با شماست اگر  اگر فکر می کنید 
هم فکر می کنید با اون ایده موفق می شید بازهم حق با شماست. باید به 
ایده ای که قصد انجام آن را دارید ایمان داشته باشید و درست اجرا کنید.

دیدی یک نفر یک جوک رو طوری تعریف می کنه که همه ازش روده بر 
که  می کنه  تعریف  جوری  نفر  یک  رو  جوک  همون  دقیقاً  بعد  می شن 
بی مزه ترین جوک دنیا می شه ایده  هم مثل جوک می مونه نحوه اجراش 
خیلی مهمه همچنین جایی که ایده رو اجراء می کنی. بازهم مثل همون 

جوک که هر جوکی جایی داره و نمی شه همه وقت و همه جا گفتش.
  بزار برات یک داستان بگم تا اهمیت این موضوع رو بیشتر متوجه بشی.

داستان وزیر و باغبان
این  از  پادشاه و می گه: من  با عصبانیت می ره پیش  باغبان    یک روز 
وزیرت چی کم دارم که اون چند برابر من حقوق می گیره و هیچ کاری 
اما  دارم جون می کنم  تا شب  باغ صبح  توی  اما من  نمی ده  انجام  هم 

حقوق خیلی کمی می گیرم و این عدالت نیست.
پادشاه وزیر رو صدا می کنه و بهش می گه: شنیدم یک گربه ته باغ بچه 
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کرده برو و ببین آیا درسته یا نه؟ به باغبان هم می گه: تو هم برو و همین 
کار رو انجام بده.

وقتی برمی گردند به باغبان می گه: خوب چی شد؟ باغبان هم می گه: آره 
یک گربه ته باغ سه تا بچه به دنیا آورده. پادشاه می گه: همین!!! باغبان 

می گه بله چیز خاص دیگه ای نبود.
پادشاه به وزیز می گه: حالا شما گزارش بدید. وزیر می گه: یک گربه سیاه 
چهار روز هست که در ضلع شرقی باغ سه تا بچه به دنیا آورده که دوتای 
آن سیاه و ماده، یکی هم سفید و نر هست. مادر گربه ها غذای خودش رو 
از اضافه غذایی که آشپز دربار بیرون می ریزد تأمین می کند اما این غذا 
برای او کافی نیست برای همین خیلی ضعیف شده و اگر غذای کافی به 
او نرسد احتمالاً بچه گربه سفید که از بقیه کوچک تر و ضعیف تر هست 

بمیرد. 
بعد پادشاه رو می کنه به باغبان و می گه حالا فهمیدی چرا وزیر حقوق 

بیشتری می گیره.
  شما هم سعی کن مثل وزیر باشی نه باغبان تا موفق بشی. شاید بتونی 
با خوب اجراء کردن یک ایده ضعیف موفق بشی اما اگر بهترین ایده ها رو 
هم داشته باشی و نتونی خوب اجراء کنی موفق نمی شی. مهم ترین دلیل 
موفقیت یک ایده خوب فروش هست اگر بتونی یک محصول یا خدمات 

خوب رو عالی بفروشی حتماً موفق می شی.

کامل  و  دقیق  به طور  را  می دهم  شما  به  که  ایده هایی  تک تک  ابتدا    
مطالعه کنید.

اضافه  به آن  تازه ای  ایده روی آن تمرکز کنید موارد  از مطالعه    پس 



33 کار نکنید! تفریح کنید!

نمایید و با خلاقیت خود آن را گسترش داده و عملی کنید.
  ایده هایی که در فصل بعدی عنوان می شود نتیجه مدت ها تفکر و تجربه 
و تحقیقات و تلاش ماست. هرکدام از این ایده ها و تفکرات ناب می توانند 

شغلی پرسود را برای شما با کمترین هزینه اولیه دست وپا کنند.
  خودتان بامطالعه دقیق این ایده ها به ناب بودن آن ها پی خواهید برد. 

به امید اینکه بتوانیم قدمی درراه موفقیت شما عزیزان برداشته باشیم.
  جهت همراه شدن با هم سفران موفقیت نام خانوادگی تان یا عدد 3 را 

برای ما به شماره 5  80  80  80  0915  ارسال کنید.
 یا عضو سایت ما به آدرس www.taghadosi.com بشید.

همچنین برای دیدن آموزش های رایگان حتما اینستاگرام مارو دنبال کنید:

saeed_taghadosi                                             





فصل سوم

ایده های کسب وکار

آشنایی با حیوانات
  کودکان علاقه زیادی به حیوانات دارند و خیلی دوست دارند که با آن ها 
مفید  بسیار  کودکان  برای  می تواند  حیوانات  با  کردن  بازی  کنند  بازی 
باشد و در روابط آن ها تأثیر بگذارد اما متأسفانه بازی های کامپیوتری و 

موبایل فاصله بین کودکان و حیوانات را بسیار زیاد کرده است.
  درسته که ما در اکثر شهرها باغ وحش داریم اما باغ وحش ها به خاطر 
دم دست  خیلی  و  دارند  قرار  شهر  از  خارج  امنیتی  و  بهداشتی  دلایل 
نیستند. پس این  یک فرصت کارآفرینی بسیار عالی هست برای کسانی 

که دوست دارند کسب وکارهای خلاقانه داشته باشند.
  می تونی با همکاری شهرداری یک محوطه کوچیک با چند تا بلوکه،توی 
یکی از پارک های شلوغ شهر درست کنید. و چند تا خرگوش توی این 
خرگوش ها  این  دیدن  با  بچه ها  بندازی،  کردی  درست  که  محوطه ای 

جذب آن ها می شوند و شروع می کنند با بازی کردن با این خرگوش ها
اما پس سود شما توی این کار کجاست؟
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  شما هم چند تا کیسه هویج کنار خودت می گذاری و شروع می کنید 
به فروش این هویج ها به بچه هایی که می خوان با خرگوش ها بازی کنند.

  هر یک دونه هویج رو می تونی باقیمت خیلی عالی به بچه ها بفروشی 
روزی 1۰۰ عدد هویج هم که بفروشی بازهم سود خیلی زیادی کردی.

فروش کسب وکار
  امروزه متأسفانه آمار بیکاری در کشور ما خیلی زیاد شده و افراد زیادی 
راه اندازی کسب وکاری تخصص  اگردر  دنبال کار می گردند.  هستند که 
داری که می تونه برای افراد دیگه یک فرصت خیلی عالی باشه تا بتونن با 
اون، کسب درآمد کنند این یک فرصت عالی برای ثروتمند شدن هست. 
دنبال  که  افرادی  به  و  کنید  راه اندازی  را  این کسب وکارها  کافیه  فقط 
کسب وکار می گردند بفروشی با این کارت هم خودت پولدار می شی هم 
بخشی از بزرگ ترین مشکلات جامعه یعنی بیکاری رو حل می کنی اگر 
هم دوست ندارید این کسب وکارها را راه اندازی کنید. می تونید با آموزش 
به دیگران کسب درآمد کنید یعنی کسب وکار خودتون رو به افراد دیگه 
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آموزش بدین و از آن ها بابت این آموزش پول بگیرید.

دست به آچار
  حتماً برای شما هم پیش اومده که توی خونه یکی از شیرهای آب چکه 
کنه کابینت ها نیاز به رگلاژ داشته باشند یا چند تا از لامپ های خونه 
روشن نمی شه و چند تا از لوازم خونه نیاز به کمی تعمیر داشته باشند. 
برای انجام دادن این کارها باید لوله کش، کابینت ساز، برق کار و تعمیرکار 
لوازم خانگی به خونه شما بیان تا بتونن این لوازم رو تعمیر کنند خوب 
اومدن هر کدوم از این ها برای شما کلی هزینه داره و باید مبلغ زیادی 

رو پرداخت کنید.
  درصورتی که اگر یک نفر کمی فنی باشه و دست به آچار باشه به راحتی 
می تونه تمام این کارها رو برای شما انجام بده. با این کار مشتری هم 
مبلغ کمتری پرداخت می کنه و شما هم سود خیلی زیادی می کنید، اگر 
خودت دست به آچار باشی برای انجام دادن این ایده در اول کار نیاز به 
هیچ سرمایه ای نداری اما اگر خودت این کار رو بلد نیستی می تونی یک 
نفر را استخدام کنی و زمانی که تعداد مشتری هات زیاد شدند ،تعداد 

نیروها تو افزایش بدی.
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ساقه گندم
بادستگاه  دارد که معمولاً  مزارع گندم وجود  ما  نقاط کشور  اکثر    در 
این کار ساقه های گندم زیادی  از  کمباین جمع آوری می شوند که بعد 
ساقه  کلی  ما  کشور  در  سالانه  ندارند  خاصی  ارزش  که  می ماند  به جا 
گندم از بین می رود و هیچ استفاده ای نمی شود حالا یک ایده ناب برای 
بدست  رایگان  رو  اولیه  مواد  می تونی  که حتی  ساقه ها  این  از  استفاده 
بیاری ساخت تابلوی معرق ساقه گندم است.  این هنر از تلفیق ساقه های 
گندم رنگ شده در کنار هم روی زمینه ای از چوب و یا نئوپان زیرکاری 

شده پدید می آید.
بوفه،  انواع میزها،  تزئین سطح  تابلو،  برای ساخت    معرق ساقه گندم 
درهای چوبی، تکیه گاه صندلی، کمد و یا هر وسیله چوبی دیگر به کاربرده 
نیز  بالای شومینه  و  منزل  نمای ستون داخل  در  و همچنین  می شود؛ 

کاربرد دارد.
بگیر اصلًا کار سختی  یاد  برو و معرق ساقه گندم رو  اول یک هفته    
که  داری  سراغ  کسی  اگر  یا  کن  درست  زیبا  تابلوی  تا  چند  و  نیست 
درست  خوشگل  تابلو  تا   3 یا   2 برات  بخواه  ازش  کنه  درست  می تونه 
و  شیپور  دیوار،  مثل  سایت هایی  توی  و  بگیر  اون ها عکس  از  بعد  کنه 
شبکه های اجتماعی قرار بده به راحتی می تونی از طریق اینترنت کارها 
تو بفروشی و بعد که کارت گرفت یک کارگاه بزن و حتی چند نفر برات 
کار کنند. اگر تعداد تولیدت خیلی زیاد شد و همشون از طریق اینترنت 
فروش نرفتند به تابلو فروشی ها و گل فروشی ها برو و تابلوها تو به اون ها 
و  بازارها  روز  بازارها،  نمایشگاه ها، شب  توی  بفروش همچنین می تونی 
جاهای مختلفی که اگر توی هر شهری بگردی پیدا می شه بری و کارها 
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تو بفروش و کلی مشتری جدید پیدا کنی.

ویترای
در  قرن ها  است ،که  هنری  نقاشی  و  رنگ  با  شیشه ای  ظروف  تزئین    
میان ملل مختلف محبوبیت داشته است و آثار متعدد و متنوعی از این 
هنر را می توان در موزه های نقاط مختلف جهان یافت. آراستن بطری ها، 
با  بزرگ  و  کوچک  آینه های  همچنین  و  شیشه ای  ظروف  و  لیوان ها 
تکنیک  چند  یادگیری  با  که  است  ساده  بسیار  کاری  نقاشی های ساده، 

ساده می توانید ظرف چند ساعت در منزل انجام دهید.
  برای نقاشی روی شیشه که آن را ویترای نیز می نامیم، نیاز به وسایل 
متعدد و خاصی نیست بلکه با مقداری رنگ مخصوص ویترای یا کار بر 
ظروف  می توانید  اسفنج  و  قلم مو  مانند  متداولی  وسایل  و  شیشه  روی 
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شیشه های  و  بطری ها  مثل  کم ارزش  حتی  و  معمولی  بسیار  شیشه ای 
محتوی سس، مربا و آب لیمو را به ظروف زینتی و منحصربه فردی تبدیل 
کنید. برای انتخاب ظرف مناسب در ابتدا ظروف کم قیمتی را جست وجو 
از  برخوردارند. حتی شما می توانید  ویژه ای  و  از شکل خاص  که  کنید 
بطری ها ویا ظروف شیشه ای که از ظاهر ساده آن ها خسته شده اید را 

توسط هنر ویترای تبدیل به ظروف زیبا و متفاوت کنید.
  امروز با داشتن هنر ویترای می توان در هر زمینه شغلی کسب درامد 
مثل  ظروف  روی  بر  جالب  طرحی  می توان  سنتی سراها  در  مثلًا  کرد 
در  می توان  همچنین  کرد  طراحی  شیشه ها  روی  بر  حتی  ویا  لیوان ها 
هتل ها آیینه های سرویس بهداشتی و حمام ها    را طراحی کرد تا از حالت 

سادگی بیرون آمده و طرحی منحصربه فرد شوند.

لوسترهای تزئینی
به روزتر  و  مدرن تر  ما  خانه های  روز به روز  بشر  پیشرفت  به  توجه  با    
می شوند همه انسان ها دوست دارند خونه های زیبا داشته باشند. یکی از 
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محصولاتی که به خانه ها زیبایی می دهند لوسترها هستند اما لوسترهای 
موجود در بازار دارای قیمت خیلی زیادی هستند.

  شما می توانید با استفاده از رول PVC نسوز لوسترهای خیلی خوشگل، 
ارزون و خلاقانه درست کنید. برای فروشش هم می تونی از شبکه های 
مجازی استفاده کنی و همچنین توی شب بازارها و روز بازارها یا بازارهای 

مرزی باقیمت مناسب خیلی راحت به فروش برسونی.

چای کامبوجیا
  ما ایرانی ها علاقه شدیدی به چای خوردن داریم خیلی ها مون که اصلًا 
معتاد چای هستیم و روزی حداقل سه وعده چای می خوریم اما تابه حال 
اصلًا هیچ نوآوری توی اون نداشتیم امروز بهترین زمان برای خلاقیت 

برای این نیاز جامعه هست.
  حتماً توی گوگل خواص چای کامبوجیا رو سرچ بزن بهت قول میدم 
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نوشیدنی کامبوجا   از خواص  انقدر مفید هست. بعضی  تعجب کنی که 
تقویت سیستم ایمنی، هضم آسان پروتئین ها، چربی ها و قندها، افزایش 
طول عمر، کاهش چربی خون، جلوگیری از سرطان معده و روده، درمان 
اختلالات بی خوابی، میزان قند خون را تنظیم می کند و 1۰ ها خواص 
دیگه داره و درست کردنش هم اصلًا کاری نداره توی همون سایت ها 
خیلی عالی توضیح دادند. من خودم هرروز از همین چای مصرف می کنم 

و واقعاً فوق العاده هست.
تولید کنی  لیتر  قارچ سه  با یک  اول فقط  برای دفعه    توهم می تونی 
اگر هم دوست داشتی بیشتر تولید کنی سرعت تکثیر این قارچ خیلی 
زیاده و فقط کافیه یک قارچ بخری بعد از چند وقت خودت کلی قارچ 

اضافه داری که او نارو هم می شه بفروشی.
  چایی که با این قارچ به دست میاد هیچ هزینه ای نداره کل هزینش 
برای هر لیتر 6۰ گرم شکره و نصف قاشق مرباخوری چای همین در اصل 

رایگانه اما می تونی کلی ازش پول در بیاری.
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چای کاکاتو
  توی هر منطقه از ایران چای های محلی خاصی هست که هرکدامشان 
هزاران خاصیت دارند اما مشکل اصلی اینه که این چای ها فقط مختص 
مردم همون منطقه هست و در دسترس مردم دیگه کشور عزیزمان ایران 
نیست چرا ما این مرزهای بین شهرها رو نشکنیم و چای محلی خودمون 
رو به شهرهای دیگه معرفی نکنیم تا با این کار هم به مردم خدمت کنیم 

هم خودمون کلی سود کنیم.
  یکی از این چای ها چای کاکاتو یا همون چای آنخ هست که بیشتر 
مردم شمال خراسان مصرف می کنند. با توجه به خاصیت آرامش بخش 
این چای  می تونه توی شهرهای دیگه هم، طرفداران زیادی پیدا کنه. این 
گیاه رو هم می تونی از کوه ها تهیه کنی هم اینکه در مغازه های شهرهای 

شمال خراسان برای فروش موجود هست.

پارک بان سایه
ماشین  تا  دنبال یک سایه می گردند  آدم ها  تابستان همه  توی فصل    
شون رو پارک کنند و راننده ها برای یک سایه سرو دست می شکنن چون 
اگه جلوی آفتاب پارک کنند وقتی که برگردند داخل ماشین، مثل جهنم 
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داغ شده. به نظرت این آدم حاضر نیست یک مبلغی پرداخت کنه تا هم 
داخل ماشینش خنک بشه هم اینکه به ماشینش صدمه وارد نشه آقایون 
حتماً این کارو می کنن شک نکن چون واسه مردها هیچ چیز مهم تر از 
رنگ  از  موهاشو  زنش  اگر  که  نشون  اون  به  نشون  نیست  ماشین شون 
روی  کوچیک  یک خش  اما  نمی بینه  کنه  تبدیل  های لایت  به  مشکی 

ماشینش رو سریع می بینه.
  برای ایجاد سایه هم کافیه یک روکش روی ماشین بکشی تا هم کثیف 
نشه هم اینکه آفتاب بهش نخوره و خنک بمونه بدون هیچ هزینه ای و 
در اصل فقط داری یک خدمت انجام می دی بعداز اینکه کارت گرفت 
می تونی چند نفر استخدام کنی یا از همون اول اگر خودت نمی خوای 
انجام بدی می تونی یک نفر استخدام کنی و اگر مردم استقبال کردند 

تعداد نیروها تو افزایش بدی وبه یک کارآفرین تبدیل بشی.

فن تهویه خودرو
  اگر از ایده پارک بان سایه خیلی خوشت نیومد، می تونی این نیاز رو جور 
دیگه ای برطرف کنی و ثروتمند بشی دلیل اصلی که داخل ماشین خیلی 
اینه که هوا در جریان نیست. کافیه هوای داخل ماشین رو  داغ می شه 
با یک فن به جریان بندازی برق فن رو هم می تونی از باطری ماشین 

بگیری یا اینکه از صفحه سلول خورشیدی استفاده کنید.
  تا وقت هایی که ماشین  رو جلوی آفتاب پارک کردی با همون انرژی 
خورشید داخل ماشین رو خنک کنه با این کار وقتی برمی گردی دیگه 

داخل ماشین جهنم نیست.
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پرورش کبک و بلدرچین
  به علت هورمونی شدن گوشت مرغ ها و اینکه دیگر مرغ ها مانند سابق 
تمایل  کم کم  کشورمان  مردم  نیستند  مقوی  و  خوش طعم  و  خوشمزه 
زیادی به خرید گوشت های سفید دیگه مثل گوشت کبک، بلدرچین و 

بوقلمون از خود نشان داده اند.
  همین امر موجب رونق گرفتن طرح هایی چون پرورش کبک و بلدرچین 
در ایران شده که سرمایه زیادی هم برای شروع کار نمی خواهد. هرروز با 
توجه به توصیه پزشکان مصرف گوشت کبک و بلدرچین رو به افزایش 

است.
  این کار سرمایه زیادی نمی خواهد و با یک فضای خیلی کوچیک هم 
شدید  موفق  و  بودید  راضی  اگر  بعد  و  زد  استارت  را  کار  این  می توان 

کارتان را توسعه بدهید و از فضاهای بزرگ تر استفاده کنید.
وسایلی  با  و  متر   5۰ حدود  در  زمینی  با  می شود  را  کسب وکار  این    

باقیمت نه چندان گران این شغل را شروع کرد و بعد گسترش داد.
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سبزی پاک کنی
از  اینکه بتوانن، خیلی    امروزه خیلی از خانم ها شاغل هستند و وقت 
به  این فرصت  از  ندارند. شما می توانید  را  انجام دهند  را  کارهای خانه 
وجود آمده استفاده کنید و کارهایی مثل سبزی پاک کردن را انجام بدید 

وبه بازار ارائه دهید.
به صورت  را  بیاد سعی کنید سبزی  این که سود خوبی گیرتون  برای    
تهیه  باکیفیت  و  تازه  سبزی های  باید  همچنین  و  کنید  تهیه  مستقیم 

کنید تا مشتری ها از کارتون راضی باشند.
  در کنار این ایده می توانید سبزی سرخ شده هم به مشتری ارائه کنید 
این ایده شاید الان در شهرهای بزرگ اجراشده باشد اما هنوز نتوانسته اند 
نیاز بازار را به صورت کامل برطرف کنند این ایده هنوز در شهرستان ها 
در  ایده  این  اجرای  با  بتوانید  تا  هست  مناسبی  فرصت  و  نشده  اجراء 

شهرستان ها پولدار شوید.
  در ابتدای کار نیاز نیست تا سبزی به مقدار زیاد تهیه کنید می توانید از 
چند کیلو شروع کنید در کنار مشتری های خونگی به میوه فروش ها هم 
سبزی پاک شده را ارائه کنید و برای اینکه فروشتان افزایش پیدا کند از 

رستوران ها و هتل ها به هیچ وجه غافل نشوید.
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ایده خلاق برای تبلیغات
  امروزه دیگه تبلیغات گذشته جوابگوی بازار نیست و باید در تبلیغات 
خلاق بود. اما متأسفانه شرکت ها این خلاقیت را ندارند، اگر فرد خلاقی 
هستید می توانید با استفاده از خلاقیت، ایده های خلاقانه برای کسب وکارها 
ارائه کنید و این ایده ها را به آن ها بفروشید. مطمئنم مشتری های خیلی 
خوبی خواهید داشت. یک  کار باکلاس و عالی که همه دنبال ایده های 

شما خواهند بود.
  اگر وارد این کسب وکار شدید به صورت هدفمند روی برندسازی شخصی 
خودتون کارکنید. در ابتدا می توانید ایده های خودتون رو توی اینستاگرام 

و تلگرام به اشتراک بگذارید تا شرکت ها متوجه خلاقیت شما بشوند.
  برای اینکه بتوانید در این کسب وکار موفق شوید حتماً یک کتاب در 
مورد خلاقیت در تبلیغات بنویسید و به بازار ارائه کنید تا هم سود خوبی 

به دست بیارید و هم از طریق این کتاب مشتری های جدید پیدا کنید.

کارت های تبریک باشکل های مختلف
  حتماً تابه حال به گل فروشی رفتید و گل خریدید، می بینی که بعد از 
خرید گل کارت تبریکی که روی یک گل گران قیمت می زنند، یک کارت 
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خیلی کم ارزش و بدون خلاقیت هست. شک نکن می تونی با استفاده از 
خلاقیت خودت کارت های تبریک خیلی عالی و زیبا و خلاقانه طراحی 

کنی و به گل فروشی ها بفروشی.
  تا می توانید کارت های هدیه خلاقانه طراحی کنید. که اصلًا نیازی به 
گل نداشته  باشیم و بتوانیم خود کارت را به دوستانمان هدیه دهیم برای 

اینکه ذهنت خلاق تر بشه قسمت فصل آخر این کتاب رو بخون.

کارت ویزیت
  کارت ویزیت یکی از موارد اساسی هر کسب وکار هست. اما هیچ کدوم 

از این کارت ویزیت ها متأسفانه دارای خلاقیت نیستند.
  اگر ذهن خلاقی داشته باشید می توانید کارت ویزیت های خلاقانه ای 
طراحی کنید، و به مشتری هاتون ارائه کنید اما اگر خلاقیت هم نداشتید 
نباشید، حتی همین کارت ویزیت های خیلی ساده دارای  ناامید  بازهم 

سود بسیار عالی هستند.
  می تونی با یک چاپخانه قرارداد ببندی و بعد به کاسب ها  مراجعه کنی 
تعدادی  وقت حتماً  بعد چند  بگیری.  ویزیت  کارت  آن ها سفارش  از  و 
بازاریاب حرفه ای هم استخدام کن تا برای شما کارکنند. سعی کن میزان 
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هزینه  بگیری  سفارش  بیشتر  هرچی  چون  بدی  افزایش  رو  سفارشات 
هات کاهش پیدا می کنه و سودت خیلی بیشتر می شه برای این کار باید 
یکم فتوشاپ هم بلد باشی خیلی نمی خواد حرفه ای باشی، یا با یکی از 

دوستات که فتوشاپ بلده این کار رو شروع کن.
  خود من سالها قبل این کار را انجام می دادم و سود خیلی خوبی از این 

کار داشتم.

پخش تراکت
  باوجود آمدن شبکه های اجتماعی و رسانه های دیجیتال، تراکت هنوز 

هم در بین کاسب های سنتی دارای محبوبیت خاصی هست.
  و علاقه خاصی به چاپ کردن تراکت دارند اما برای پخش این تراکت ها 
تا  می گردند  افرادی  یا  و  فردی  دنبال  و  می خورند  مشکل  به  همیشه 
بتوانند این تراکت ها را برای آن ها پخش کند می توانید یک تیم درست 

کنید و کار پخش این تراکت ها را انجام دهید.
کارت  آن ها  به  کنید.  مراجعه  چاپخانه ها  به  می توانید  کار  این  برای    
ویزیت خودتان را بدهید و بگویید اگر کسی نیاز به پخش تراکت داشت 

ما در خدمتشان هستیم.
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  یا اینکه هرکجا هر تراکتی دیدید، بردارید و با شماره آن تماس بگیرید 
و بگویید، اگر دفعه بعد خواستید تراکت پخش کنید ما می توانیم این کار 

را برای شما انجام دهیم.

بانک اطلاعات مشاغل
اطلاعات  و  تماس  شماره  که  دارند  دوست  خیلی  پخش    شرکت های 
شرکت  اگر  مخصوصاً  باشند  داشته  را  خودشان  احتمالی  مشتری های 
مانند  باشد.  دیگر  شهری  هدفش  بازار  و  باشد  شهر  یک  در  پخش 
اطلاعات  داشتن  به  شدیدی  علاقه  که  موادغذایی  پخش  شرکت های 
سوپرمارکت ها دارند یا کارگاه هایی که مصالح ساختمانی تولید می کنند 
به اطلاعات مصالح فروش ها نیاز دارند، می توانید اطلاعات مصالح فروش ها 

را در اختیار آن ها قرار بدید.
  برای به دست آوردن این اطلاعات می توانید هم به اتحادیه های مربوطه 
اطلاعات  این  جمع آوری  به  اقدام  خودتون  ا ینکه  همین  کنید.  مراجعه 

بکنید.
کافیه کمی در این مورد فکر کنید موارد مشابه خیلی زیادی پیدا خواهید 

کرد.

کلینیک ساختمانی
  متأسفانه یکی از معضلات کارفرماهای پروژه های ساختمانی این است، 
که باید با افراد مختلف وارد قرارداد بشوند. و معمولاً داخل این ها افرادی 
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پیدا می شوند که به تعهدات خودشان عمل نمی کنند و کارفرماها همیشه 
در این قراردادها ریسک می کنند اگر بتوانید یک تیم خیلی عالی پیدا 
کنید که در آن  هم آسانسوری وجود داشته باشد، هم کابینت سازی وتمام 
مواردی که برای یک ساختمان موردنیاز هست حتماً موفق خواهید شد.

  فقط باید حواستون رو جمع کنید با افرادی قرارداد ببندید که کارشان 
واقعاً عالی باشد و شما را پیش کارفرما شرمنده نکند.

  وبعدازاینکه با تمام افرادی که قسمت های مختلف یک پروژه را انجام 
می دهند قرارداد بستید به کارفرما مراجعه کنید و به او پیشنهاد همکاری 
کارفرما  هر  با  را  قراردادتون  اولین  که  است  این  من  پیشنهاد  بدهید. 
به صورت تخصصی ببندید تا  ریسک کارفرما را کاهش بدهید، مثلًا اگر 
پروژه در مرحله بتن ریزی هست اول فقط برای بتن ریزی قرارداد ببندید 
به  را  پروژه  تا 1۰۰  پیشنهاد ۰  بعد  بود  از کار شما راضی  اگر کارفرما 
قرارداد  وارد  شما  با  راحت تر  خیلی  کارفرما  اینجوری  بدهید  کارفرما 

می شود.

جذب مشتری بالقوه
  خیلی از کاسب ها برای پیدا کردن مشتری های خودشان دچار مشکل 
برای  و  برطرف کنی  برایشان  تو  را  آن ها  این مشکل  هستند. می توانی 
مبلغی  آن ها  از  مشتری  هر  معرفی  بابت  و  کنی  معرفی  مشتری  آن ها 
دریافت کنید، یا پورسانت بگیرید. سعی کنید با معرفی هر مشتری یک 
مبلغ ثابت هم دریافت کنید و تنها به پورسانت بسنده نکنید، چون خیلی 
از کاسب ها باوجوداینکه یک مشتری خوب به آن ها معرفی می شود اما 
قادر به قرارداد بستن یا جذب مشتری نیستند و اگر این مشتری از آن ها 
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خرید نکنه به شما پورسانتی نمی دهند.
  برای جلوگیری از این مشکل با کاسب های خیلی خوب و عالی کارکنید 
انجام دهید. مطمئن  برای کسب وکارهای مختلف می توانید  را  این کار 
باش که از تو استقبال خواهند کرد و  پیشنهاد تورا رد نمی کنند و اگر 

فرد عاقلی باشند حتماً با تو قرارداد خواهند بست.

معرفی بازاریاب
  یکی از بزرگترین مشکلات شرکت ها در جذب بازاریاب هست و متأسفانه 

شرکت های کاریابی در این زمینه فعالیت نمی کنند.
  می توانید از این فرصت حداکثر استفاده را بکنید و آگهی های استخدام 
بازاریاب چاپ کنید که بازاریاب ها با شما تماس گرفته وبا توجه به سابقه 
کاری که دارند آن ها را به شرکت هایی که نیاز به بازاریاب دارند معرفی 
کنید و از آن ها بابت معرفی بازاریاب پول خوبی دریافت کنید برای اینکه 
بازاریاب ها  به  می توانید  بشوید،  حرفه ای تر  می دهید  انجام  که  درکاری 

آموزش  هم بدهید.
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  اگر دوست داشتید من می توانم در این زمینه با شما همکاری داشته 
باشم و کار آموزش بازاریاب ها را به عهده بگیرم شرکت ها از این کار شما 
وارد  مجموعه ای  هر  با  کنید  دقت  باید  اما  می کنند.  استقبال  به شدت 
قرارداد نشوید و تنها با مجموعه ای قرارداد ببندید که هدف آن ها بردبرد 
هست و بازاریاب در آنجا می تواند یک شغل مناسب با سود بسیار عالی 

داشته باشد.

اپلیکیشن )عصا(برای سالمندان
  متأسفانه یا خوشبختانه روزبه روز به تعداد سالمندان کشورمان اضافه 
این  به  نمی توانند  مردم دارند  که  گرفتاری هایی  به  توجه  با  و  می شود؛ 
عزیزان رسیدگی کنند، این یک فرصت بسیار خوب و عالی برای کسانی 
این  نیاز  رفع  برای  بشوند  کارآفرینی  وارد حوزه  دارند  است که دوست 
اپلیکیشن به اسم عصا  از جامعه می توانی یک مجموعه یا یک  قسمت 
طراحی کنی و به رفع نیازهای این قسمت از جامعه بپردازید مطمئن 
باشید که سود خوبی خواهید برد فراموش نکنید که این کار علاوه بر 
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سود مالی ثواب معنوی و لذت خوبی هم دارد شما باید بتوانید نیازهای 
مانند خرید و کارهای منزل را برای این عزیزان برطرف کنید.

کارواش در محل
اما  افراد زمان یا حوصله بردن ماشین به کارواش را ندارند  از    خیلی 
شاید  باشند.  داشته  تمیز  بسیار  ماشین  یک  که  دارند  دوست  خیلی 
و  بکنن  زیادی  هزینه  نمی خوان  اما  باشن  داشته  حوصله  هم  بعضی ها 
از بزرگ ترین  از کارواش ها کاسبی رو بلد نیستن یکی  متأسفانه خیلی 
اشتباهاتشون گرفتن انعام یا همون پول زور از مشتری هست و صدها 
به آب یک  نیاز  بدون  نانو  کارواش های  اومدن  با  دارند.  دیگه هم  ایراد 
فرصت خیلی خوبی هست، تا بتونی ثروتمند بشی. نانو کارواش سیاری 
که بدون آب عمل می کند و می تواند ماشین ها را در محل شستشو دهد 

و شمارا به یک برند در شهرتان تبدیل کند.
این  با  بیشتر  اینکه  برای  است.  فوق العاده  و  عالی  ایده ای  ایده،  این    

فناوری آشنا بشی کافیه توی گوگل یک سرچ کوچیکی بزنی.
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تعمیرات اتومبیل در محل
  خیلی وقت ها خرابی اتومبیل ها خیلی جزئی هستند اما به خاطر همین 

مشکل جزئی مجبورید ماشین تون رو به تعمیرگاه ببرید.
این مشکل خیلی جدی  باشد شاید  به حرکت  قادر  اگر ماشین شما    
نباشد اما زمانی که به خاطر یک مشکل کوچک مثلًا به خاطر یک مشکل 

سیم کشی ماشین شما قادر به حرکت نیست.
  مجبوری هزینه امداد خودرو بدی و خودرو را به تعمیرگاه حمل کنی 
را در همان محل  بتواند ماشین شما  باشد که  اگر یک مجموعه ای  اما 

تعمیر کند صددرصد با آن تماس خواهید گرفت.
برطرف کنید  را  به آچار دارید و می توانید عیب خودروها  اگر دست    
این یک فرصت عالی برای شما هست. اگر هم این کار را یاد ندارید برید 

و این کار را آموزش ببینید.
  برای انجام این کار حتماً باید حداقل یک موتور داشته باشید اگر بتوانید 
امداد خودرو تهیه کنید 1۰۰ درصد بهتر است تا اگر ماشین در محل 
تعمیر نشد بتوانی آن  را به تعمیرگاه انتقال بدهید و حداقل هزینه حمل 
خودرو رو از مشتری بگیرید این جوری برای مشتری هم بهتره و می دونه 

که درهرصورت کارش راه میوفته.
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تاچ مکانیک
  اگر خودت دوست نداری کار تعمیرات را انجام بدی و بیشتر دوست 

داری یک کار مدیریتی داشته باشی یک پیشنهاد خیلی ناب برات دارم.
خیلی از مکانیکی ها الان به خاطر اینکه بازارشان خراب هست، حاضرن 
تعمیر  را  خراب شده  کسب وکارشان  محل  نزدیکی  در  که  ماشین هایی 

کنند.
و در خانه  الان دیگه مغازه خودشون رو جمع کردند    حتی خیلی ها 
بیکار نشسته اند و منتظرند تا به آن ها یک کار خوب پیشنهاد بشه، شما 
کافیه فقط یک اپلیکیشن مثلًا به اسم تاچ مکانیک درست کنید و بعد 

این افراد را ثبت نام کنید.
  بعد اپلیکیشن خودت رو به بازار ارائه بدید و مشتری زمانی که هرکجا 
ماشینش خراب شد از طریق این اپلیکیشن درخواست مکانیک بده دقیقاً 
اینجا  که  تفاوت  این  با  تنها  تب سی  و  اسنپ  تاکسی  ایده  همون  مثل 
مشتری درخواست مکانیک می دهد و شما برای او نزدیک ترین مکانیک 

حرفه ای رو می فرستی تا ماشینش را تعمیر کنند.

تعمیرات اتومبیل های لوکس
  خوشبختانه ما توی یک کشور ثروتمند زندگی می کنیم؛ و روزبه روز به 

خودروهای لوکس داخل خیابان های ما اضافه می شود.
ندارند،  را  اتومبیل ها  این  تعمیر  توان  ما  تعمیرگاه های  متأسفانه  اما    
این  تعمیر  بتوانید  که  هست  شما  برای  عالی  بسیار  فرصت  این یک  و 
این  تعمیر  و  برو  پس  دهید.  انجام  تخصصی  به صورت  را  اتومبیل ها 
اتومبیل ها را یاد بگیر، یا می توانید افرادی که تعمیر این اتومبیل ها را بلد 
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هستن را استخدام کنید.
  بهت قول میدم اگر کارت خوب و عالی باشه دیگه این افراد ماشین 
هاشون رو به نمایندگی نخواهند برد چون نمایندگی خیلی آنها را اذیت 
می کنه و مدت زمان زیادی باید ماشینشون توی نمایندگی بخوابه و در 

آخر هم مبلغ خیلی سنگینی از این افراد می گیرند. 

جراحی زیبایی اتومبیل های لوکس
  متأسفانه آمار تصادف ها در کشور ما خیلی زیاد هست و یکی از دغدغه های 

افرادی که اتومبیل های لوکس سوار می شوند همین تصادف ها هست.
   بعد از تصادف این عزیزان خیلی دوست دارند که یک صافکار حرفه ای 
ماشینشان را به شکل روز اولش در بیاره، می تونی بری و صافکاری این 
اتومبیل های لوکس رو یاد بگیری مطمئن باش مشتری ها بابت این کار 

حاضراند پول های خوبی پرداخت کنند.
یک  می تونی  بدی  انجام  رو  کار  این  نداری  دوست  خودت  هم  اگر    
اون  در  و  کنی  راه اندازی  لوکس  اتومبیل های  زیبایی  جراحی  مجموعه 
از صافکارهای حرفه ای دعوت کنی تا برات به صورت درصدی کار کنند.

لبنیات محلی
  با صنعتی شدن خیلی از محصولات، متأسفانه دیگر آن کیفیت گذشته 
را ندارند. خیلی از افراد به دنبال آن کیفیت لبنیات های گذشته هستند، 
و خیلی دوست دارند که یک لبنیات خیلی باکیفیت و ارگانیک مصرف 

کنند.
  اگر روستاها و شهرستان هایی را می شناسید که لبنیات های خیلی عالی 
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و باکیفیت دارند از آن ها لبنیات باکیفیت خریداری کنید و در شهرهای 
بزرگ به این عزیزان بفروشید.

  برای انجام این کار نیاز به یک ماشین یخچالدار دارید و اگر با لبنیات 
کنید  شاگردی  را  مدتی  یک  لبنیاتی  یک  پیش  حتماً  ندارید  آشنایی 
بشید.  متوجه  رو  و درجه دو  باکیفیت  لبنیات های  بین  تفاوت  بتونید  تا 
که  افرادی  با  می توانید  ندارید  را  یخچالدار  ماشین  خرید  توانایی  اگر 

ماشین های یخچالدار دارند توی این کار شریک باشید.

خشکبارازشهرستان
کاسب ها  بین  دست  چندین  اینکه  خاطر  به  خشکبارها  متأسفانه    

می چرخند قیمت شان از قیمت اولیه خیلی افزایش پیدا می کند.
  اگر بتوانید این واسطه ها را حذف کنید و خشکبار را به صورت مستقیم 
به  مستقیم  به طور  شهرها  در  و  کنید  تهیه  روستاها  و  کشاورزان  از 
مصرف کننده ها ارائه کنید، مطمئن باشید که سود خوبی گیرتان خواهد 
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آمد. این ایده دیگه نیازی به یک ماشین یخچالدار نداره و حتی با یک 
ماشین معمولی و یک ماشین سواری هم می توانید این کار را انجام دهید.

دم نوش میوه
خیلی  دم نوش های  می توان  میوه  پوست  با  یا  و  میوه  از  استفاده  با    
نیست  سختی  زیاد  کار  ایده  این  کردن  درست  کرد.  درست  خوشمزه 
از  یا  پوست  کمی  آن  داخل  و  بردارید  آبجوش  لیوان  یک  الان  کافیه 
تکه های خود میوه را بندازید، این کار را با میوه های مختلف انجام بده 
و اگر خوشت اومد به فکر ارائه اون به بازار باش. خیلی وقت ها بخشی از 
میوه خراب می شود و حداقل نصف آن قابل مصرف است اما به خاطر اون 

قسمت خراب مجبور به دور ریختن اونها می شویم.
درجه یک  خیلی  میوه های  از  تا  نیست  نیازی  ایده  این  اجرای  برای    
با استفاده از همین میوه هایی که مجبوریم به  استفاده کنید می توانید 
خاطر اینکه بخشی از آن خراب شده دور بریزیم و این کار اسراف هست 

این ایده رو شروع کنی.
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برای اجرای این روش ابتدا باید میوه ها را کاملًا بشوری و تیکه تیکه کنی 
و بعد خشک کنی تا آماده بسته بندی بشوند.

بازاریاب تلفنی
  یکی از نیازهای اساسی هر مجموعه بازاریاب های تلفنی هستند خیلی 
از مجموعه ها فضای مناسب برای این افراد را ندارند، و یا نمی توانند به 
این افراد به خوبی آموزش دهند. اگر بازاریابی تلفنی را یاد داری خیلی 
عالی و اگر هم یاد نداری این کار را آموزش ببین و بعد با شرکت هایی که 
به بازاریابی تلفنی نیاز دارند قرارداد بازاریابی ببند و برای آن ها از طریق 

تلفن بازاریابی کن.
  برای اینکه درآمدت افزایش پیدا کنه می تونی یک تیم بازاریابی تلفنی 
تشکیل بدی و به اعضای دیگر تیم هم این کار را آموزش بدی تا برای 

شما کار کنند.
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پارک فست فود
که  داشتند  افراد دوست  از  داشتم خیلی  فود  مغازه فست  زمانی که    
ساندویچ  اینکه  برای  اما  بخورند  ماشین  داخل  را  خودشان  ساندویچ 
سفارش دهند مجبور بودن از خودرو خودشان پیاده شوند تا ساندویچ 
شون رو سفارش بدهند یک ایده خیلی جالب، یک پارک فست فود بزنید. 
افراد توی ماشین خودشون ساندویچ شون رو سفارش بدهند و میل کنند.

  برای اجرای این ایده کافیه یک مغازه کوچک توی محلی بزنی که جای 
پارک مناسب برای اتومبیل ها داشته باشه، مشتری ها ت بیان و یک جای 
مشخص ماشینشون رو پارک کنند و تو بری ازشون سفارش و پولشون 
رو بگیری و بعد بیای ساندویچ براشون درست کنی و ببری و اصلًا نیازی 

نباشه تا مشتری از ماشین خودش پیاده بشه.

سوپر پارک
کنی.  اجرا  هم  سوپرمارکت ها  برای  می تونی  را  فست فود  پارک  ایده    
به این صورت که مشتری سفارش را به شما می دهد، شما لوازمی که 
موردنیاز مشتری هست را آماده می کنید و داخل پلاستیک می گذارید 

وبه مشتری تحویل می دهید.
  شماره تماس تو در اختیار مشتری ها قرار بده تا اینکه اگر عجله داشتند 
لیست خرید را برای شما پیامک کنند و قبل از این که حضور پیدا کنند 

شما لیست خرید آن ها را آماده کرده باشید.

باغبان منطقه ویلایی
  هزینه نگهداری یک ویلا بسیار سنگین است و معمولاً به صرفه نیست 
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که برای هر ویلا یک باغبان بگیرند. و خوشبختانه اکثر ویلاها در نزدیکی 
همدیگر قرار دارند.

  پس می تونید به راحتی با صاحبان این ویلاها وارد مذاکره بشید و به 
آن ها پیشنهاد بدید که با پرداخت مبلغی به صورت ماهیانه از ویلای آن ها 
نگهداری می کنید. این جوری هزینه مشتری ها خیلی کاهش پیدا می کنه 

و تو هم می تونی یک سود خیلی خوبی بکنی.

باغبان روستایی
برای بچه های روستاها در سالهای گذشته خیلی    یک پیشنهاد عالی 
این  افراد هنوز توی  این  از روستاها به شهرها مهاجرت کردند  افراد  از 

روستاها باغ و خانه زندگی خودشان رادارند.
  با توجه به اینکه این افراد در شهرها گرفتاری های زیادی دارند و زمان 
کافی برای رسیدگی به باغ ها و خانه روستای خودشان را ندارند می تونی 
از این فرصت به وجود آمده نهایت استفاده را بکنی و مدیریت باغ ها و 
خانه های روستایی این افراد را به دست بگیری و نماینده آن ها در روستا 

باشی و کارها اونها رو انجام بدی.

اجرای خونه ویلایی درروستاها یاخانه باغ
  با توجه به رکود بازار مسکن در شهرهای بزرگ، اگر علاقه به ساخت وساز 
دارید می توانید از این اقیانوس قرمز خارج بشید و وارد یک اقیانوس آبی 
بشوید. هنوز افراد زیادی وجود دارند که دوست دارند یک خانه ویلایی یا 
در یک روستا یک خانه باغ داشته باشند می توانید نیاز این افراد را برطرف 

کنید و ثروتمند بشید.



63 114ایدهکسبوکار

نویسندگی کتاب
  اگر فروش کتاب را یاد داشته باشید نویسندگی کتاب می تواند یک کار 
پردرآمد برایتان باشد اگر در زمینه ای تخصص یا اطلاعات دارید به راحتی 

می تونین یک کتاب بنویسید.
ابتدا باید موضوع موردنظر خودت را انتخاب    برای نوشتن یک کتاب 
را  تقسیم کن و هر 5 قسمت  پنج قسمت  به  را  این موضوع  بعد  کنی 
مجدد به 6 قسمت، بعد برای هرکدام از این 6 قسمت 4 تا سؤال طراحی 

 کنید.
  اگر این کار را انجام بدهید به 12۰ تا سؤال می رسید که حالا کافیست 
فقط به این 12۰تا سؤال جواب بدهید و بعد حداقل یک صفحه جواب 
برای هرکدام از این سؤال ها  بنویس حالا شما یک کتاب 12۰ صفحه ای 
دارید. اگر درزمینه نوشتن کتاب نیاز به مشاوره داشتید من در خدمتتان 

هستم.

ارائه خدمات به شب بازارها
خاطر  به  عزیزان  این  دارد  وجود  بازار  شب  ایران  شهرهای  اکثر  در    
اینکه غرفه هایشان موقتی هست، هیچ دروپیکری ندارد پس اگر بخواهند 
کوچک ترین نیازهای خودشان مثل خریدن ساندویچ یا آب معدنی یا هر 
چیز دیگر که به آن نیاز پیدا می کنند را فراهم کنند باید غرفه خودشان 
را به امان خدا رها کنند و زمانی که به غرفه خودشان برمی گردند احتمال 
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اینکه از غرفه شان سرقت شده باشد خیلی زیاد است. تو می تونی نیاز این 
عزیزان را برطرف کنی و هر چیزی که لازم داشتن را سفارش بدهند و تو 
براشون تهیه کنی این کار می تونه یک سود خیلی خوبی برای تو داشته 
باشه خود من سال ها پیش این کار را انجام می دادم و به قدری مشتری 

هام زیاد بودند که نصف بازار را بیشتر نمی تونستم جواب گو باشم.

اتکت پشت قالی
  اگر تابه حال قالی های خودتونو به قالی شویی داده باشید و پشت اون رو 
نگاه کنید یک اتیکت می بینید که روی اون فامیل شما رو نوشتند این 

کار را به خاطر این انجام دادند که قالی شما گم نشود.
مشکل  دچار  اتیکت ها  این  برش  و  چاپ  برای  همیشه  قالی شویی ها    
هستند. اگر بتوانید این اتیکت ها را با استفاده از بنر چاپ کنید و برش 
مشتری  از  قبلش  باید  حتماً  البته  می کنید.  خوبی  خیلی  سود  بزنید 

سفارش گرفته باشید.
  کافیه فقط یکبار با یک قالی شویی کارکنید تا مشتری دائم شما بشود
من خودم سال ها قبل این ایده را در مشهد اجرا کردم و بسیار عالی بود.

  یکی از خلاقیت های من توی این کار این بود که برای هر سرویس شون 
یک رنگ و عدد خاصی چاپ می کردم تا فرش های هر سرویس به راحتی 

مشخص باشد.

دفتر قالی شویی
  برای اینکه یک قالی شویی داشته باشید اصلًا نیاز نیست یک کارگاه یا 
یک کارخانه احداث کنید. فقط کافیه یک شرکت قالی شویی را با مبلغ 
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خیلی پایین خریداری کنید یا اینکه یک شرکت به ثبت برسانید و بعد با 
یکی از قالی شویی ها که کارش خیلی عالی هست قرارداد ببندید.

بگیرید وقتی که  تبلیغات کار خودتون و سفارش  به  بعد شروع کنید    
سفارش گرفتی سفارش های خودتو به اون قالی شویی که با آن قرارداد 

بستید تحویل می دهید تا برای تو آن ها را بشورند.
  توی این کار شما هیچ هزینه ای ندارید و تنها یک واسطه بین مشتری 

و کارخانه قالی شویی هستید.

قالی شویی در محل
  باوجود شرکت های قالی شویی بازهم خیلی از مردم قالی های خودشان 
را به این شرکت ها نمی دهند چون فکر می کنند به روش اسلامی قالی ها 

را نمی شویند.
  برای همین خیلی ها دوست دارند که قالی هایشان در محل خودشان 
با روش های قدیمی شست وشو داده شود خیلی راحت می تونید نیاز این 
دسته از جامعه را برطرف کنید و یک قالی شویی با شعار شست وشو در 

محل خودتان راه بیندازید.
  یکی از بزرگ ترین مزیت های این روش این است که دیگر پول آب برق 

گاز و کارگاه ندارید.

توزیع سموم د ر   روستاها
  یکی از کالاهای پر مصرف کشاورزان سموم هستند با توجه به اینکه 
اکثر کشاورزها در روستاها زندگی می کنند اما ما در خیلی از روستاها 
تهیه  جهت  مجبورند  کشاورزان  و  نداریم  را  کشاورزی  سموم  فروشگاه 
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سوم کشاورزی به شهر بروند تا سموم موردنیاز خودشان را تهیه کنند.
  این یک فرصت بسیار عالی برای کارآفرینی است می توانید یک فروشگاه 
طریق  از  یا  تلفنی  به صورت  و  بیاندازید  راه  کشاورزی  سموم  آنلاین 
به  رایگان  ارسال  به صورت  و  کنید  قبول  را  سموم  سفارش  اپلیکیشن 

کشاورزها تحویل دهید.
سموم  مورد  در  رایگان  اطلاعات  و  مشاوره  حتماً  کار  این  کنار  در    

کشاورزی بدهید تا تعداد مشتری هاتون خیلی زیاد بشوند.

آموزشگاه حیوانات خانگی
  معمولاً افرادی که از حیوانات خانگی نگهداری می کنند علاقه شدیدی 
به حیوانات خودشان دارند کافیه یک سر به دامپزشکی ها بزنید تا ببینید 
حتی  می کنند.  خودشان  حیوانات  درمان  برای  زیادی  هزینه های  چه 

بعضی ها عمل جراحی زیبایی هم انجام می دهند.
  اگر به حیوانات علاقه داشته باشید و بتوانید با آن ها ارتباط برقرار کنید 
می توانید به آن ها آموزش بدهید تا بتوانند کارهای بامزه و جالب انجام 
دهند مطمئن باشید صاحبان این حیوانات حاضراند پول خوبی پرداخت 

کنند تا حیواناتشان یک حرکت جدید یاد بگیرند.
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تولید محتوا
  در هر کسب وکاری که باشید یکسری اطلاعاتی دارید که دیگران به آن 
اطلاعات نیاز دارند می توانید اطلاعات تون رو به صورت یک محتوا تولید 

کنید.
  این محتوا یا اطلاعات می تواند به شکل کتاب فیلم و یا صوت باشد، 
حتی می توانید درزمینه کاری خودتان مشاوره بدهید یا آن را به دیگران 

آموزش بدهید.

تاکثیرماهی های آکواریوم
  بیشتر ماهیان زینتی موجود در بازار ایران از کشورهایی مانند تایلند 
و تایوان وارد می شود اما تقاضا در این بازار به اندازه ای زیاد است که در 
شهری مثل قم ظرف یک هفته، تمام ماهیان تولیدی به فروش می رود و

ندارند.  از سایر شهرها  به دریافت سفارش  نیازی  تولیدکنندگان عموماً 
رو  کار  این  می تونی  خونه  زیرزمین  حتی  کوچیک  خیلی  فضای  بایک 
از  و  ندارد  کارگری  هزینه های  پرداخت  به  نیازی  کار  این  بدی.  انجام 

تولیدکننده تنها به اندازه 4 الی 5 ساعت کار در روز، زمان می گیرد.
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  برای کم کردن هزینه این کار، می توانید آکواریوم دست دوم تهیه کنید. 
و  نوزاد ماهی  تهیه  آکواریوم ها،  سایر مخارج شما، شامل هزینه تجهیز 
تهیه دارو و غذاست. آزمون وخطا سرمایه تان را به باد می دهد. آموزش در 
هرکاری اصلی ترین شرط موفقیت است، زیرا اگر بخواهید هزینه ریسک 
آزمون وخطا را با هزینه آموزش مقایسه کنید به خوبی متوجه می شوید 
که بهترین شروع برای یک کار، آموزش خواهد بود. پس حتماً قبل از 
برای  کنید.  بررسی  را  کار  تمام جنبه های  و  ببینید  آموزش  کار  شروع 
ماهی  به عنوان مثال  بروید.  کمتر  ریسک  با  گونه هایی  سراغ  کار  شروع 
اسکار یک گونه مقاوم است و به راحتی تلف نمی شود اما ماهی هایی مانند 
آنجل گونه های حساس تری هستند. بعد از به دست آوردن تجربه حتماً 

سراغ گونه های دیگر هم بروید تا سود بیشتری به دست بیارید.

هرچی بخوری چاق نمی شی
  روزبه روز فعالیت های بدنی انسان ها کاهش پیدا می کنند و این امر باعث 
جمع شدن چربی ها در بدن و چاقی می شود معمولاً رستوران های سطح 
شهر هم به این امر کمک می کنند و غذاهایی که ارائه می کنند خیلی 

غذاهای پرچرب هستند.
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  می تونید یک فست فود یا یک رستوران برای افرادی که دوست ندارند 
چاق شوند یا می خواهند وزن خودشان را کاهش دهند احداث کنید و 

در آن غذاهای رژیمی ارائه بدید.

آکواریوم بان یا نظافت و نگهداری ازآکواریوم
  انسان ها به خاطر علاقه خاصی که به آب دارند و همچنین آرامشی که 
از آکواریوم می گیرند خیلی دوست دارند تا در محل زندگی یا در دفتر 

کارشان آکواریوم داشته باشند.
  اما بزرگ ترین مشکل آکواریوم این هست که تعویض آب آن و نگهداری 
آن کار خیلی مشکلی هست و خیلی از آدم ها حوصله این کار را ندارند 

اما خیلی دوست دارند که آکواریوم داشته باشند.
می کند  ایجاد  خوبی  خیلی  کارآفرینی  فرصت  یک  هم  مشکل  این    
یک  آن ها  از  ماهیانه  به صورت  و  کنید  مراجعه  افراد  این  به  می توانید 
مبلغی دریافت کنید و درازای آن از آکواریوم آن ها نگهداری و نظافت آن 
را به عهده بگیرید. یکی از مشتری های خیلی خوبه تون می تونند پاساژها 

و دفاتری که در آن آکواریوم وجود دارد باشند.
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گیاهان هوازی
گیاهان  از  خودشان  زندگی  محیط  در  دارند  دوست  انسان ها  اکثر    
و  می شود  محیط  آلودگی  کاهش  باعث  کار  این  چون  کنند  نگهداری 

محیط را زیباتر می کند و به انسان آرامش خاصی می دهد.
  اما نگهداری از گیاهان کار ساده ای نیست برای حل این مشکل می تونید 
گیاهان هوازی رو پرورش بدید و به افرادی که دوست دارند در محیط 
را ندارند  به آن  برای رسیدگی  اما زمان  باشند  زندگی شان گیاه داشته 

بفروشید.
  گیاهان هوازی نیاز به خاک و نیاز به آب ندارند پس بنابراین نگهداری 
از آن ها خیلی کار ساده ای است یک ایده ناب برای افزایش سود و فروش، 
می توانید با استفاده از این گیاهان باغ های شیشه ای خیلی زیبایی درست 

کنید و با مبلغ های خیلی بیشتری بفروشید.
این گیاهان جالب و دوست  اینترنت یک سرچی در مورد    حتماتًوی 

داشتنی بزنید.



71 114ایدهکسبوکار

جعبه کادو
بیشتر هست. ساخت  کادو  از خود  کادو  قیمت جعبه  وقت ها  بعضی    
جعبه کادو سال هاست که در کشور ما در حال اجرا است اما بااین وجود 
بازهم خیلی از جعبه های کادویی که در بازار هستند از کشور چین وارد 

می شوند.
  اگر خلاقیت داشته باشید و بتوانید جعبه کادوهای خلاقانه ای طراحی 
کادو  جعبه  ساخت  یادگیری  برای  شد.  خواهید  موفق  مطمئنم  کنید 
هم  اگر  می دهند.  آموزش  را  کار  این  که  زیادی هستند  آموزشگاه های 
خودت دوست نداری تولید کنی می تونی طرح ها رو به افرادی که این 
کار را یاد دارند بدهی تا برات تولید کنند و تو فقط آن ها را بفروشی و 

سود خوبی کسب کنی.

تولید خاک گلدان بابرگ ها
اینکه  یا  می شه  ریخته  دور  برگ  کلی  پاییز  فصل  در  ما  کشور  توی    
آتیش می زنند که آلودگی هوا را هم افزایش می دهد هیچ می دونستی با 
استفاده از این برگ ها می توان یک خاک گلدان خیلی مرغوب تولید کرد.
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  توی فصل پاییز برگ درخت ها را جمع کن و با خاک مناسبی مخلوط کن 
به  بسته بندی  به صورت  و  کن  بسته بندی  را  آن ها  وقت  چند  از  بعد 

گل فروشی ها بفروش.

پرورش زالو
  امروزه خیلی از افراد با مزایای زالو آشنا شده اند و استقبال خوبی هم از 
این کارشده است. اگر به دنبال یک کار تولیدی سالم هستید البته اگر 

صبور هم هستید کار پر درآمدی هست.
  حرفه ای است، که چند وقتی است در ایران سروصدا کرده است؛ اگرچه 
عمر آن به سالهای پیش و قبل از انقلاب برمی گردد. جالب است بدانید 

که ایران هم یکی از کشورهای مستعد پرورش این کرم، طبی است.
  زالو خواص درمانی زیادی دارد و از سردرد و سینوزیت گرفته تا میگرن 
و بیماری های عفونی را درمان می کند. علاوه بر این موارد از زالو می توان 
در تولید مواد آرایشی و بهداشتی استفاده کرد. با توجه به اینکه ناحیه 
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پس  دارد؛  زیادی  طرفدارن  دارد،  را  جهان  زالوی  بهترین  ایران  خزری 
نگران اشباع شدن بازار کار این حرفه نباشید.

  این شغل سرمایه زیادی برای شروع نمی خواهد. و با یک سرمایه کم و 
داخل خانه هم می توان کار را شروع کرد. اما در عوض به تخصص زیادی 

نیازمند است؛ پس حتماً با افراد باتجربه در این حیطه مشورت کنید.
  کار پرورش زالو از شما زمان زیادی نمی برد؛ یعنی اگر به صورت میانگین 
فصل  در  کارکنید.  مفید  ساعت  سه  روز  در  باید  شما  بگیریم ،  نظر  در 
زمستان ساعت کاری کمتر و در بهار بیشترمی شود. ارزش هر چهار زالو 
معادل یک بشکه نفت اوپک است. زالو در خارج از ایران طرفداران زیادی 

دارد و می توان به راحتی آن ها را صادر کرد.

هشدار
  اگر به دنبال شغلی زودبازده هستید، سراغ این حرفه نروید! پرورش زالو 
از مشاغلی است که به صبر و تحمل زیاد و مداومت در کار نیازمند است. 
افراد زیادی وارد این حرفه شده اند و به علت نداشتن پشتکار زود خسته

مهم ترین  تخصص  و  پشتکار  و  گذاشته اند. همت  کنار  را  آن  و  شده اند 
فاکتور برای افرادی که وارد این کار می شوند است.
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غذای محلی
  خیلی وقت ها ما توی یک شهری یک غذای محلی می خوریم و خیلی 
بری  باید،  حتماً  یخنی  مثلًا  خوردن  برای  باید  چرا  اما  می بریم  لذت 
درگز یا حلیم قوچان رو فقط باید توی مجالسش بخوری که فوق العاده 
این  مرز  عزیز  کارآفرین  که شما  رسیده  آن  وقت  خوش مزه هم هست 
غذاها رو بشکنی و اون ها رو توی شهرهای دیگه ارائه بدی فقط کافیست 
که اگر غذای محلی ای بلدید و دیگران آن  را نمی دانند و یا کمتر کسی 
آن را می داند و از طعم و مزه آن خوششان می آید. ابتدا برای چند نفر از 
فامیل ها آماده کنید و درصورتی که بازتاب مثبتی داشت و از طعم و مزه 

غذایتان تعریف کردند، می توانید فروش آن ها را آغاز کنید.
  غذاهای محلی ای که با استقبال فوق العاده شهرهای دیگر روبرو شده 
این  از  بازهم  تبریزی پس می شه  و کوفته  استان خراسان  قورمه  مثل: 

کارها کرد.

مثال یک: فتیر مسکه
مسکه به زبان محلی یعنی کره چون این غذا با استفاده از فتیر و کره 
درست می شه به اون می گن فتیر مسکه و طرفداران خیلی زیادی در 
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باید به  باید برای خوردن این غذا حتماً  شمال خراسان دارد. چرا واقعاً 
باید یک آشنا داشته باشی تا  شمال خراسان بری حتی همون جا هم 
برات درست کنه و توی رستوران هاش ارائه نمی دهند و خیلی از افراد 
هستند که این غذای خوشمزه رو نخوردند. برای درست کردنش اول باید 
فتیر رو بپزید که خود فتیر هم کلی جا برای کار داره بعد توی یک ظرف 
کره گوسفندی می ریزی و یک لایه فتیر می گذاری باز دوباره یک لایه کره 
یک لایه فتیر و بعد ظرف رو روی حرارت ملایم می گذارید تا کره ها باز 
بشوند و بعد هم این غذای خوش مزه رو با دوغ نوش جان می کنید واقعاً 
جای این غذا توی شهرهای دیگه و توی رستوران ها خیلی خالیه چرا ما 
باید همش غذاهای تکراری توی رستوران ها بخوریم؟ چرا به توریست ها 
غذا های خوشمزه محلی ندیم؟ که حاضراند بابتش پول خوبی پرداخت 

کنند.

مثال دو: یخنی
خیلی  شباهت  که  هست  یخنی  درگزی ها  محبوب  غذاهای  از  یکی    
زیادی به همون چلو گوشت داره اما پختش متفاوت هست اگر بتونید 
مطمئنم  بدید  ارائه  دیگه  شهرهای  توی  رو  خوشمزه  بسیار  غذای  این 
موفق می شوید و سود خیلی خوبی می کنید و خیلی سریع طرفداران 

زیادی پیدا می کنید و نسبت به همه رستوران ها متفاوت خواهید شد.
تفریحی  این غذا خیلی ساده هست. کافیه یک سفر  یادگیری پخت    
از پارک ملی تندوره و چلمیر  بری درگز و یاد بگیری اگر رفتی حتماً 

دیدن کن.
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مثال سه: شله مشهد وحلیم قوچان
  همه می دونند که مشهدی ها عاشق شله هستند و دلیلش هم اینه که 
این شله ای که مشهدی ها درست می کنند خیلی خیلی خوشمزه هست 
پس توی شهرهای دیگه هم می تونه طرفدارهای خیلی زیادی پیدا کنه 
به شرط اینکه اصولی درست بشه و یک آشپز حرفه ای داشته باشه. مشابه 
همین توی قوچان یک حلیم خیلی خوشمزه متفاوت از همه حلیم های 
جاهای دیگه ایران هست که هرکسی بایک بار خوردنش عاشق این غذا 
می شه اما متأسفانه این غذا فقط توی مجالس استفاده می شه اما زمانش 

رسیده که کل ایران بتونن از این غذای خوشمزه لذت ببرند.
  نحوه درست کردن حلیم هم مثل شله خیلی مهم هست و نیاز به یک 

آشپز خوب دارد.

سوپرفود و سوپر سیب زمینی
  سوپر فود یکی از اختراعات خودم بوده که می توان با استفاده از این 
دستگاه، غذا و فست فودهای سالم به مردم تحویل داد اگر دوست داشتید 
همدیگر  با  دستگاه  این  نمایندگی  دادن  و  فروش  درزمینه  می توانید 

همکاری داشته باشیم.
که  هست  سیب زمینی  سوپر  سوپرفود  دستگاه  محصولات  از  یکی    
سیب زمینی رو به صورت رشته رشته و داغ به مشتری تحویل می دهد اگر 
مکانی داری که رفت وآمد مردم ازآنجا زیاد هست می تونی این محصول 
ارائه بدی که سود خیلی خوبی هم دارد.  خیلی خوش مزه رو به مردم 
برای گرفتن نمایندگی این محصول برای من پیامک ارسال کنید تا با 

شما تماس بگیرم.
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فروش و نمایندگی اختراعات
  ما خوشبختانه در کشور عزیزمان ایران مخترعین خیلی زیادی داریم 
اما متأسفانه بزرگ ترین مشکل این عزیزان این هست که برای فروش 

اختراعات خودشان بسیار با مشکل مواجه هستند.
  اگر به فروش علاقه مندی و دوست داری یک محصول جدید را به بازار 

ارائه کنی این می تونه یک گزینه خیلی خوب برای شما باشه.
  توی تمام شهرهای ایران مخترعین زیادی وجود دارند که با این مشکل 
مواجه هستند بگرد و آن ها را پیدا کن و به آن ها پیشنهاد همکاری بده 
اگر مخترع ای برای همکاری در این زمینه پیدا نکردی حتماً به من بگو 

تا بهت معرفی کنم.
برای فروش محصول خودشون دچار    همچنین مخترعین عزیزی که 
به من  بدهند حتماً  افزایش  را  یا می خواهند فروششان  مشکل هستند 
اطلاعات بدهند تا بتوانیم باهم همکاری داشته باشیم ما اختراعات زیادی 
داریم که برای فروش آن در شهرهای دیگر نیاز به نمایندگی داریم اگر 
در هر شهری زندگی می کنید و دوست دارید نمایندگی یک محصول 
شما  به  تا  بدهید  اطلاع  من  به  حتماً  باشید  داشته  رو  اختراعی جدید 

نمایندگی بدهیم.

اشک مو
  زمانی که کشاورزان باغ های انگور را هرس می کنند از نوک شاخه ها 
آبی بیرون می آید که به آن اشک مو می گویند اشک مو بهترین نوشیدنی 
و  صورت  لکه های   بردن  بین  از  برای  می تواند  و  هست  فروردین ماه 

جوش های صورت بسیار مفید باشد.
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و  می ریزد  زمین  به  هرسال  باارزش  نوشیدنی  این  بدونید  که  جالبه    
هیچ کس آن را جمع آوری نمی کند. برای جمع آوری این آب کافیه فقط 
سرشاخه یک پلاستیک ببندید تا اشک مو داخل پلاستیک جمع شود. 
از هر درخت انگور می شود حدود یک و نیم لیتر جمع آوری کرد. به خاطر 
ویتامین زیادی که در این آب هست ماندگاری پایینی دارد و بعد از چند 
هفته کپک می زند اگر نیاز بود مدت زمان زیادی نگهداری کنید حتماً در 

جای خنک نگهداری شود و از مواد نگهدارنده استفاده کنید.

برگ انگور
  یکی از غذاهای موردعلاقه ما ایرانی ها دلمه هست حتماً می دونی که 
برای درست کردنش نیاز به برگ داریم و بهترین برگ برای این کار برگ 

انگور هست.
  معمولاً افرادی که باغ انگور دارند هیچ استفاده از این برگ ها نمی کنند و 
در فصل پاییز از بین می رود درصورتی که تک تک این برگ ها را می تونید 
به پول تبدیل کنید این یک فرصت بسیار عالی هست که می تونید برگ ها 
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رو از باغداران تهیه کنید و توی شهرها به میوه فروش ها و سوپر مارکت 
ها بفروشید.

ترشی خرفه و خودش
  یکی از گیاهان باارزش که ازنظر خیلی ها گیاه هرز به حساب می آید و 
انگور بسیار فراوان است گیاه خرفه است که خواص بسیار  باغ های  در 
زیادی داره پیامبر می فرمایند: بر شما باد خرفه، چراکه زیرکی می دهد و 

اگر تنها یک چیز باشد که عقل را افزون می کند، همان است.
رسول خدا )ص(، المحاسن، ج 2، ص 323

رو  خرفه  بتونی  شاید  کنید  تهیه  باغداران  از  رو  گیاه  این  می تونید    
نفر  یک  خداشونه  از  کشاورزها  چون  کنید  تهیه  هم  رایگان  به صورت 
علف های هرز باغ شون رو جمع کنه بعد با استفاده از اون ترشی درست 
کنید. ترشی خرفه بسیار خوشمزه هست یا خودش رو به میوه فروش ها 
و سوپر مارکت ها بفروشی و چیزی رو که ازنظر همه بی ارزش بود به پول 

تبدیل کنید.
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نان اسفناج
  یکی از نیازهای اساسی انسان نان هست اما متأسفانه نانواها از سال های 
گذشته تا به امروز تغییر زیادی نکردند و امروز فرصت برای کارآفرینی در 

این زمینه خیلی زیاد هست.
  اسفناج سبزی بسیار مقوی است که داخل آن آهن فراوانی وجود دارد 
اونو مثل پیراشکی  می تونید مقداری اسفناج رو کمی سرخ کنید و بعد 
بگذارید داخل خمیر در آخر هم مثل نان بپزید حالا شما یک نان خیلی 
داشته  زیادی  خیلی  مشتری های  می تونه  که  دارید  مقوی  و  خوش مزه 
باشه یکیشم خودم هستم من خیلی این نون رو دوست دارم و خیلی از 
نون های محلی دیگه ای هستند که جاشون توی سفره مردم خیلی خالیه 

اگر این جای خالی رو پرکنی کلی پول درمیاری.

ترشی و مربای میوه جات
  تمام میوه ها قابل تبدیل شدن به ترشی هستند. با آن ها می شه ترشی های 
خیلی خوشمزه درست کرد برای درست کردن ترشی میوه نیازی نیست 

که حتماً از میوه های درجه یک استفاده کنید.
قسمتیش  و  خراب شده  اون  از  بخشی  که  میوه هایی  از  می تونید    
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از  این میوه ها رو  بتونید  سالم و قابل استفاده است استفاده کنید شاید 
جلوی  کار  این  با  کنید  تهیه  هم  رایگان  بارها  میدان  و  میوه فروشی ها 

اسراف شدن رو می گیری و می تونی باهاش ثروتمند بشی.
  اکثر ما ایرانی ها صبحانه کره مربا می خوریم هیچ می دونستی با تمام 
میوه ها می شه مرباهای خیلی خوشمزه هم درست کرد حتی با پوست 

هندوانه می تونید یک مربای خیلی خوشمزه درست کنید.
  خیلی از پوست میوه هایی که ما بیرون می ریزیم و از آن هیچ استفاده ای 

نمی کنیم قابل تبدیل شدن به مرباهای خوشمزه هستند.
  امروز دیگه وقتش رسیده که جلوی از بین رفتن این پول ها رو بگیریدو 

اونا رو به ثروت تبدیل کنید.
از  رو  کار  این  می تونید  نیست  سختی  کار  اصلًا  مربا  کردن  درست    

مادرتان یا از افراد فامیل که این کار و بلد هستند یاد بگیرید.
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آرایش شما در محل خودتان
  افراد زیادی وجود دارند که حال و حوصله یا وقت رفتن به آرایشگاه را 

ندارند یا اصلًا مریض هستند و نمی توانند به آرایشگاه بروند.
  اگر کار آرایشگری رو بلد نیستی برو و یاد بگیر اگر هم بلدی که، حل 

این مشکل مردم بسیار کار ساده ای هست.
  کافیه کار خودتو توی شبکه های مجازی مثل تلگرام و اینستاگرام تبلیغ 

کنی.
  شاید اول کار، مشتری زیادی نداشته باشید اما مزیت این کار اینه که 
کنی  جمع  خودت  برای  زیادی  ثابت  و  وفادار  مشتری های  می تونی 
همچنین دیگه هزینه هایی مثل اجاره مغازه پول آب و برق و گاز نداری.

آرایشگاه کودکان
تابه حال دیدی که توی آرایشگاه ها، کودکان چقدر ترس دارند    حتماً 
افراد خلاق هست.  برای  بسیار خوب  فرصت  این یک  می کنند.  گریه  و 
راه اندازی بکنی. فقط کافیست  آرایشگاه تخصصی کودک  می تونی یک 
نزدیک به 2 هفته وقت بگذارید تا در آرایش موی کودکان استاد شوید! 
یادتان باشد آرایش موی کودکان نیازی به یادگرفتن نحوه اصلاح ریش 

و یا اصلاح داماد و از این قبیل مسائل ندارد.
  محیطی کاملًا بچه گانه ایجاد کنید نه با وسایل گران قیمت بلکه با ذهن 
گران قیمت و خلاقتان. محیطی بارنگ های شاد و موسیقی های بچه گانه 
و پوسترهایی کاملًا کودکانه و یا حتی یک تلویزیون کوچک سه بعدی 
با عینک مخصوص که یک برنامه کودک سه بعدی نمایش می دهد برای 
کودکانی که در صف انتظار هستند. اگر بچه ها رو دوست داشته باشی 
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برای شما خسته کننده  این کار  با بچه ها لذت ببری  از سروکله زدن  و 
نخواهد بود.

عطارباشی در محل
  چند سالی بود که استفاده از داروهای شیمیایی خیلی رواج پیداکرده 
بود اما با توجه به آشنا شدن مردم با مضرات این داروها امروزه به سمت 

داروهای گیاهی روی آوردند.
این گیاهان دارویی آشنایی کامل  از  با خواص خیلی  اما هنوز مردم    
ندارند و این گیاهان خیلی در دسترس نیستند.  می تونید یک اپلیکیشن 
درست کنید و یا یک سایت یاکانال تلگرام و در داخل اون هرروز خاصیت 
یک دارو رو بزاری و مردم رو با آن ها آشنا کنی و در کنارش محصولات 

خودت رو به صورت آنلاین و ارسال رایگان بفروشی.
  در اصل شما باید با دادن مشاوره رایگان اقدام به فروش گیاهان دارویی 

بکنید.
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گل گاوزبان )کاشت(
که  است  مفید گل گاوزبان  و  کاربردی  بسیار  دارویی  گیاهان  از  یکی    

دم نوش این گیاه آرامش خاصی به انسان می دهد.
را  گیاه  این  نقاط کشورمان می توانیم  اکثر  در  باوجوداینکه  متأسفانه    
وارد  از کشورهای همسایه  این گیاه رو  بازهم خیلی وقت ها  اما  بکاریم 
می کنیم و بابت اون پول زیادی از مملکت ما خارج می شود چون این 
گیاه بسیار گران قیمت هست. کافیه فقط به یک عطاری مراجعه کنید و 

قیمت این گیاه رو بپرسید تا متوجه قیمت بالای آن بشوید.
  اگر به کشاورزی علاقه دارید و موقعیت این کار رو دارید این یک فرصت 

استثنایی و بسیار خوب برای کسب ثروت هست.
  حتماً قبل از شروع کار اطلاعات خودتون رو در مورد کاشت و نگهداری 
و برداشت این گیاه کامل کنید تا بتوانید حداکثر برداشت را داشته باشید 

و ضرر نکنید.

اپلیکیشن میدان بار
با مغازه میوه فروشی  بار    همه ما می دونیم که قیمت میوه در میدان 
میوه  دارند  دوست  که  هستند  افراد  از  خیلی  و  هست  متفاوت  بسیار 

خودشان را به صورت مستقیم از میدان بار تهیه کنند.
  اما مشکلی که وجود دارد این است که در میدان بار میوه ها را فقط 
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به صورت کلی می فروشند و به مقدار کم به مشتری ارائه نمی دهند.
  اگر بتونید میوه ها را به صورت مستقیم از کشاورزها یا خود میدان بار 
تهیه کنید و بعد اونها رو باقیمت پایین از طریق یک اپلیکیشن به مردم 
باید بتونید میوه ها  ارائه کنید مطمئناً سود خیلی خوبی می کنید فقط 
و  میوه درجه یک  بتونه هم  که مشتری  کنید.  به درستی درجه بندی  را 
و   2 درجه  میوه  نداشت  اگر دوست  اینکه  هم  و  کنه  لوکس خریداری 

قیمت مناسب تهیه کنه.
به  می تونی  بشه  راحت  میوه ها  کیفیت  از  مشتری  خیال  اینکه  برای    
مشتری هات بگی که اگر هنگام تحویل میوه از کیفیتش راضی نبودند 
می تونند بدون پرداخت هیچ هزینه و با رضایت کامل شما از عدم دریافت، 

میوه ها رو تحویل نگیرند.

پک میوه
  هر میوه ای دارای یک مزه و فایده خاصی هست بهترین حالت مصرف 

میوه اینه که ما بتونیم از تمام میوه ها به مقدار کمی استفاده کنیم.
  اما برای انجام این کار اگر بخواهیم از هر میوه حداقل نیم کیلو یا یک 
که هم مقدارش  بخریم  میوه  کیلو  باید حداقل 1۰  کنیم  تهیه  رو  کیلو 

خیلی زیاد هست هم مبلغ اون خیلی زیاد می شه.
  یک ایده کارآفرینانه: می تونید پک های میوه درست کنید و داخل اون 
از میوه های مختلف بگذارید تا خانواده های کم جمعیت بتونن با خرید این 

پک ها از تمام میوه ها استفاده کنند.
  سعی کن از میوه های درجه یک استفاده کنی و خودتو توی شهر تبدیل 

به یک برند معروف کنی.
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  شروع این کار هزینه خیلی زیادی نداره می تونید اول چند تا پک ساده 
درست کنید و اگر تونستید توی فروش موفق بشید بعد تعداد بیشتری 

تولید کنید و با رفع یکی از نیازهای جامعه ثروتمند شوید.
  سعی کن بازار هدف خودت رو مناطق بالا شهر و پولدار شهرت قرار 

بدی.

پخش دارو گیاهی
  خیلی از گیاهان دارویی مختص منطقه خاصی از کشور عزیزمان هستند 
و در مناطق دیگر وجود ندارند. اگر در منطقه شما هم از این گیاهان 
دارویی پیدا می شوند می تونی اونا رو به قیمت کلی خریداری کنی و در 

شهرهای دیگر باقیمت خیلی عالی به فروش برسونی.
از  رایگان  به صورت  را  دارویی  گیاهان  این  بتونید  شاید  بگردید  اگر    
طبیعت تهیه کنید. پس حتماً قبل از شروع این کار خوب در موردش 

تحقیق و جستجو کن.
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غذای خونگی
  با توجه به شاغل شدن خیلی از خانم ها دیگه فرصت برای غذا درست 
کردن توی خونه رو ندارند. اما خیلی ها دوست دارند غذاهای خونگی سالم 

و خوشمزه در کنار خانواده خودشون بخورند.
افرادی که دوست دارند کارآفرینی  برای  این یک فرصت خیلی عالی    
بکنند به وجود آورده است. اگر بتونی هرروز از طریق پیامک یا تلفن از 
این عزیزان سفارش غذای خونگی بگیری و وقتی که از سرکار برمی گردند 
یک غذای خوشمزه و سالم خونگی تحویل بدی مطمئنم مشتری های 
بهترین  اولیه،  مواد  موقع خرید  فقط  پیدا می کنی  زیادی  وفادار خیلی 
مواد اولیه رو تهیه کن و بازار هدف خودت رو قشر پر درامد شهر قرار بده. 
آشپزخانه  و  کنی  اجرا  بزرگ  برجهای  در  رو  ایده  این  می تونی  حتی 

مرکزی اون برج بشی و برای ساکنان او برج آشپزی کنی.

ساندویچ سنتی
  درگذشته توی ساندویچی  ها به جای استفاده از نان های فانتزی مثل نان 
باکت از نان های سنتی و نان نانوایی برای درست کردن ساندویچ استفاده 
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می کردند. که هنوز هم در خیلی از شهرستان ها از این روش برای درست 
کردن ساندویچ استفاده می کنند.

  تصور خیلی از مردم اینکه ساندویچ هایی که با این روش درست می شن 
خیلی سالم تر و بهتر هستند. اگر بتونید با استفاده از این روش ساندویچ 
درست کنید. خیلی بهتره از این که شبیه ساندویچی های دیگه شهرت 

باشی که هرروز خیلی ها شون دارن جمع می کنند.
با این روش مردم خیلی سریع تر تو رو می شناسند و توی شهر خودت 

تبدیل به یک برند می شی.

کوبیده قیفی
  یادمه وقتی که بچه بودیم روزهایی که غذا آبگوشت بود منتظر لحظه 
کوبیدن گوشت بودیم چون پدر و مادرمون با استفاده از گوشت کوبیده 

برامون بستنی قیفی درست می کردند.
  به این شکل که کوبیده رو روی گوشت کوب می گذاشتند و مثل بستنی 
قیفی گردش می کردند و  ما هم از خوردنش خیلی لذت می بردیم و امروز 
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فرصتی رسیده تا این ایده را تبدیل به یک کارآفرینی بکنیم.
  یادت باشه همیشه کارهایی که نوستالژی دارند خیلی سریع صداش 
توی شهر می پیچه و باعث معروف شدنت می شه این کار باعث می شه 

تا ثروتمند بشی.

واکسی تلفنی
  یکی از کارهایی خیلی ساده که همه بلدند واکس زدن هست. همه ما 
دوست داریم وقتی که از خونه میریم بیرون کفشامون برق بزنه اما خیلی 
وقت ها فرصت برای واکس زدن به کفش های خودمون رو نداریم یا اینکه 

دوست نداریم این کار رو خودمون انجام بدیم.
  پس باید راه بیافتیم توی خیابون و یک واکسی پیدا کنیم تا کفش های 
شاید  دارند.  رو  مشکل  این  که  هستند  زیادی  افراد  بزنه.  واکس  رو  ما 
نداری  باور  اگه  پولدار شد.  نمی شه  این روش که  با  بگن  الان  خیلی ها 
تو اینترنت یک سرچی در مورد علی واکسی بزن تا بدونی که این آقا 
چطور تونسته با همین روش هم معروف بشه هم ثروتمند. اجرای این 
کار هم هیچ سرمایه ای نمی خواد کافیه یک چندتا واکس و لوازم ساده 
تهیه کنی بعد توی شبکه های مجازی و سایت ها شروع کنی به تبلیغات 
اگر خلاقیت داشته باشی مثل علی واکسی که موتور خودش رو به شکل 
که  جالبه  خیلی  و  واکسیما  گذاشته  رو  اسمش  و  کرده  درست  کفش 
بدونی این آقا به خاطر اینکه برند بشه فامیل خودش رو نمی گه و اسم 
خودش رو گذاشته علی واکسی، یک نام گذاری خیلی ساده اما حرفه ای 
و کاربردی که معرف کسب وکارش هست و کاملًا از اسم و خلاقیت های 

این آقا مشخصه که عاشق کارش هست. 
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خشک شویی تلفنی
  برای انجام این ایده اصلًا نیازی نیست که یک خشک شویی بزنید فقط 
کافیه بهترین خوشک شویی شهرتون رو پیدا کنید و با یک قیمت خوب 
باهاش قرارداد ببندید بعد شروع کنید توی شبکه های اجتماعی به تبلیغ 
کردن کار خودتون بعد که سفارش گرفتید لباس ها را از مشتری تحویل 

می گیرید می برید می شورید و میارید بهش تحویل می دید.
  اگر بتونید توی این کار خوب برند سازی کنید مطمئنم موفق می شوید. 
باید بتونید به مشتری تون شخصیت بدید تا جایی که هرکجا رفت باافتخار 

بگه لباس های من رو فلان برند می شوره و این براش یک افتخار باشه.

خدمات آسانسور
سود  و  مشتری  آسانسور،  نصب  دیگه  مسکن  بازار  رکود  به  توجه  با    
داشت  رونق  و  بود  خوب  مسکن  بازار  که  سال هایی  در  ندارد.  زیادی 
توی  چینی  و  بی کیفیت  آسانسورهای  انقدر  بازار  شرایط  به  توجه  با 
ساختمان ها نصب کردند که هرروز خراب می شوند و باید هرماه حداقل 
از  که  نیست  نیازی  اصلًا  ایده  این  اجرای  برای  شوند  سرویس  یک بار 
زیادی هستند که  افراد  باشید  بلد  رو  کار  این  و  بیارید  آسانسور  سردر 
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اول کار  برای  بیکار هستند. می تونی  بودند و الان  قبلًا نصاب آسانسور 
یک نفر استخدام کنید وقتی که کارت گرفت تعداد بیشتری را استخدام 
کنید و یک شرکت خدمات آسانسوری قوی که تخصصی روی سرویس 

و نگهداری آسانسورها کار می کنه تشکیل بدید.
  خوبی این کار اینه که وقتی با یک مجموعه قرارداد ببندی می تونی 

سال ها باهاشون کارکنی و هرماه یک مبلغ ثابت دریافت کنی.

تبلیغات در شبکه های اجتماعی
  دیگه دوران تبلیغات چاپی و روزنامه ای به سررسیده و امروز فرصت 
خوبی برای کارآفرینی در شبکه های اجتماعی فراهم شده به هیچ وجه از 
این فرصت به وجود اومده غافل نشید و از این فرصت نهایت استفاده را 

بکنید.
  خیلی از ماها زمان زیادی رو توی این شبکه های اجتماعی تلف می کنیم 

چرا این زمان خودمون رو به پول و ثروت تبدیل نکنیم.
دارد  وجود  اجتماعی  شبکه های  این  از  زیادی  کسب درآمد  راه های    
دارند  وجود  زیادی  اساتید  خوش بختانه  هستش  تبلیغات  یکیش  که 
که راه های کسب درآمد از این شبکه های اجتماعی را آموزش می دهند 
پیشنهاد می کنم این راه ها رو یاد بگیرید و یک کسب وکار بدون دردسر 

و با کمترین سرمایه اولیه شروع کنید.
  اگر این روش ها رو یاد بگیرید می تونید با یک گوشی توی هر جا و هر 

مکانی کسب درآمد کنید.
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پرورش نیروی شبکه های مجازی
  الان دیگه همه کسب وکارها به قدرت شبکه های اجتماعی پی بردند و 
خیلی دوست دارند توی این شبکه ها فعال باشند و بتوانند از این طریق 
مشتری برای خودشان جذب کننده اما زمان و تخصص این کار را ندارند 
و دنبال نیروها و افرادی می گردند که بتوانند این کار را برایشان انجام 

دهند؛ و مدیریت پیج ها و کانال هاشان را به عهده بگیرند.
  اما پیدا کردن افرادی که توی این کار تخصص داشته باشند اصلًا کار 
ساده ای نیست اگر این کار را یاد دارید می تونید به دیگران یاد بدهید 
بعد آن ها را به این شرکت ها معرفی کنید و از شرکت ها پورسانت خوبی 

دریافت کنید.

مدیریت شبکه های اجتماعی
برای  تمام وقت  نیروی  استخدام کردن یک  از شرکت ها  برای خیلی    
مدیریت شبکه های اجتماعی شان مقدور نیست؛ و این یک فرصت بسیار 
عالی برای کارآفرینی است. پس از طریق این شبکه ها می تونید با تعداد 
زیادی از این ها قرارداد ببندید و یک مبلغ به صورت ماهیانه دریافت کنید 
و بعد برای هر کدوم از این شرکت ها روزانه یک زمان مشخص مثلًا در حد 

نیم ساعت یا یک ساعت زمان بزارید و کانال هاشون رو مدیریت کنید.
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اگر تعداد این شرکت ها زیاد شد می تونید چند نفر هم استخدام کنید تا 
در کنار شما بهتون کمک کنند.

crm نرم افزار
 crm از نرم افزارهای خیلی مهم برای هر کسب وکاری نرم افزار    یکی 
یا همون مدیریت ارتباط با مشتری هست که روزبه روز اهمیتش بیشتر 
می شه. اما خیلی از کاسب ها هنوز این نرم افزار را ندارند و این یک فرصت 

خیلی خوب برای افرادی که دوست دارند ثروتمند بشوند هست.
دیگه  شرکت های  نرم افزار  می تونی  هم  کسب وکار  این  شروع  برای    
استخدام  برنامه نویس  این که یک  یا  بفروشید  بعد  و  رو خریداری کنید 
کنید تا برنامه crm را برای شما بنویسه و بعد شروع به فروش نرم افزار 

خودتون بکنید.
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تیم فروش کتاب
خودشان  کتاب  فروش  برای  که  می شناسم  زیادی  نویسنده های  من    
دچار مشکل هستند؛ و خوشبختانه مردم هم به اهمیت کتاب پی بردند 

و به سمت کتاب خواندن روی آوردند.
  این یک فرصت خیلی عالی هست تا بتونید یک تیم فروش کتاب ایجاد 
کنید و بعد شروع کنید به فروش کتاب های این نویسندگان عزیز من 
خودم سالها قبل این کار را انجام می دادم و سود بسیار خوبی برام داشت

اگر دوست داشتی این کسب وکار رو شروع کنید من هم می تونم با شما 
همکاری داشته باشم.

برگزاری سمینار
  اساتید خوبی در زمینه های مختلف وجود دارند که مردم خیلی دوست 
زمینه ای  در  خودت  هم  اگر  کنند  شرکت  آن ها  سمینارهای  در  دارند 
تخصص داری افرادی زیادی وجود دارند که دوست دارند اطلاعات شما 

رو داشته باشند می تونی خودت برگزارکننده سمینار باشی.
زیاد  کار  اصلًا  که  بگیرید  باید یک مجوز  اول  برگزاری سمینار  برای    
برای  کنید  دعوت  موردنظر  اساتید  از  بعد  نیست  پرهزینه ای  و  سخت 
همکاری و برگزاری سمینار، بعد از اینکه استاد، زمان و مکان سمینار رو 
مشخص کردید شروع کنید، به فروش بلیت سمینار از راه های مختلف 

اگر درفروش بلیت ها موفق باشید این کار بسیار پرسود هست.

برگزاری وبینار
  یکی از کارهایی که نیاز به هیچ سرمایه ای نداره برگزاری وبینار هستش
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همانند ایده برگزاری سمینار اگر خودت در زمینه ای تخصص داری که 
و یک  استفاده کنی  اساتید مختلف  از  نداری می تونی  اگر هم  چه بهتر 

وبینار برگزار کنی.
شروع  بعد  می کنید  مشخص  رو  وبینار  استاد  و  زمان  موضوع،  ابتدا    
می کنید به فروش بلیت ها از طریق شبکه های اجتماعی یا حتی به شکل 
حضوری و بعد از طریق سایت هایی که وبینار ارائه می دهند یک وبینار 

برگزار می کنید.

توت خشک
دارد  وجود  زیادی  توت  درخت های  شهرها  از  خیلی  خیابان های  توی 
مثل شهر مشهد، که مقدار خیلی زیادی از این توت ها از بین می ره و 
اصلًا استفاده نمی شه و جالبه که بدونی با این وجود توت خشک بسیار 
ارزشمند و گرون هست می تونی توی فصلش این توت ها را جمع آوری 

کنی و بعد خشک کنی.
به آجیل فروشی ها و سوپرمارکت ها  رو می تونی  توت های خشک شده    
به  بکنی، خودت مستقیم  بیشتری  اگر هم دوست داری سود  بفروشی 

مصرف کننده ها بفروش تا پول بیشتری گیرت بیاد.
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چیپس میوه
امروزه کودکان ما تنقلات سالمی مصرف نمی کنند و همه    متأسفانه 
ندارند  مناسبی  جایگزین  اما چون  می دانند  را  موضوع  این  مادرها  پدر 
این مشکل  برای حل  تنقلات مفید خرید کنند.  برای آن ها  نمی توانند 
بزرگ می توانید چیپس میوه تولید کنید. برای تزئین مجالس هم از انواع 
چیپس میوه استفاده می شود و روزبه روز مصرف آن افزایش پیدا می کند 
چون مصرف این چیپس ها از خوردن میوه راحت تر و لذت بخش تر هست.

اتاق خواب برای این  برای تولید چیپس میوه در خانه می توانید از یک 
کار بهره بگیرید، همچنین تجهیزات خشک کردن میوه شامل دو دستگاه 
و  مناسب  کیفیت  آن  ایرانی  انواع  که  است  میوه  و خردکن  خشک کن 
برای  به علاوه وجود یک یخچال صندوقی  دارند  بازار  پایینی در  قیمت 
کارتان لازم است و درنهایت یک دستگاه کوچک وکیوم برای بسته بندی 
نیاز دارید که هرچه بسته های خود را در حجم کمتر تولید کنید بهتر 
است. بسته های 1۰۰ گرمی برای این محصول در بازار بیشترین طرفدار 
را دارد چون به خاطر قیمت بالای محصول حجم کمتر بیشتر استقبال 

می شود.
به منظور  دامداری ها  به  می توانید  هم  را  کار  این  از  حاصل  ضایعات    

خوراک دام و شرکت های تولید کودهای ارگانیک بفروشید.
  راه و روش های مختلفی در هر کار برای فروش وجود دارد که می توانید 
بدون  فروش  برای  راه  بهترین  اما  کنید  استفاده  کارتان  برای  آن ها  از 
دغدغه در این کار گرفتن سفارش قبل از تولید است. برای این منظور 
می توانید چند نمونه در سطوح کم را تولید و با مراجعه به قنادی ها و 

سوپرمارکت ها محصول خود را معرفی کرده و سفارش بگیرید. 
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  تبلیغات محلی برای این کار می تواند بسیار تأثیرگذار باشد همچنین 
باید بتوانید مصرف میوه خشک منطقه سکونت تان را تأمین کنید.

  یک نکته مهم حتماً میوه را از باغ یا آشنایانتان یا میدان میوه و تره بار 
تهیه کنید تا سود بیشتری بکنید.

ضایعات میدان بار
  یکی از ضایعات باارزش ضایعات میوه ها هست که هرروز مقدار خیلی 
زیادی از اون توی مغازه ها و میدان بار نابود می شه وازش هیچ استفاده ای 

نمی کنند.
رایگان جمع آوری  به صورت  به راحتی، حتی  را  این ضایعات    می تونید 
رو جدا  بازآفرینی هستند  قابل  که  میوه ها  این  از  قسمت هایی  و  کنید 
کنید بعد به صورت کاملًا بهداشتی و ضدعفونی بشورید در آخر هم آن را 
به محصولاتی  مثل: مربا، ترشی جات، چیپس میوه یا لواشک و ... تبدیل 
کنید. اگر هم قابل تبدیل نبودند به دامداری ها بفروشی و یک کسب وکار 

پرسود راه بندازی.
  یادت باشه اگر بخواهی کاری رو انجام بدی راهشو پیدا می کنی و اگر 

هم بخوای انجام ندی بهونش رو.
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اجاره اتاق یا ساعتی از یک دفتر کار
  افراد زیادی وجود دارند که توانایی پرداخت اجاره ماهیانه یک دفتر کار 
را ندارند یا اینکه اصلًا نیازی به دفتر کار ثابت ندارند می تونی یک دفتر 
کار اجاره کنی و بعد به صورت ساعتی در اختیار این عزیزان قرار بدی و 
سود خوبی به دست بیاری سعی کن دفتر رو به افراد قابل اعتماد اجاره 
بدی و جوانب دیگه کار رو بسنجی تا خدایی نکرده با مشکل مواجه نشی.

  اگر حال و حوصله دادن اجاره ساعتی دفتر کار رو نداری و دوست داری 
کارت خیلی بی دردسر باشه می تونی از این ایده استفاده کنی یک دفتر 
کار که تعداد زیادی اتاق داشته باشه رو اجاره کن و بعد شروع کن به 
اجاره دادن تک تک اتاق های اون دفتر کار با اجاره دادن چند تای اول 
اجاره آن جا جبران خواهد شد و الباقی اتاق ها سود شما محسوب خواهد 
شد اگر دوست دارید در این روش سود بیشتری به دست بیارید می تونید 

رهن بیشتری بدید تا از مبلغ اجاره کم بشه.

چاپ محدود کتاب
توانایی چاپ چند هزار تای یک  دارند که  زیادی وجود  نویسنده های    
کتاب را ندارند یا اینکه می خواهند اول بازار را بسنجند بعد تعداد زیاد 
از آن کتاب چاپ کنند اما حداقل تعدادی که یک چاپخانه قبول می کنه 
برای چاپ افست هزار عدد هست. برای رفع مشکل این عزیزان می تونید 
تعدادی پرینتر خیلی قوی تهیه کنید و کتاب به تعداد محدود برای اونها 
چاپ کنید یا اینکه برای اول کار افراد دیگه ای که در شهرهای دیگه این 
کار را انجام میدند رو پیدا کنید و بعد با آن ها همکاری داشته باشی بعد 

که تعداد مشتری هات زیاد شد خودت کارگاه بزنی.
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CNG سوپر
انتظار هستند و هیچ کار  از مکانهای مانند پمپ گازها که مردم در    
و متأسفانه  انجام نمی دهند  نوبت خودشون  نگه داشتن  به جزء  مفیدی 
در حال حاضر توی خیلی از این مکان ها تنها چیزی که برای رفاه حال 
است  نمازخانه  یک  و  کثیف  دستشویی  یک  دارد  وجود  آنجا  در  مردم 
می تونی کلی کسب درآمد بکنی. من خودم هم تابه حال از این مکان ها 

پول درآوردم و این یک فرصت خیلی خوبی هست. 
  بیاید خلاق باشید و همین حالا برید و با صاحب ایستگاه صحبت کنید 
به  نیاز  این کار  راه اندازی کنید.  اجناس کمی  با  را  و یک دکه کوچک 

مجوز شهرداری نداره و فقط باید با صاحب ایستگاه به توافق برسید.
  می توانید در این دکه شارژ و تنقلات و... رو بفروش برسونید. حتماً دیدید 
که در ایستگاه های CNG خیلی وقت ها خانواده ها به خاطر خطرش از 
یک  وایستن  بیکار  چرا  خوبیه  فرصت  این  خب  می شن  پیاده  ماشین 
ایده های  و  برنامه ریزی کن من مطمئنم موفق می شی  براشون  گوشه؟ 
خیلی بهتری حتی از ایده های من به ذهنت میاد چون تو الان دوتا فکر 
داری هم فکر من هم فکر خودت پس حتماً بهتره چون همیشه دو تا ذهن 

بهتر از یک ذهن کار می کنه.

تعمیرات لامپ کم مصرف
  لامپ های کم مصرف با توجه به ساختارشان بعد از یک مدت کار معیوب 

می شوند.
  می توانیم به راحتی خیلی از این لامپ ها را تعمیر کنیم اما این نکته 
ارزشش  قیمتش  به  توجه  با  وسیله  یک  تعمیر  همیشه  که  است  مهم 
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را دارد یا خیر؟ بله با توجه به قیمت بالای لامپ ها اگر زمانی معیوب 
شوند و شما بتوانید روش های تعمیر آنرا درست پیاده کنید به سودآوری 
شگفت انگیزی خواهید رسید و درآمد معقول و قابل قبولی خواهید داشت.

تعمیر لامپ های  آموزشی  فایلهای  و  ویدئوها  از  استفاده  با  می توانید    
کم مصرف این کار را یاد بگیرید و یا اگر در شهرتان کسی این کار را بلد 

است آن را بیاموزید و شروع به کسب وکار کنید.

کافه سیار
  ایده ای که می شود با یک فولکس واگن و مقداری خرت وپرت و چند 
میز و صندلی کوچک و ارزان آن  را عملی کنید و یک کسب وکار پرسود 

داشته باشید که با استقبال مردم شهر روبه رو خواهد شد.
  یک کسب وکار ساده و بی دردسر تو یک جای خوش آب وهوا زیر سایه 
یک درخت پرشاخ و برگ و ترجیحاً کنار یک جوب آب و گذاشتن چند 
صندلی پلاستیکی کنار ماشین... قرار دادن یک نوار ملایم توی ماشین 
و یک بلندگو و یک آهنگ خالی که اومدنتون به یک محله رو به گوش 

اهالی محل برسونه.
  قبلش قوانین سد معبر شهری که می خوای این ایده رو اونجا اجرا کنی 
رو بپرس و اگر اجازه این کار رو بهت ندادند این ایده رو جاهای اجرا کن 

که ارتباطی با سد معبر نداشته باشه.
برای  هم  ماشین  این  هرچند  نکنید  بسنده  ماشین  این  به  هیچ وقت    
کوچک  کافی شاپ  به  را  ماشین  این  داشت.  نخواهد  کمی  درآمد  شما 
یک  به  رو  اون  و  بزرگ  کافی شاپ  و  رستوران  یک  به  رو  کافی شاپ  و 
فروشگاه زنجیره ای تبدیل کنید و در کنارش چندین و چند ماشین هم 
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تبلیغات  تا  باشید  داشته  هم  رو  سیار  کافی شاپ های  زنجیره  و  بگیرید 
کارتون باشند.

شیرینی و کیک خانگی
ندارید  یاد  اگر  اما  چه بهتر  که  بلدید  خودتون  رو  شیرینی  پخت  اگر    
پیدا  رو  شهرتون  خونگی  ماهر  شیرینی پزهای  و  خوش ذوق  خانم های 

کنید و بهشون پیشنهاد همکاری بدید.
  حالا یک یخچال ویترینی تهیه کنید و یک مغازه اجاره کنید. قطعاً 
خودتون  سمت  به  رو  خیلی ها  خونگی  سرای  شیرینی  یک  افتتاح  با 
می کشونید. از مزایای این کار اینه که علاوه بر خاص و پرمشتری بودنش 
خونه های  به  رو  کارگاه  و  نمی خواید  شیرینی پزی  کارگاه  دیگه  شما 
همکارانتون یا خودتون، بدون هیچ هزینه ای می برید و از دیگر مزایاش 
اینه که نه تنها طیف گسترده ای رو در صورت تک بودن شیرینی هاتون و 
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خوشمزه بودن و باسلیقه بودن به سمت مغازتون می کشونه شما می تونید 
اول کارتون از شیرینی پزهاتون تقاضا کنید شیرینی ها رو به شکل امانتی 
تحویلتون بدن و بعد فروش شیرینی ها پولش رو باهاشون حساب کنید.

  برای راحت شدن فروش تون می تونی شیرینی ها رو به شکل اموجی های 
تلگرام یا مثل انواع حیوانات بامزه مثل صورت پاندا و ... بسازید. جالب 
یک  فوق العادست  خلاقیت ها  این  می شه.  عالی  کنید  باور  نمی شه؟ 
پیشنهاد ویژه هم برای رونق هر چه بیشتر کارتون اینه که بجای اینکه 
از روش های قدیمی که شیرینی رو بر می داشتن و می گذاشتن تو جعبه 
و وزن می کردن و تحویل مشتری می دادن استفاده کنید. بجای اینکار 
با سلیقه عالیمون و با خلاقیت مثال زدنی مان چند تا سینی مخصوص 
شیرینی تهیه می کنیم از جنس پلاستیک فشرده که قطعاً اگر  به صورت 
شیرینی های  حالا  داشت.  نخواهد  براتون  هزینه ای  کنید  تهیه  عمده 
قشنگ تون رو باسلیقه و از روی رنگ و مزه شیرینی ها و یا حتی تعداد 
شیرینی هایی که دارید می تونید توی اون سینی ها بچینید و سعی کنید 

در چند طرح و چینش و نوع؛ اون سینی ها رو آماده کنید.
  یک سلیفون نازک روشون بکشید و پشتش رو با یک دستگاه وکیوم که 
گرون هم نیست حرارت بدید تا وکیوم شه و داخل جعبه بذارید. قطعاً 

مشتری هاتون از این کارتون استقبال می کنند مطمئن باشید.
صحبت  شیرینی پز  کدبانوی  چند  با  اول  کارتان  شروع  برای  می توانید 
کنید و بهشون بگید براتون شیرینی هاشون رو آماده کنند. بعد برید به 
کافی شاپ ها، قنادی ها، آبمیوه فروشی ها و سوپرمارکت ها شیرینی هاتون 
رو عرضه کنید و ازشون بخواید مقدار کمی شیرینی رو در ویترینشون 
و  برید  حالا  کنند.  سود  هم   خودشون  و  بفروشن  براتون  و  بدن  قرار 
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شیرینی شون رو تأمین کنید. حتی می تونید با داشتن یک دوچرخه و یا 
یک موتور و با پخش آگهی کارتون رو شروع کنید و همشهریاتون رو با 

یک شیرینی خونگی باحال خوشحال شون کنید.
  می تونید یک کانال تلگرام هم بزنید و در گروه ها و کانال های شهرتون 
با هزینه بسیارکم تبلیغش کنید و اولین سفارشاتون رو از اونجا دریافت 

کنید. هرروز هم شیرینی های خوشمزتون رو توی کانال قرار بدید.
  اول همه چالش ها و مشکلاتشو بسنجید و برید عملیش کنید.

  شعبه ها تو یکی یکی زیاد کن و صاحب فروشگاه های زنجیره ای شیرینی 
خونگی شو...

  سعی کن اسم فروشگاهت رو طوری انتخاب کنی که خودش خیلی ها 
و  نداشتی  زیادی  پول  حتی  اگر  که  بکشونه.  فروشگاهت  سمت  به  رو 

نتونستی جای خوبی فروشگاه بگیری مشتریات بیان سراغت. 
مثلًا: »شیرینی خانگی مامان جون«
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ساندویچ سیار
  ایده ای که می شود با یک فولکس واگن و چند میز و صندلی کوچک 
و ارزان و یک فر ساندویچی آن  را عملی کنید و یک کسب وکار پرسود 
داشته باشید. که با استقبال مردم شهر روبه رو خواهد شد. البته قبلش 
رو  کنی  اجرا  اونجا  رو  ایده  این  می خوای  که  شهری  معبر  سد  قوانین 
بپرس و اگر اجازه این کار رو بهت ندادند این ایده رو جاهای اجرا کن 
که ارتباطی با سد معبر نداشته باشه بیشتر سعی کن جاهای بری که 
مردم تجمع می کنند مثل استادیوم های ورزشی و پیست های ماشین یا 

جمعه بازارها و روز بازارها یا شب بازارها و ...

بالشت آرامش
  همه ما حداقل روزی 8 ساعت یا 7 ساعت می خوابیم و سرمون رو روی 
بالشتی می گذاریم که سالهاست به همین شکل بوده و هیچ خلاقیتی در 
اون ایجاد نشده خیلی راحت می تونید بالشت های خلاقانه ای تولید کنید 
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مثلًا می تونید داخل اون یک مقدار از یکی گیاهی که بوی آرامش بخش 
داره رو بریزید تا زمانی که فرد می خوابه با بوی اون گیاه به آرامش برسه 
اسم این کار رایحه درمانی هست که خیلی مفید و اثربخش هم هست. یا 
خیلی کار های خلاقانه دیگه که اگر از تکنیک های فصل آخر این کتاب 

استفاده کنی حتماً ایده های خوبی پیدا خواهی کرد.

قاب عینک
  برای ساخت قاب های پلاستیکی عینک نیاز به سرمایه آن چنانی ندارید 
فقط کافیه یک قالب براش درست کنید و به یک تزریق پلاستیکی بدی 

تا برات قاب های عینک تولید کنه.
  در خیلی از شهرها مثل مشهد تولیدکننده این قاب ها را نداریم و باید 
از تهران سفارش دهند می تونید توی شهر خودتون این کار رو راه اندازی 
کنید. اگر توی کارتون خلاقیت داشته باشید مطمئن باشید از شهرهای 
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دیگه هم از شما خرید خواهند کرد هزینه تمام شده این قاب ها خیلی 
پایین هست و می تونید سود خیلی خوبی بکنید.

سنگ قبر سخن گو
  یک کارآفرین باید بتونه همه جا کارآفرینی بکنه و خلاقیت داشته باشه 
کارآفرینی  هیچ  سالهاست  که  هستند  قبرستان ها  مکان ها  این  از  یکی 
تا  بزنید  روی سنگ قبرها  کیوآر  کد  یک  می تونیند  نشده  ایجاد  آن  در 
افراد با اسکن کردن یک سری اطلاعات از فرد متوفی داشته باشند مثل 
زندگی نامه یا اینکه از طریق اسکن این کد یک آیه از قرآن برای آن ها 

پخش شود تا از ثوابش بهره ببرند.

ویترین چی
چیدمان مناسب ویترین می تونه فروش یک کاسب رو خیلی افزایش بده 
اما خیلی از کاسب ها برای این کار سلیقه و تخصص ندارند اگر توی این 
کار سلیقه دارید می تونید این ایده رو استارت بزنید اول به چند تا کاسب 
که ویترین شون رو بد چیدن مراجعه کن و بگو حاضری براشون به صورت 
رایگان ویترین شون رو بچینی عکس قبل و بعد از کارت رو بگیر و یک 
ویترین خیلی خلاقانه طراحی کن تا برای شما یک رزومه خوب بشه بعد 
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که پیش کاسب های دیگه مراجعه کردید این عکس ها را به آن ها نشون 
بده و بگو می تونی یک ویترین خیلی خلاقانه براشون درست کنی تا در 

جذب مشتری بهشون کمک کنه.

سورپرایز
با دیدن  انسان ها دوست دارند محصولی خریداری کنند که  از    خیلی 
محتوای داخل اون سورپرایز بشوند دقیقا مثل خرید همون سُک سُک هایی 
که در دوران کودکی خرید می کردیم اگر در هدیه دادن آدم باسلیقه ای 
هستید این ایده خیلی می تونه برات عالی باشه و موفق باشید ابتدا یک 
پایین شروع  با مبلغ های خیلی  اول هم  از  و  راه اندازی می کنید  سایت 
می کنید بعد مشتری میاد و یک مبلغی را پرداخت می کنه و یک سری 
اطلاعات مثل جنسیت، سن و علایق شخصی از خودش می ده بعد شما 
با توجه به اطلاعاتی که از شخص گیرنده هدیه دریافت کردید و مبلغی 
که واریز کرده یک هدیه خیلی عالی و خلاقانه کادو می کنید و براش 

ارسال می کنید.
  افرادی وجود دارند که دوست دارن خودشون به خودشون هدیه بدهند 
این ایده می تونه واسه خیلی ها جذاب باشه یا برای افرادی که نمی دونند 
طریق  این  از  کنند  خرید  چی  هدیه  عزیزانشون  و  دوستانشون  برای 

می تونند مشکل شون رو حل کنند.
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گل فروش سیار سفارش آنلاین
  همه ما دوست داریم به کسانی که دوستشان داریم گل هدیه بدیم 
اما شاید وقت برای رفتن به گل فروشی رو نداشته باشیم می تونی یک 
فروشگاه آنلاین گل فروشی راه اندازی کنی و توی اون عکس های مختلفی 
ازگل های خودت رو بزاری بعد مشتری بیاد و از اونجا گل موردنظرش 
رو انتخاب کنه و سفارش بده و بعد تو گلی که مشتری انتخاب کرده 
رو به صورت رایگان ارسال کنی. حتی مشتری می تونه گل رو برای کس 

دیگه ای بفرسته و اون رو سورپرایز کنه.

ساعت  فروشی آنلاین
  افراد زیادی وجود دارند که عاشق ساعت های برند و مارک هستند و 
دوست دارند که این ساعت ها رو به دستشون ببندند اما متأسفانه این 
ساعت ها در بازار دارای قیمت کاذب و خیلی زیادی هستند. درصورتی که 
با کمتر از نصف قیمت تهیه  همین ساعت رو می تونی از کلی فروش ها 
تا  یا توی سایت قرار بدی  اینستاگرام  بعد توی کانال و صفحه  کنی و 
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مشتری ها آن را ببینند و خرید کنند.
با این کار شما دیگه هزینه مکان، پول آب، برق، گاز و تلفن نداری و 
هزینه هات خیلی کم هست و می تونی ساعت ها تو با قیمت های خیلی 

پایین تر به بازار ارائه کنی.
به  و  زمانی  تو هر  و  ندارید  مکان  و  زمان  دیگه محدودیت    همچنین 
حداقل  روز  هر  معمولاً  بفروشی  رو  ساعت های خودت  می تونی  هرکجا 
چندین هزار بازدیدکننده دارید. کدوم مغازه توی شهر هست که روزی 

چند هزارتا بازدیدکننده داشته باشه؟

سایت تخصصی شوینده ها
اما  هستند  زیادی  خیلی  سود  حاشیه  دارای  بهداشتی  شوینده های    
متأسفانه مردم در مورد این شوینده ها اطلاعات خیلی زیادی در دسترس 
ندارند. اگر بتونید یک سایت تخصصی راه اندازی کنید و در اون در مورد 
بنویسید مطمئن باش  را  شوینده ها مطلب بگذارید و تفاوت بین آن ها 
می تونی از این طریق کلی از این شوینده ها را به فروش برسانید در این 
بانوان سروکار دارید به خاطر همین می تونید خیلی  با  کسب وکار شما 

موفق باشید و پولدار بشید.
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نظافت مغازه ها و دفاتر کار
شاگرد  که  دارند  وجود  شهر  در سطح  زیادی  فروشگاه های  یا  مغازه    
ندارند و خودشان در محل کاسبی شون تنها هستند یا مدیرانی که در 
دفاتر کارشان به تنهایی کار می کنند و کسی برای نظافت محل کارشان 

در آنجا حضور ندارد.
  اگر به محل کار این عزیزان مراجعه کنی می بینی که خیلی وقت ها 
کثیف است و وقت و فرصت نمی کنند تا بتواند محل کاسبی خودشان 

را نظافت کنند.
  می تونی مشکل این عزیزان رو رفع کنی و پولدار بشی به این شکل که 
یک شرکت نظافتی راه بندازی که تخصصش فقط نظافت محل کاسبی 
این عزیزان باشه و بعد افراد مورد اعتماد استخدام کنی تا برند و محل 
کاسبی این عزیزان را نظافت کنند. توی این کار می تونی مشتری های 
ثابت زیادی داشته باشی چون محله کاسبی خیلی سریع کثیف می شه و 

دوباره نیاز به نظافت پیدا می کنه.
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فروشگاه آنلاین لوازم آرایشی
  با توجه به اینکه ما سومین کشور مصرف کننده لوازم آرایشی هستیم 
این یک ایده خیلی جالب و پول ساز می تواند باشد. برای اجرای این ایده 
کافیه بتونید لوازم آرایشی را باقیمت های خیلی مناسب و باکیفیت های 
اینستاگرام  تلگرام و در  یا کانال  تهیه کنید و توی سایت  خیلی خوب 

خودت برای فروش بذارید.
همه  که  کنی  شروع  معروف  برندهای  با  کن  سعی  کار  شروع  برای    
اصل  که  بگیرید  از محصولات عکس  و طوری  را می شناسند  برند  اون 
بودن اون توی عکس نمایش داده بشه یا براشون توضیح بده که چگونه 

می توانند تشخیص دهند که آیا این کالا اصلی هست یا تقلبی.

ساخت زیورآلات بدل
  خانم ها مخصوصاً دخترخانم ها خیلی علاقه به تنوع در زیورآلات دارند 
بدلیجات  از  نیازشان  این  ارضای  برای  بالای طلا  قیمت  به  توجه  با  اما 
طرفدار  بسیار  بدلیجات  و  لوازم آرایشی  ما  کشور  در  می کنند.  استفاده 
دارد و این  یک فرصت عالی برای راه اندازی کسب وکار در منزل هست. 
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قطعات بدلیجات رو توی هر شهری می تونی پیدا کنی مثلًا در مشهد 
پاساژ جواد مرکز فروش این قطعات هست. از این مراکز فروش قطعات 
رو باقیمت های مناسب بخر و زیباترین گردنبندها، دستبندها و آویزها 
رو تولید کن. یادگیری این کار هم اصلًا زمان زیادی لازم نداره با چند 
ساعت آموزش به راحتی یاد می گیری. لوازم موردنیازتم چند تا دم باریک 
و انبردست است و هیچ چیز دیگه ای برای شروع کار لازم ندارین. در بحث 
نکنه و حتی بعضی  یا خانمش فرقی  آقا  تولیدکننده ممکنه  بدلیجات؛ 
خانم  ترجیحاً  رو  فروشنده  ولی  باشن  خانم ها  از  باسلیقه تر  بسیار  آقاها 
قرار بدید تا با خانم ها بسیار بهتر ارتباط برقرار کنه و مطمئن باشید اگر 

فروشنده خوبی داشته باشید فروشتون عالی می شه.
  یک کانال تلگرامی هم حتماً راه اندازی کن و عکس کارها تو توی اون 

قرار بده تبلیغات اینستاگرامی رو هم فراموش نکنید.

تی شرت باطرح شما
لباس هاشون  روی  که  اصطلاحاتی  و  کلمات  معنی  افراد  از  خیلی    

نوشته شده است رو نمی دونند.
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  چرا ما باید لباس هایی بپوشیم که طرح اون رو کس دیگه ای انتخاب 
کرده و ما هیچ نقشی در طراحی اون نداشتیم خیلی از ما انسان ها دوست 

داریم که خاص باشیم و لباس های خاصی بپوشیم.
مورد  طرح  شما  کرده  اجرا  و  ایده  این  مشهد  توی  دوستام  از  یکی    
نظرتون رو برای ایشون ارسال می کنید و ایشون با استفاده از یک دستگاه 
چاپ روی پارچه، این طرح رو روی لباس چاپ می کنه و برای شما ارسال 
می کنه این دوستم چون اهل مطالعه هم هست تونسته توی کار خودش 

خیلی موفق باشه.
  این ایده برای افرادی که علاقه به هنر دارند می تواند کار جذابی باشد.

صبحانه ویژه در محل
  مزایای خوردن صبحانه از هیچ کس پوشیده نیست و همه ما می دانیم 

که یکی از وعده های غذایی خیلی ضروری است.
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  خیلی از افراد و مدیرها اول صبح در خانه میل یا زمان برای خوردن 
صبحانه ندارند و دوست دارند بعد از گذشت چند ساعت کار یک صبحانه 

مفصل میل کنند.
  برای رفع نیاز این عزیزان می توانید صبحانه خیلی مخصوص ارائه کنید 
اگر در این کار سلیقه داشته باشید می تونید صبحانه های خیلی عالی و 
باشی می تونی  اگر خلاقیت داشته  این کار  مشتری پسند بدهید. توی 

مشتری های وفادار زیادی به دست بیاری و تبدیل به یک برند بشی.

کله پاچه برای بانوان
ماها  از  ایرانی ها هست و خیلی  ما  از غذاهای محبوب    کله پاچه یکی 

دوست داریم که صبحانه کله پاچه بخوریم.
  خیلی از خانم ها هم علاقه شدیدی به این غذا دارند اما متأسفانه محیط 
به خاطر همین موضوع خیلی  کله پزی ها خیلی مردانه است و خانم ها 
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دوست ندارند تنها یا با دوستانشان به این مکان ها مراجعه کنند اگر یک 
کله پزی بانوان راه اندازی کنید مطمئنم موفق خواهی شد با انجام این کار 
نسبت به رقبا متفاوت خواهی بود و این کار تو، مثل بمب توی یک شهر 
صدا می کنه و نیاز به تبلیغات زیادی نداری. در کنار این ایده می تونی 

کله پاچه سیار هم داشته باشی.

تعمیرگاه ماشین بانوان
  الان دیگه اکثر خانم ها برای خودشون ماشین دارند و دیگر مثل گذشته 

نیست که ماشین فقط ماله آقایون بود.
  خوب طبیعتاً ماشین این خانم ها هم خراب می شه اما متأسفانه محیط 
اصلًا  تعمیرگاه  محیط  در  خانم ها  و  هست  مردانه  خیلی  تعمیرگاه ها 

احساس خوبی ندارند. 
  یک تعمیرگاه ماشین مخصوص بانوان راه اندازی کنید نه تنها خانم ها 
تعمیر پیش  برای  بلکه ماشین همسرشون رو هم  ماشین خودشون رو 
شما می آورند. خیلی از آقایون وقت ندارند که این کار رو انجام بدهند 
و اگر بدونن تعمیرگاهی وجود داره که خانومشون اونجا راحت هست و 
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مزاحمی نداره حتماً ماشینشون رو میدن تا همسرشان برای تعمیر پیش 
شما بیاره.

تکثیر پرنده های زینتی
دیگر  عده ای  برای  اما  هستند  جذاب  ما  همه  برای  زینتی  پرندگان    

جذاب تر و به خاطر این پرندگان مبالغ خیلی زیادی پرداخت می کنند.
  برای اول کار می تونی از پرنده هایی که تکثیر آن ها آسان و راحت هست 
شروع کنی و تعدادی از آن ها را تهیه کنی و شروع به تکثیر آن ها بکنی 
و وقتی که در این کار حرفه ای شدی می تونی سراغ پرنده های د یگه هم 
بری. فقط کافیه برای اجرای این کار به آن علاقه داشته باشی اگر علاقه 

داشته باشی مطمئناً در این کار موفق خواهی شد.
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تکثیر سگ های خاص
  انسان ها علاقه زیادی به حیوانات دارند و خیلی دوست دارند در کنار 
محبوب  حیوانات  این  از  یکی  باشند  داشته  خانگی  حیوانات  خودشان 

انسان ها سگ ها هستند.
  بعضی از این سگ ها نژادهای خاصی دارند و مبالغ میلیونی بابت آن ها 

پرداخت می کنند.
  تکثیر سگ کار بسیار ساده ای هست فقط کافیه به حیوانات و مخصوصاً 
سگ علاقه داشته باشی و یک سرچی در مورد این سگ ها بزنی و تعدادی 
با  را  این سگ ها و آن ها  به تکثیر  از آن ها رو تهیه کنی و شروع کنی 

سودهای عالی بفروشی.
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فست فود بانوان
  خانم ها علاقه زیادی به فست فود و دور هم بودن با دوستان دارند تا 
بتوانند با همدیگر حرف بزنند اما اگر در محیط اطرافشان آقایون باشند 
احساس راحتی نمی کنند اگر بتوانید یک محیط خیلی عالی برای خانم ها 

ایجاد کنید مطمئنم پولدار خواهید شد.
  کارهایی که در آن با خانم ها سروکار دارید اگر کارت خوب باشه همه 
متوجه می شوند و خیلی نیازی به تبلیغات ندارید و با توجه به اتحادی 

که خانم ها دارند مطمئنم کاری خواهند کرد تا موفق شوید.
  برای اجرای این ایده باید تمام کارکنان خانم باشند و هیچ آقای در این 

محیط رفت وآمد نداشته باشد.

تونل زیبایی
  خانم ها خیلی به زیبایی خودشان اهمیت می دهند جالبه که بدونید 
ما سومین کشور مصرف کننده لوازم آرایشی هستیم. پس این یک فرصت 
خیلی عالی برای کارآفرینان ایرانی هست تا بتوانند ثروتمند شوند برای 
اجرای این ایده کافیه تا مجموعه های مختلفی که مربوط به کار زیبایی 

هستند را کنار هم جمع کنید.
  یک سالن خوب و بزرگ اجاره کنید و توی اون خدماتی مثل آرایشگاه 
لوازم آرایشی و بهداشتی مشاوره تغذیه فروشنده لوازم لاغری و خیلی از 

کارهایی که مربوط به زیبایی هستند رو به خانم ها ارائه بدید.
  سعی کنید در مجموعه خودتون کافی شاپ و جاهای سرگرم کننده برای 

خانم ها داشته باشید تا بتوانید آن ها را جذب کنید.
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آموزش کاسبی، از شبکه های مجازی
  آخرین آماری که من از حضور ایرانی ها در شبکه های اجتماعی داشتم 

روزانه 9 ساعت بود.
  جالبه که این مقدار ساعت از ساعت کاری هم بیشتر هست و این یک 
که خیلی دوست  زیادی هستند  افراد  عالی هست چون  فرصت خیلی 
پول  بتوانند  می گذارند  اجتماعی  شبکه های  در  که  این زمانی  از  دارند 
در بیارند. برای رفع نیاز این عزیزان فقط کافیه برید و روش های کسب 
درآمد از شبکه های مجازی را که، کم هم نیستند یاد بگیرید و بعد به 

این عزیزان آموزش بدید.
  برای اجرای این ایده نیازی نیست که دفتر کار ثابتی داشته باشید و از 

طریق خود شبکه های مجازی هم می تونید این کار رو انجام بدید.

انباری عمومی
  با توجه به کاهش تورم دیگر کاسب ها دوست ندارند تا انبارهای خودشان 
را خیلی پر  نگه دارند و سعی می کنند فقط اجناس موردنیاز یک هفته یا 

حداکثر یک ماه خودشان را خریداری کنند.
  پس بنابراین دیگه نیازی نیست تا مثل گذشته یک انبار بزرگ داشته 
باشند چون هزینه زیادی برای آن ها دارد. حتی خیلی از کاسب ها که 
الان انباری ندارند. خیلی دوست داشتند تا یک انبار کوچکی داشتند و 

لوازم اضافی خودشون رو اون جا نگهداری می کردند.
  بگرد و مناطقی که توی اون این جور کاسب ها زیادند رو پیدا کن بعد 
این  از  یکی  به  رو  انباری  از  قسمت  هر  و  کن  اجاره  انباری  یک  اونجا 

عزیزان اجاره بده.
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  مطمئنم از این کار سود خیلی خوبی گیرت میاد یادت باشه حتماً کار 
خودت رو بیمه کنی تا اگر اتفاقی افتاد ضرر نکنی.

لباس مجلسی زنانه
  با توجه به شرایط اقتصادی که مردم الان دارند نمی تونن مدام لباس های 
شیک و مجلسی خریداری کنند می شه مرکزی راه اندازی کرد که لباس 
بانوان رو اجاره بده مثلًا خانمی که می خواد بره عروسی  مجلسی ویژه 
یا  فروشگاه  این  از  میاد  بالا  باقیمت  مجلسی  لباس  یک  بجای خریدن 
مغازه شما یک لباس با هزینه کمتر اجاره می کنه و بعد از مراسم هم 

تحویل می ده درست مثل لباس عروس اجاره ای.
  شما می توانید لباس های مجلسی دست دوم و تمیز را خریداری کرده و 
به خشک شویی ها بدهید و آن ها را آماده پوشیدن مشتری ها در مجالس 
کنید. کارتون رو با چند دست لباس و یک کانال تلگرامی، سایت های 
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مثل دیوار، شیپور و یا تبلیغ محلی شروع کنید و وقتی کارتان گرفت 
گسترشش بدید و کم کم یک مغازه کوچیک بازکنید و بزرگ و بزرگ ترش 

کنید. 
  حالا در کنار این لباس ها می تونید کیف و کفش مجلسی، بدلیجات 
پول  ازش  و  بدید  اجاره  رو هم  مورد دیگه  و چندین  نقره  زیورآلات  یا 

دربیارید.
خیلی  هم  چون  می کنند  استقبال  ایده  این  از  به شدت  خانم ها    
و  باشند  داشته  تنوع  همیشه  اینکه  هم  باشند  شیک پوش  دوست دارن 

لباس های تکراری نپوشند.
  اگر تکنیک های فروش رو هم یاد بگیری بعد چند وقت کلی مشتری 
وفادار داری که هرروز برای تو تبلیغات مجانی می کنند. مخصوصاً خانم ها 
صحبت  موردش  در  برن  هرجا  بیاد  خوششون  یک کاری  از  خدا کنه 

می کنند.
بخونید و  و  تهیه کنید  ایران رو هم  کتاب شاه کلید فروش در    حتماً 
تکنیک های که توش گفته شده رو اجرا کنید تا فروشتون چند برابر بشه.
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رستوران یا فست فود میوه
  همه انسان ها می دانند که خوردن میوه چقدر مفید هست و می تواند 
مضر  فست فودهای  همیشه  باید  ما  چرا  کند.  کمک  آن ها  به سلامتی 

بخوریم؟ آیا نمی تونیم در بین روز میوه مصرف کنیم؟
  من افراد زیادی را می شناسم که خیلی دوست دارند در بین روز میوه 
مصرف کننده اما هیچ جا و مکانی برای پاسخ به نیاز این افراد وجود ندارد.

  من خودم هم خیلی دوست دارم به جای اینکه یک ناهار چرب بخورم 
میوه بخورم تا بعدش خوابم نگیره و سرحال باشم.

باشید  اگر یک میوه فروشی داشته  ندارد  زیادی  ایده هزینه  این  اجرای 
این  تا صندلی بگذارید و  خیلی راحت می تونید در کنار خودتون چند 

ایده را اجراء کنید.
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نان داغ تحویل در محل
  همه دوست دارند صبح زود نان داغ بخورند اما حال و حوصله رفتن به 
نانوایی را ندارند شما می توانید مشکل این عزیزان را رفع کنید و ثروتمند 

شوید.
  فقط کافیه یک اپلیکیشن درست کنید بعد با یک نانوایی خیلی خوب 
اپلیکیشن  از طریق  بعدازاینکه  نان درست کنه  براتون  تا  صحبت کنید 

سفارش گرفتید برید و هرروز صبح سفارش ها رو تحویل بدهید.
  این ایده در مناطقی که افراد ثروتمند زندگی می کنند خیلی زودتر و 

بهتر جواب می دهد.

ژل تزریقی
دارند  ایرانی  سفره های  تزئین  در  مهمی  نقش  دسرها  و  ژله  امروزه    
بی شک ژله های ساده موردپسند بیشتر افراد نیست اما روشی که امروزه 
برای تزئین ژله وجود دارد تزئین ژله به صورت تزریق انواع رنگ هاست 
که نقش های زیبایی را می توان به وجود آورد و سفره های کمرنگ را زیبا 
ساخت برای همین بعضی از افراد به دنبال یادگیری این هنر هستند. این 
هنر به خوبی استقبال می شود زیرا خیلی از افراد علاقه صرف وقت برای 
یادگیری را ندارند و یا حتی وقت هم ندارند اما از این تزئینات به صورت 
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آماده استقبال چشم گیری می کنند زیرا کدبانوهای ایرانی اهمیت زیادی 
به زیبایی سفره هایشان می دهند.

  خیلی راحت می تونی درست کردن این ژله ها رو یاد بگیری و تولید 
کنی. روش های ساخت این ژله ها توی اینترنت هست و آموزشگاه ها هم 

این کار را آموزش می دهند.

سایز بزرگ
  افراد خیلی زیادی مثل من هستند که هنگام خرید کفش و لباس برای 
سایزشان به مشکل می خورند و معمولاً سایز آن ها توی بازار پیدا نمی شه

اگر بتونی فروشگاهی راه اندازی کنی که توی اون کفش و لباس های سایز 
بزرگ اما شیک ارائه بدید مطمئنم موفق می شوید.

بزرگ در شهرتان  لباس سایز  فروشگاه  تا    شاید در حال حاضر چند 
تا  فروشگاه ها مراجعه کنید  این  به  اما کافیه یک بار  باشد  وجود داشته 
متوجه بشی که چقدر قیمت های بالایی دارند و اصلًا لباس های مناسبی 

ندارند.



فصل چهارم

شروع برای یک کسب وکار موفق

  چگونه هرگز تسلیم و ناامید نشویم؟!!
  مایکل جردن با 111 پرتاب ناموفق دربازی های مهمش بازیکن برتر 

جهان است.
کنید،  سعی  بنابراین  هستید؛  می اندیشید،  که  ازآنچه  قوی تر  شما 
قادر  با خود فکر کنید، که  قوی ترشوید. ممکن است، گاهی در خلوت 
به تحمل این همه فشار کاری نیستید. درصورتی که این طور نیست. شما 
ناامیدکننده  افکار  ندهید  اجازه  دهید.  ادامه  فقط  هستید  قوی  بسیار 
شما را از کار دور کند. اگر 99 بارکاری را انجام دادید و موفق نشدید، 
ناامید نشوید. تنها با خود بگویید، 99 راه ناموفق و تجربه برای این کار 
نرسیده   111 به  هنوز  شما  فعالیت های  که  باشد  یادتان  پیداکرده اید. 

است؛ یعنی تلاش های آخر بسیار مهم هستند و رهایشان نکنید.
صبور باشید. با خود بگویید اگر دیگران توانستند؛ چرا من نتوانم؟ وقتی 
با مشکلی روبه رو می شوید، هرگز تسلیم نشوید و همواره به خود بگوید 
که می توانید، می توانید، می توانید... تصور کنید که موفق شده اید. مانند 
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افراد موفق رفتار کنید حتماً موفق می شوید. این تصور ذهنی فوق العاده 
تأثیرگذار در موفقیت عینی شما است.

  هرگز خود را با افرادی که موفق شدند، مقایسه نکنید. هرگز به خاطر 
اینکه دوستتان موفق شده است و شما هنوز نشده اید، تسلیم و ناامید 
نشوید. چراکه شما دقیقاً نمی دانید او چقدر زحمت کشیده است. حتی 
اگر فکر کنید که همه چیز را می دانید!!! درواقع شما همه چیز را درباره 
به  دهید.  ادامه  خود  کار  به  دلسردی  بدون  بنابراین  نمی دانید؛  او  کار 
از  قبل  دارد که درست  امکان وجود  این  باشید که همیشه  داشته  یاد 
رسیدن به موفقیت شما با یک شرایط بد یا به عبارتی با یک مانع بزرگ 
مواجه می شوید، درست همین جاست که باید باپشتکار و باقدرت تمام 
به  تمام زحماتتان  از کار بکشید  ناامید شده، و دست  اگر  ادامه دهید. 
و  تجربه ها  باورها،  آخرین  ناهنجار  و  بد  شرایط  این  رفت.  خواهد  هدر 

آموخته های شما را به چالش می خواند. همین!!!
  حال با دانستن و انجام تمام نکات بالا شما در چرخه درست فعالیت های 
خود قرار دارید. و روزبه روز در کار خود قوی تر و باتجربه تر شده و فشارها 
و مشکلات را با علم به راهکارهای موجود حل کرده، و مراحل موفقیت را 
یک به یک طی می کنید. یک روش خیلی جالب که موقع شروع هر کاری 

استفاده می کنم اینه که همیشه از پایان شروع می کنم.

نکته  
  هر وقت خواستی یک کسب وکار جدید رو شروع کنی. همیشه از پایان 

شروع کن. پایانی ترین مرحله هر کسب وکار فروش هست.
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کارخونه داری  کار صنعت هستن می گن: 8۰ درصد  توی  افرادی که    
احتمال  داره  خوبی  فروش  که  زمانی  تا  کارخونه  یک  هست.  فروش 

ورشکست شدنش خیلی کمه.

تولید  -  فروش   =  آشغال
  اگر محصولی تولید کنی که نتونی بفروشی برابر هست با آشغال چون 
برای نگهداری اون باید کلی هزینه بکنی. مثل هزینه انبار، هزینه نگهبان 
و ... اگر زندگی نامه افراد موفق رو بخونی می بینی که اکثر اونها از فروش 

شروع کردن.
  خود من زمانی که می خواستم آموزش کسب وکار بدم و حتی مشاوره، 
از فروش شروع کردم. اول رفتم با چند تا مشاور و مربی صحبت کردم و 
رزومه اون ها رو گرفتم و بعد شروع کردم به فروش مشاوره و دوره های 

اساتیدی که با آن ها قراداد داشتم.

دستورالعمل
  سعی کن بیشتر از اینکه به تولید یا خرید فکر کنی روی فروش متمرکز 

بشی.

معرفی سه کارخانه پول سازی
  سه راه حل برای پول درآوردن توی ایران وجود داره:

  1 – با استفاده از بازو
  2 - خود پول

  3 – بافکر و ذهن
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  با هرکدوم از این سه روش می تونی کسب درآمد کنی. در اصل اون ها 
رو بفروشی. اگر بخوای فقط با بازوی خودت پول در بیاری هم کار خیلی 
یک  از  درآمدت  و  نداره  زیادی  خیلی  درآمد  اینکه  هم  سختی هست، 

حدودی دیگه بالاتر نمی ره.
  روش دوم پول درآوردن با خود پول هست. توی این روش هم خیلی 

از افراد وضعیت مالی مناسبی ندارن تا بتونن با پول کسب درآمد کنن.
این روش شاید به نظر خیلی ها آسون بیاد اما خودش یک مهارت هست 
از مرگشون  بعد  که  بودند  پولدار  افراد  از  نیست. خیلی  کار هرکسی  و 

فرزنداش تمام ثروت پدرشون رو از دست دادند.

استفاده از ذهن
  بهترین راه برای کسب ثروت استفاده از فکر و ذهن است؛ و خیلی از افراد با 

همین روش به ثروت های زیادی رسیده اند.

نکته   
  بهترین راه و روش برای کسب ثروت، استفاده از فکر و ذهن هست.

استراتژی لوله کشی
شرکتی  چه  شما  سیم کارت  شارژ  فروشنده  دارید؛  سیم کارت  حتماً    

است؟
  اگر چاپگر جوهرافشان دارید؛ کارتریج های آن را از چه شرکتی تهیه 

می کنید؟
  درسته، شارژ سیم کارت را از شرکتی تهیه می کنید که سیم کارت را از 
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آن خریداری کردید و کارتریج های چاپگرتان را از شرکتی تهیه می کنید 
که چاپگر را از آن خریده اید.

  این ها بخشی از کسب وکارهایی هستند که از استراتژی لوله کشی استفاده 
تعیین می شود  ارزان  اولیه،  قیمت محصول  استراتژی،  دراین  می کنند. 
به عنوان مثال،  نظر گرفته می شود.  بالا در  و قیمت محصولات مصرفی، 
به فروش می رساند و  ارزان  را  تلفن همراه، سیم کارت های خود  اپراتور 

بهای مصرف را زیاد تعیین می کند.

کارآفرینی به سبک لوله کشی
اگر به اطراف خود نگاه کنیم، می بینیم که اگر بخواهیم می توانیم ما هم 
تولیدکننده محصولاتی مانند: چاپگرهای جوهرافشان باشیم تا آن ها را 
باهدف افزایش تعداد مشتریان، باقیمت کم به فروش برسانیم و سپس 
کارتریج های آن را باقیمت بالاتر به تعداد مشتریان بیشتر عرضه کنیم؛ 

و یا هرکسب وکاری که قابلیت استفاده از این استراتژی را داشته باشد.

یک اشتباه رایج
  در سال های اول، کسب وکار مثل یک نوزاد تازه به دنیا اومده هست. تو 
نمی تونی از یک نوزاد توقع کارهای بزرگ داشته باشی. اول باید بهش 
غذا بدی، مواظبش باشی تا بزرگ بشه و برات کار کنه. متأسفانه خیلی ها 

توجهی به این موضوع ندارن و سریع کسب وکار رو رها می کنن.
  پس هر کاری رو که شروع می کنی یا محصول جدیدی اضافه می کنی 
سریع جواب نمی ده و نیاز به زمان داری تا مردم، تو و کسب وکارت رو 
بشناسن پس اگر تازه شروع کردی و دوست داری از کسب وکارت دلسرد 
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نشی و موفق بشی سال اول هیچ توقعی نداشته باش و شاید در سال اول 
به نوع کسب وکار، زمان سوددهی خیلی  با توجه  البته  ضرر هم بکنی. 

متفاوت هست. در بعضی از کارها حتی 5 سال اول سوددهی نداریم.
  بنابراین باید برای چند سال اولت سرمایه کافی داشته باشی.

یا  انتخاب کنی و سال ها  اگر مسیر رو درست  به فصل دوم  با توجه    
ماه های اول تحمل کنی حتماً موفق می شی.

نکته   
  اگر بتونی از هر سه تا روش یعنی ذهن، بازو و پول هم زمان استفاده 

کنی نتیجه بهتری می گیری.

 انسان ها فرزندان افکارشان هستن
  در مورد خودت چی فکر می کنی؟ آیا باورهات درست اند؟ مثبت فکر 

می کنی یا منفی؟
  مطمئنم تا الان کتاب های زیادی در این رابطه خوندی اما نتیجه ای که 

دوست داشتی رو هنوز نگرفتی. می دونی دلیلش چیه؟
  یکی از دلایلش عمل نکردن هست که در فصل آخر کتاب شاه کلید 
فروش در ایران کامل در موردش توضیح دادم که چه کار کنیم چیزهای 

که یاد می گیریم رو انجام بدیم.
  دلیل دومش باور نداشتن خودت هست. اول از هر کاری باید خودت 
رو باور کنی. وقتی خودت، خودت رو تأیید نکنی انتظار داری دیگران تو 

رو تأیید کنند. 
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داستان شیر و گرگ
  یک روز زیبا توی جنگل گرگ یک خرگوش شکار می کنه تا می خواد 
گرگم  من  می گه:  شما؟!  ببخشید  می گه:  خرگوشه  بخوره  رو  خرگوش 
دیگه می خوام تو رو بخورم. خرگوشه می گه: من از کجا بدونم تو گرگی؟ 
می شه یک مدرکی چیزی به من نشون بدی تا من مطمئن بشم که تو 
گرگی؟ گرگه یک فکری با خودش می کنه و می گه: باشه تو اینجا صبر 

کن تا من برم برات مدرک بیارم.
  می ره جای شیر و براش ماجرا رو تعریف می کنه و بهش می گه: اگر 
امکانش هست یک مدرکی به من بده تا همه بدونن گرگ این جنگل من 
هستم. شیر هم موافقت می کنه و به گرگ یک مدرک می ده. وقتی گرگ 
برمی گرده می بینه که خرگوشه فرار کرده. با خودش می گه: اشکالی نداره 
از این به بعد دیگه خیالم راحته و دیگه همه می دونن که من گرگم و 

مدرک دارم.
  چند روز بعد گرگ توی جنگل، شیر رو می بینه که می خواد یک گوزن 
رو شکار کنه تا شیر گوزن رو می گیره گوزنه می گه: ببخشید شما؟! شیر 
شیر  داری  مدرک  ببخشید  می گه:  گوزن  جنگلم  این  شیر  من  می گه: 
گوزن  به خوردن  گوزن سریع شروع می کنه  به حرف های  توجه  بدون 

بیچاره.
کلکشون  این ها  می دونستی  که  می گه: سلطان شما  جلو  میاد    گرگ 
این هست پس چرا به من نگفتی شیر بهش می گه: تو برای اثبات گرگ 
بودنت مدرک لازم داشتی چون خودت رو باور نداشتی، من که برای شیر 

بودنم نیازی به مدرک ندارم.
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نکته   
  یکی از مهم ترین عوامل پیشرفت و موفقیت باورهای ما هستن.

  آیا خودت یا محصول و خدماتت رو باور داری؟!

اول به خودت بفروش
  اگر دوست داری کالا یا خدماتی رو بفروشی، اول به خودت بفروش 
ببین آیا حاضری به عنوان مشتری خرید کنی؟ جوابت هرچی هست بگرد 

و دلیلش رو پیدا کن.
  اگر حاضری بخری چرا؟؟؟ اگر هم نه نمی خری، چرا؟؟؟

نکته   
  اول به خودت بفروش بعد دیگران، اولین و مهم ترین مانع هر کاری 

خودت هستی.

  وقتی که می خوای فروشی انجام بدی یا هر کاری بکنی اگر باورت این 
داری  می خوری چون  باش شکست  مطمئن  نمی شه  کار  این  که  باشه 

برای شکست می ری نه پیروزی.

دستورالعمل
  قبل از شروع هرکاری موفقیتت رو قطعی بدون، و به لحظات خوشحالی 

بعد از  موفق شدن فکر کن و در ذهنت تصویرسازی کن.
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14 نکته مهم برای شروع کسب وکار

1 - از تجربه دیگران استفاده کنید
  شنیدن نصیحت ها و پندهای به دردبخور برای کسب وکار و زندگی تان 
ارزشمند خواهد بود. پس این نکته را هرگز فراموش نکنید که در برابر 
انتقاد و نصیحت دیگران مقاومت نکنید بلکه آن ها را با جان و دل قبول 
و  نصیحت ها  و  ایده ها  ابتدا  ببرید.  را  استفاده  نهایت  آن ها  از  و  کنید 
انتقادهای دیگران را خوب تحلیل کنید و اگر مفید بودند حتماً آن ها را 

به کار بگیرید.

2 - دفترچه ایده داشته باشید
ایده هایی  حتی  بنویسید.  ایده هایتان  دفتر  در  ایده   2 حداقل  هرروز    
که به نظرتان مسخره می آیند هم یادداشت کنید. مطمئن باشید ضرر 

نمی کنید.

3 - هرروز چیز جدیدی یاد بگیرید
  کارآفرینی یعنی اینکه مشکلات را حل کنید و در این مسیر چیزهایی 
بیاموزید. یادگرفتن چیزهای جدید به عنوان یک کارآفرین ضروری است. 
ما باید هرروز چیزهای جدید یاد بگیریم. مطالعه کنید، بگردید، ببینید، 

تجربه کنید و بیاموزید.

4 - حتما شاگردی کنید
  بگردید و بهترین کاسب توی زمینه کاری مورد نظرتون رو پیدا کنید و 
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پیش اون حتی به صورت رایگان یک مدتی را شاگردی کنید.

داستان دوست خودم
  زمانی که مغازه ساندویچی داشتم یک روز یکی از دوستام اومد پیشم 
درست  غذا  عاشق  من  سعید  گفت:  دارم.  خوبی  درآمد  من  دید  وقتی 
کردن هستم. همیشه تو خونه دوست دارم خودم غذا درست کنم و ... 
خلاصه گیر داده بود که کمکم کن من هم مغازه بزنم بهش گفتم: هیچ 
کار  و  فرق داره  غذا درست کردن خیلی  با  این شغل  اما  نداره  مشکلی 
خیلی سختی هست. گفت: نه الاوبلا من باید این کار رو انجام بدم من 

دیگه کاری که عاشقش هستم رو پیدا کردم.
  گفتم: باشه حالا که خیلی اسرار به این کارداری پس بیا چند وقت پیش 
خودم کارکن هم یاد می گیری هم از نزدیک باکار آشنا می شی از اونجای 
که این دوستم باباش خیلی پولدار بود بهش یک مغازه داد و فرداش اومد 

دنبال من که بریم وسایل بخریم؛ و اصلًا شاگردی نکرد.
  سعی کردم با روش های که بلد بودم با کمترین هزینه و در کمترین 
زمان کسب وکارش رو راه بندازم. جای مغازه خیلی عالی اجاره مغازه هم 
نداشت خلاصه ازنظر تمام مردم عادی همه چیز روی اصول بود. دو ماه 

بعد دوستم زنگ زد گفت: لوازم مغازه ام به دردت نمی خوره؟
  به همین راحتی سریع مغازه اش رو جمع کرد با کلی ضرر چند وقت 

پیش دیدمش گفتم: نظرت در مورد ساندویچی چیه؟!
  گفت: ازش متنفرم اسمش که میاد حالم بد می شه چون این دوستم 
از اول هم علاقه ای به این کار نداشت و فقط فکر می کرد که به این کار 

علاقه داره.
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  فقط کافی بود یک مدت می اومد پیش من یا یک جای دیگه شاگردی 
می کرد.

4 - هر آنچه را که می آموزید یادداشت کنید
یاد می گیرید نکته بسیار مهمی است.  یادداشت روزانه چیزهایی که    

حتماً در آینده به این نکات احتیاج پیدا می کنید.

5 - تیم سازی کنید
  تیم سازی با افراد قوی تر می تواند موجب شود تا بتوانید مربیان خوبی 
برای خودتان پیدا کنید، شبکه خودتان را قوی تر کنید، و از افرادی که 
به موفقیت های مطلوب شما رسیده اند چیزهایی یاد بگیرید تیم سازی با 
گروه هایی با سطح پایین تر نیز می تواند بسیار برای شما و گروهتان مفید

باشد. جان سی مکسول نابغه رهبری می گوید:
اگر من رؤیایی دارم نیاز به تیمی رؤیایی دارم چون به تنهایی قدرت ندارم. 

کار گروهی کار رؤیایی می سازد اگر رؤیایی دارید، نیاز به تیم دارید.

۶ - تیمتان را دوست داشته باشید
  این نکته مهمی است. اگر به افرادی که باهم کار می کنید علاقه مند 
نباشید هرگز نخواهید توانست کامیابی و موفقیت هایتان را به حداکثر 

برسانید. شما بایستی با عشق و علاقه به محل کارتان بروید. در آنجا از
همکارانتان و اخلاقیات و خلق وخوهایشان نهایت رضایت را داشته باشید؛ 
و با آن ها بگویید و بخندید. شما باید در محیط کارتان راحت باشید. اگر 
فکرتان آزاد باشد و راحت باشید هرروز موفق تر از روز قبل خواهید بود.
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7 - وارد غار تنهایتان شوید
  تنها باشید و تفکر کنید. در تنهایی و تفکر و آرامش خیلی از مسائل 
و مشکلات را می توانید حل کنید و پشت  سر بگذارید. در کمال آرامش 
ساعاتی در روز را تنها باشید و به حل مشکلات و کار در تنهایی بپردازید.

8 - هرگز از ورزش غافل نشوید
  سلامتی مهم ترین دارایی شماست. اگر روزی موفق شوید اما سلامتی 
خودتان را ازدست داده باشید هیچ ارزشی ندارد. ورزش علاوه بر اینکه 
تنتان را سالم می کند از شما یک انسان جسور و باروحیه و با اعتمادبه نفس 

فراوان خواهد ساخت.

9 – ریسک کنید
نشاطی  و  بودن هیجان  کارآفرین  بخشهای  از هیجان انگیزترین  یکی    

است که در صورت به نتیجه رسیدن کاری تجربه می کنید.
تمام وجود  با  اما ریسک کنید.  بترسید    ریسک کنید دوستان عزیزم 
بلرزید اما پا پیش بگذارید نایستید. ایستادن شما را، نابود خواهد کرد. 

مثل آبی که اگر بایستد می گندد و از بین می رود.

10 - خودتان را برند کنید
یک  که  است  این  دارد  اهمیت  آنچه  می کنید،  چه  که  نیست  مهم    
کار چندان  برند سازی  باشید.  داشته  برای خودتان  قوی  برند شخصی 
با  و  کاری  نبوغ  و  خلاقیت  باکمی  می توانید  شما  نیست.  هم  مشکلی 
تفاوتی محسوس در کارتان از خودتان یک برند بسازید. مطمئن باشید 
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اگر به نیازهای مردم و کم وکاستی های کارتان توجه کنید و به دنبال رفع 
نیازها با اندکی خلاقیت باشید و متفاوت بودن را در ظاهر و باطن کارتان 
نمایان کنید برند سازی کار بسیار آسانی خواهد بود. برند سازی شخصی 

از خودتان، تنها راه تأمین امنیت شغلی تان است.

11 - مطالعه کنید
دارد  و کارتان وجود  زیادی درزمینه موفقیت    خوشبختانه کتاب های 
حتماً آن ها را تهیه کن و هرروز یک زمان مشخصی رو برای مطالعه در 
نظر بگیر مثل غذا خوردن که هرروز این کار رو می کنی مطالعه رو هم 

فراموش نکن.

12 - از دیگران کمک بگیرید
  غرورتان را کنار بگذارید...

برآمد.  از پسش  نفره  تک  بتوان  که  است  آن  از  کارآفرینی مشکل تر    
دیگران شوق یادگیری و فروتنی شما را تحسین خواهند کرد. از دیدن 
آنچه بعد از سؤال پرسیدن با آن مواجه می شوید شگفت زده خواهید شد. 
حتی افراد ثروتمندی که شاید ازنظر خیلی ها، آدم های غدی هستند اگر 
بدون تکبر و با نیت یادگیری سؤال بپرسی می بینی، که با چه شوقی شما 

رو راهنمایی خواهند کرد.

13 - همیشه لبخند بر لب داشته باشید
  خنده مسری است. و می تواند به جذب صحیح مشتریان، کارمندان و 
فرصت ها کمک کند. خوش خلقی مهم ترین اصل یک انسان موفق است. 
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بهتر  روزبه روز  تا  کنید  تمرین  امروز  از همین  ندارید  اخلاق خوبی  اگر 
شوید، و بتوانید اولین لازمه میلیونر شدن را در خودتان بپرورانید. شما 

بااخلاق آزاردهنده به هیچ جایی نخواهید رسید.

14 - هیچ گاه تسلیم نشوید
  اگر یک کارآفرین هستید، یک کارآفرین بمانید و غرغر نکنید اگر در 
اجرای یک ایده شکست خوردید دوباره از اول شروع کنید. شکست تنها 

زمانی اتفاق می افتد که شما دست از تلاش بردارید.
پدرتان،  به  به خاطر آن ها موفق شوید  باید  به کسانی فکر کنید که    
چشم انتظار  که  دیگه ای  هرکس  یا  فرزندانتان  همسرتان،  مادرتان، 

موفقیت های شما هست.

مهم ترین نکته و آخرین نکته
  آزمون وخطا سرمایه تان را به باد می دهد. آموزش در هرکاری اصلی ترین 
با  را  آزمون وخطا  بخواهید هزینه ریسک  اگر  زیرا  است،  شرط موفقیت 
هزینه آموزش مقایسه کنید به خوبی متوجه می شوید که بهترین شروع 
برای یک کار، آموزش خواهد بود. پس حتماً قبل از شروع کار آموزش 

ببینید و تمام جنبه های کار را بررسی کنید.



فصل پنجم

 خلاقیت

  در این فصل با تکنیک های ایده پردازی آشنا می شوید. با استفاده از این 
تکنیک ها می توانید ذهن خودتان را خلاق کنید، و 1۰۰ ها ایده جدید 
ایدهای موجود در جهان محصول همین  و  اختراعات  تمام  خلق کنید 
تکنیک ها بوده اند فقط باید توجه داشته باشید که تمام ایده هایی که داده 

می شود باید سه خصوصیت زیر را داشته باشند.
  1- سادگی
  2- کاربری

  3- اقتصادی

تکنیک تغییر رنگ
  در این روش این سؤال مطرح می شود که چرا .... باید این رنگی باشد؟

برای مثال چرا باید گوجه فرنگی قرمز باشد؟ آیا نمی شه سیاه باشه؟
یا چرا باید خیار سبز باشه؟ نمی شه قرمز باشه یا آبی؟

یا موز چرا باید زرد باشه؟ می تونه مشکی هم باشه برای مراسم عزاداری 
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یا ترحیم فوق العاده است و یا هزاران تغییر رنگ دیگه که باعث خلاقیت 
می شود و می تواند محصولی جدید به وجود آورد.

تکنیک تغییر وزن
  خیلی از محصولاتی که در بازار وجود دارن رو باید به یک مقدار خاصی 
خریداری کرد در این تکنیک این سؤال مطرح می شود آیا نمی شود وزن 
را کاهش داد؟ یا افزایش داد؟ تا مشتری راحت تر خرید کند یا به کار آیی 
محصول اضافه شود یا باعث شود مشتری بتواند راحت تر از آن استفاده 

کند.
 مثلًا برای رب چرا باید یک قوطی رب حداقل 8۰۰ گرمی خرید کنی؟ 
چرا یک رب 2۰ گرمی مثل سس تک نفره توی بازار نباشه؟ تا دانشجوها 
این  کنن  خرید  وعده  یک  فقط  برای  به راحتی  بتوانند  مجرد  افراد  یا 

محصول برای مسافرت ها می تونه عالی باشه.

تکنیک تغییر اندازه یا ابعاد
  در این تکنیک از خلاقیت، ابعاد و اندازه کالا یا محصول را زیر سؤال 
می بریم؛ و این سؤال مطرح می شود که چرا باید این محصول یا کالا در 
این ابعاد و اندازه تولید شود؟ آیا نمی تواند اندازه آن بزرگ تر یا کوچک تر 
اندازه باشد؟ اگر  باید ماشین لباس شویی به این  باشد؟ برای مثال چرا 
با  ما  یعنی  کرد  استفاده  مسافرت ها  در  آن  از  می توان  شود  کوچک تر 

استفاده از این تکنیک به ایده ماشین لباسشویی مسافرتی می رسیم.
آیا  باشد؟  سانتی متر   25 حدود  ساندویچ  اندازه  باید  چرا  دوم:  مثال    
نمی توان ساندویچ هایی در اندازه خیلی کوچک تر یا بزرگ تر درست کرد؟ 
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تا نسبت به رقبا متفاوت باشیم.

تکنیک تغییر بو
  بسیاری از کالاهایی که ما استفاده می کنیم دارای بوی مطبوعی نیستند 
و تنها کافی است بوی آن ها را تغییر دهید، برای مثال: سفره هایی که 
خریداری می کنیم اصلًا بوی خوبی ندارند. تصور کن یک سفره خریدی 
و وقتی مهمان داری می خواهی از آن استفاده کنی وقتی که باز می کنی 
بوی نامطبوعی از آن خارج می شود و حس بدی پیدا می کنی، حتی با 
این تکنیک می توان به کالاهایی که هیچ بویی ندارند رایحه خوشبویی 

بدهیم. دستمال های عطری حاصل این تکنیک هستند.

تکنیک تغییر جنس
یا  کالا  این  باید  چرا  که  می شود  مطرح  سؤال  این  تکنیک  این  در    
محصول را با استفاده از این متریال ها تولید کنیم؟ آیا نمی شود جنس 
آن را تغییر داد؟ برای مثال: آیا نمی شود سطل اشغال را با استفاده از 
تکه های ضایعات موکت تولید کرد؟ یا چرا باید بدنه ماشین از فلز باشد؟ 
آیا نمی توان از فایبرگلاس بدنه ای محکم برای خودروها ساخت؟ هدف از 

این تکنیک می تواند کاهش هزینه ها یا افزایش کارایی باشد.

طوفان فکری گروهی
  طوفان فکری که یکی از شیوه های برگزاری جلسات و مشاوره و دستیابی 
توسط  در سال 1938  می باشد،  مسائل  برای حل  ایده ها  از  انبوهی  به 
بین المللی  واژه نامه  در  هم اکنون  واژه  این  شد.  ابداع  الکس اس اسبورن 
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این گونه تعریف می شود: اجرای یک تکنیک گردهمایی که از طریق آن 
گروهی می کوشند راه حلی برای یک مسئله به خصوص با انباشتن تمام 
ایده هایی که به طور خودبه خود و درهمان جا به وسیله اعضاء ارائه می شود 
در  به شما  که  است  ابزار شناخته شده  فکری یک  بیابند. روش طوفان 
ایجاد راه حل های خلاقانه برای یک مسئله کمک می کند. روش طوفان 
بخواهید سنت شکنی  است که شما  مفید  بسیار  به ویژه هنگامی  فکری 
کنید و الگوهای تفکر تثبیت  شده را تغییر دهید طوری که بتوانید به 

روشی نو به همه چیز نگاه کنید.

طوفان فکری فردی
  تفاوت طوفان فکری فردی با گروهی فقط در تعداد افراد شرکت کننده 

هست و تمام مراحل یکسان هست.

تفاوت های طوفان فکری فردی و گروهی
  طوفان فکری فردی با تولید طیف گسترده تری از ایده ها همراه است 
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این  نکته جالب توجه  کارا و عملی می شود.  ایده هایی  به  و کمتر منجر 
است که فرد به هنگام انزوا از گروه، دیگر ترسی از انتقاد ندارد و بدون 
هیچ گونه محدودیتی از طرف اعضاء برای تجزیه ایده ها آزاد می باشد. اگر 
بخواهیم نتیجه مطلوب تری از طوفان ذهنی داشته باشیم می توانیم این 

2 نوع طوفان ذهنی را ترکیب کنیم.

قوانین طوفان فکری
  یک نفر به عنوان رهبر گروه انتخاب می گردد که حق اظهارنظر و بررسی 

ساختار ذهنی مخاطبین را ندارد.
از حاشیه  و جلوگیری  پردازی  ایده  مسیر  کنترل  وظیفه  گروه  رهبر    

کشیده شدن و عدم خارج شدن از مسیر قوانین را بر عهده دارد.
روش طوفان فکری به طورکلی در دو مرحله اجرا می گردد:

در مرحله اول تمامی افراد در طی یک زمان بندی مشخص نظر خود را 
بدون تجزیه وتحلیل و بررسی مزایا و معایب عنوان می نمایند. درواقع در 
این روش هیچ کدام از افراد شرکت کننده در گروه حق اظهارنظر و بررسی 

ساختار ایده های افراد دیگر را ندارد.
مورد  تک به تک  به صورت  نوشته شده  ایده های  تمامی  دوم  مرحله  در    

تجزیه وتحلیل و بررسی مزایا و معایب آن می گردد.
  هدف از مرحله دوم حذف ایده های ناکارآمدتر و بررسی ایده های کارآمد 
می باشد. درواقع در این مرحله تمامی تمرکز به ایده های کارآمد گذاشته 

می شود و سعی در بهبود آن و حل مسئله عنوان شده می باشد.
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مزایای طوفان فکری گروهی به فردی
  مهم ترین مزیت انجام این روش به صورت گروهی این است که افراد 
بلکه  می شوند  افراد  دیگر  خلاقیت  رشد  موجب  نه تنها  گروه  در  خلاق 
مسئله خاص  برای حل  موردنظر  ایده  رشد  و  تقویت  موجب  می توانند 
باشند. همچنین مزیت طوفان فکری گروهی این است که مشکلات ایده 

فرد به وسیله تجربه و خلاقیت افراد دیگر حل می شود و از بین می رود.

تکنیک شکوفه نیلوفر آبی
  این تکنیک توسط یاسوآ ماتسومورا طراحی و ارائه شده است. طرح این 
ایده برگرفته از شکوفه نیلوفر آبی می باشد، بدین صورت که گلبرگ های 
شکوفه نیلوفر آبی به دور یک هسته مرکزی قرار می گیرند و از آن نقطه 
گسترش می یابند. با ایجاد پنجره هایی مشابه با پنجره های مورداستفاده 
در برنامه کامپیوتری، بخش های مختلف یک ایده را می توان به صورتی 
تقسیم بندی کرد که یک موضوع اصلی که برای استخراج ایده در پنجره های 
جانبی مورداستفاده قرار می گیرد، به نوبه خود مراکز مجموعه های جدید 

پنجره را تشکیل می دهد. فرآیند آن به صورت زیر است:
  یک موضوع اصلی، ایده یا مسئله و غیره در مرکز نمودار شکوفه نیلوفر 

آبی نوشته می شود.
یا  کاربردها  یا  ایده ها  به  می شود  خواسته  شرکت کنندگان  از  سپس    
داخل  در  ایده ها  این  سپس  کنند.  فکر  مرتبط،  موضوعات  و  راه حل ها 
دایره هایی واقع در مرکز نمودار و اطراف موضوع اصلی ثبت می شوندآنگاه 
این ایده ها مبنای خلق نمودارهای نیلوفر آبی اضافی را به وجود می آورد. 
  مانند شکل برای هشت خانه اطراف موضوع  اصلی  هم همین روند 
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مرکز  خود  اصلی،  نمودار  اطراف  ایده های  درواقع  می کنیم.  تکرار  را 
نمودارهای فرعی را تشکیل می دهند.

)NGT( تکنیک گروه اسمی
  می توان برای از بین بردن تأثیر و نفوذ یک شخص مقتدر و شخصیت 
مقام  تأثیر یک  این  منشأ  )خواه  گروه  ایده  فرآیند خلق  نتایج  بر  قالب 
رسمی باشد، خواه یک شخص( از تکنیک NGT استفاده کرد. تکنیک 
توضیحات  به  را  فرد  نظرات  اظهار  که  فرآیندی  طریق  از  اسمی  گروه 
مختصر محدود می سازد و از یک برگ رأی مخفی برای انتخاب ایده ها 
ایده های حاصل از طوفان فکری استفاده می کند، به این هدف  از بین 
نائل می شود. برای اینکه این تکنیک مؤثر واقع شود شرکت کنندگان باید 

بپذیرند که تصمیم گروه الزام آور است.
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 12 تا   6 گروه  یک  از  فکری  طوفان  روش  همانند   NGT تکنیک    
نفره استفاده می کند. رهبر گروه نقش دبیر جلسه را نیز ایفا می کند و 
پاسخ های گروه را در زمان مناسب، بر روی یک صفحه مناسب که برای 

همه شرکت کنندگان قابل مشاهده باشد، ثبت می کند.
  فرآیند تصمیم گیری با استفاده از تکنیک گروه اسمی از چهار مرحله 
مختلف،  موقعیت های  به  بسته  می توان  که  می شود  تشکیل  متمایز 

تغییراتی را در آن به وجود آورد.

گام اول: خلق ایده ها
  رهبر یا سرپرست گروه مسئله، سؤال انگیزشی، یا دیگر موضوع کنونی 
را برای شرکت کنندگان مطرح می کند و آن را بر روی وایت برد یا دیگر 

سطوح نوشتاری می نویسد.
  اعضای گروه، معمولاً 5 تا 1۰ دقیقه فرصت خواهند داشت تا راه حل های 

پیشنهادی خود را به صورت نگارشی ارائه دهند.

گام دوم: ثبت ایده ها
نگارش  روش  به  گام  نخستین  در  خلق شده  ایده های  دوم،  گام  در    
ایده ها، روی تخته یا هر وسیله دیگری ثبت می شوند. سرپرست گروه از 
تک تک اشخاص می پرسد که اولین ایده در لیست او که هنوز به وسیله 
شخص دیگر ارائه نشده چیست. این فرایند آن قدر ادامه می یابد تا همه 
تخته  روی  ایده ها  و همه  کنند  تکمیل  را  لیست خود  شرکت کنندگان 

ثبت شده باشد.
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گام سوم: تصریح ایده ها
که  ترتیبی  به  گام  دومین  در  تهیه شده  لیست  در  که  ایده ای  هر    
نوشته شده است موردبحث قرار می گیرد. به عنوان مثال، سرپرست گروه 
با اشاره به هریک از ایده های موردبحث، از اعضا می پرسد آیا همه آن 
را کاملًا فهمیده اند. اگر سؤالی نباشد سرپرست به ایده بعدی می پردازد. 
هرگاه عضوی درباره موضوعی توضیحی بخواهند. ارائه کننده ایده، مدت 
کوتاهی که معمولاً 3۰ ثانیه تا یک دقیقه است، فرصت خواهد داشت تا 
پاسخ دهد. در صورت لزوم می توان وقت بیشتری به او داد. اما سرپرست 
باید مطمئن شود که این گفتگوها مختصر است و اینکه پاسخ دهندگان 
قصد ندارند ایده های خود را به سایر اعضا بقبولانند. این فرآیند تا زمانی 

ادامه می یابد که اعضا همه ایده ها را فهمیده باشند.

گام چهارم: رأی گیری درباره ایده ها
  از شرکت کنندگان درباره ایده ها رأی گیری مخفی می کنند بدین صورت 
بهترین  آن ها  نظر  به  که  را  ایده  پنج  بخواهد  اعضا  یکایک  از  رهبر  که 
و  برای جدول بندی  و سپس  بنویسند  کاغذ  یک تکه  روی  بر  می باشند 
اعلام امتیازها به رهبر ارائه کنند. به طورمعمول پنج تا ده راهکار که بر 
اساس رأی مخفی به عنوان »بهترین« تعیین می شوند بار دیگر رأی گیری 
و از بین آن ها یک، دو، یا سه راهکار به عنوان »بهترین« برگزیده می شود 

یعنی دو دور رأی گیری ضروری است.

تکنیک »چرا؟«
  تکنیک »چرا« دقیقاً مثل چراهای مکرر کودکی است که کودکان برای 



114 ایده کسب و کار میلیونی با کمترین سرمایه اولیه148

این  با  اما  والدین می پرسند.  از  اطرافشان  دنیای  از  فهم خود  گسترش 
تفاوت که در بزرگ سالی باید یاد گرفته هایمان را زیر سؤال ببریم سادگی 
این تکنیک باعث شده است، بسیاری از مردم متوجه اهمیت و نقش آن 

نشوند و این تکنیک برای ایده  یابی و ایده پردازی به کار می رود.
و  ایده ها  و  به چالش کشیدن طرح ها  به منظور  درواقع  تکنیک  این  در 

اختراعات گذشته به منظور ایجاد راه حلی نو و کاربردی جدید می باشد.

برای مثال:
دیگه ای  سوخت  از  نمی شه  آیا  بریزیم؟  بنزین  ماشین  تو  باید  چرا   -1

استفاده کرد؟
2- چرا مشتری بره و از مغازه خرید کنه؟ نمی شه ما براش ببریم؟

آقایون  برای  برای خانم ها هست؟ نمی شه  لباس کرایه ای فقط  3- چرا 
هم باشه؟

4- و هزاران چرای دیگه...

تکنیک توهم خلاق
واقعیت    خیلی وقت ها چیزهایی که فکر می کنیم واقعیت است، واقعاً 

نیست.
  واقعیت ها با حواس پنج گانه انسان درک می شوند. اما چیزهایی که از 
شیوه های  به  می شوند  دریافت  پنج گانه  حواس  به وسیله  اطراف  محیط 
متفاوتی توسط مغز فرد تفسیر می گردد. در این تفسیر عوامل مختلفی 
ممکن است دخالت کنند و به گونه ای باعث تحریف چیزی شود که ما 

فکر می کنیم واقعیت است.
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  عواملی چون: تجربیات گذشته فرد، فرض ها و تمایلات او و برخی دیگر 
از فیلترهای پنهانی که شخص از آن ها مطلع نیست.

  بنابراین، واقعیت حقیقی ممکن است چیزی فراتر از چیزهایی باشد که 
با حواس پنج گانه درک می شوند یعنی توهم و تخیل.

ایده های   توهم در موارد بسیار زیادی می تواند موجب به وجود آمدن 
جالبی شود.

  بنابراین برای اینکه بتوانیم خلاقانه با موضوعی برخورد کنیم گاهی لازم 
است با قدرت توهم و تخیل خود آن موضوع را از زوایای مختلف بررسی 

کنیم هرچند دیدن از آن زاویه اشتباه به نظر برسد.
  شاید به همین دلیل است که بسیاری از افراد خلاق کارهایی می کنند 

که در ابتدا احمقانه به نظر می رسد.
  در این تکنیک شاید فاصله بین علم و ایده ما زیاد باشد اما باگذشت 
زمان این فاصله از بین می رود و ایده ما که روزی توهم بوده تبدیل به 

واقعیت می شود و پا به عرصه ظهور می گذارد.
  شما هم اگر تابه حال به توهمات خودتان اهمیت نمی دادید از همین 
لحظه به بعد قدر آن ها را بدانید چون ممکن است باعث خلق ایده های 

سودمند شوند.

)P.M.I( تکنیک پی. ام.آی
  یکی از ارزش های این تکنیک آن است که انسان را مجبور می سازد 
به  نسبت  به مرور  و  کند  تفکر  ذهنی اش  قالب های  برخلاف  دقایقی  تا 
قالب های ذهنی خودآگاه تر و مسلط تر شود، لذا آمادگی ذهنی بیشتری 
از حروف اول سه  این تکنیک برگرفته  نام  برای خلاقیت پیدا می کند. 
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کلمه به معنی افزودن، کاستن و جالب می باشد. روش کار چنین است 
که ابتدا فرد توجهش را به نکات مثبت موضوع یا پیشنهاد و سپس به 
نکات منفی و نهایتاً به نکات جالب و تازه آن که نه مثبت است و نه منفی، 
معطوف می کند و در پایان نسبت به تهیه لیست نکات مثبت یا مزایای 
موضوع، لیست موانع، محدودیت ها و نکات منفی موضوع و لیست نکات 
این  کاربردهای  مهم ترین  از  یکی  می کند.  اقدام  موضوع  تازه  و  جالب 
تکنیک زمانی است که نسبت به یک قضیه اطمینان داریم نه مواردی که 
نسبت به آن شک و ابهام داریم. به عبارت دیگر هر چه نسبت به موضوعی 
و  کارگشاتر  تکنیک  این  از  استفاده  باشیم  خوش بین  یا  بدبین  بیشتر 
جمله  که  است  کافی  جالب  نکات  یافتن  برای  بود.  خواهد  اثربخش تر 

))چقدر جالب می شود اگر..........(( را کامل کنیم.

DO IT تکنیک
  یا به قول بعضی تکنیک »انجامش بده« فرایندی ساده برای خلاقیت 

است.

DO IT عبارت از 4 قسمت زیر است:
)Define problem( تعریف مسئله -D  

  O – تفکر باز و به کارگیری فنون خلاق
)Open mind and apply creative techniques(  
)dentify best solution( شناسایی بهترین راه حل -I  

)Transform( تبدیل -T  
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)Define problem( تعریف مسئله -D
  در این قسمت، تمرکز اصلی بر تجزیه وتحلیل مشکل است.

  به این صورت که باید تا جایی که می توانیم، ماهیت مشکل را به طور 
کامل و دقیق شناسایی کنیم و بدانیم با چه نوع دردسری روبرو هستیم.

برای دستیابی به این هدف، چهار راهکار زیر سودمند است:
بارها و  با نشانه های آن، برای این کار،  با خود مشکل گلاویز شوید نه 
بارها از خود بپرسید که »چرا این مشکل به وجود آمده است« تا بتوانید 

به ریشه آن دست یابید.
  مرزهای مشکل را ترسیم کنید. به اهدافی که باید به آن ها دست پیدا 
کنید و نیز محدودیت هایی که شما در تحت آن مجبور به کار هستید، 

بپردازید.
به  را  آن  شد،  پدیدار  شما  راه  سر  بر  بزرگ  خیلی  مشکل  یک  هرگاه 
و  به طور جداگانه  بر هر بخش  و  نمایید  تقسیم  بخش های کوچک تری 

به صورت اختصاصی کارکنید.
  مشکل را در قالب یک فرم، تا آنجا که می توانید خلاصه کنید.

  رابرت دبلیو السن )Robert W Olsen( می گوید: بهترین روش برای 
این کار، آن است که چند عبارت دوکلمه ای درباره مشکل بنویسید و از 

بین آن ها، بهترین مورد را گزینش کنید.

O – تفکر باز و به کارگیری فنون خلاق
)Open mind and apply creative techniques(  

 پس ازآن که مشکل را شناختید و با زوایای آن آشنا شدید، زمان حل 
مشکل فرامی رسد.
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  اکنون آماده هستید که راه حل های احتمالی برای ضربه فنی کردن این 
گرفتاری را تولید کنید.

باز  کاملًا  احتمالی  راه حل های  برای  را  ذهنتان  باید  مرحله  این  در    
نگه دارید، این در حالی است که افراد اغلب وسوسه می شوند که به اولین 

ایده جالبی که به ذهنشان آمد عمل کنند و همان را به دست گیرند.
  اگر شما نتوانید در مقابل این عامل اغواکننده مقاومت کنید و آن را 
کنار بزنید، احتمالاً بسیاری از ایده ها و راه حل های مناسب را از دست 

خواهید داد.
  توجه داشته باشید که در این مرحله از DO IT، ما به دنبال ارزیابی 
و تعیین صحت وسقم ایده هایی که به ذهن می رسد نیستیم، بلکه به جای 
را  متنوعی  و  گوناگون  راهکارهای  می شود،  که  آنجا  تا  می کوشیم  آن، 

تولید نموده و پرورش دهیم.
  حتی ایده های نامناسب نیز می تواند در این خصوص به دردبخور باشد.

دست شما برای استفاده از تکنیک های خلاقیت باز است.
  سعی کنید نسبت به این الهام شیطانی که می گوید »همین دو سه ایده 

کافی است« کاملًا بی اعتنا باشید.
  ضمناً از یاد نبرید، هنگامی که شما به تولید »راهکارهای حل مشکل« 
سرگرم می شوید، افراد دیگری هم در اطراف وکنار شما هستند که نظرات 

و روش های دیگری برای حل همین مشکل در ذهن دارند.
با  آن  مورد  در  شما  که  دارد  ارزش  آن قدر  ناشناخته،  ایده های  این    

اطرافیان خود به بحث بنشینید و نظرات آن ها را جویا شوید.

)dentify best solution( شناسایی بهترین راه حل - I
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  فقط در این مرحله شما باید ایده هایی را که به ذهنتان رسیده و یا 
از دیگران گرفته اید، تجزیه وتحلیل کرده و بهترینشان را انتخاب کنید. 
ممکن است بهترین ایده، کاملًا روشن و بدیهی باشد، یا شاید هم لازم 
باشد بر چند مورد از بهترین ایده ها کارکنید و جزئیات آن ها را مشخص 

نمایید تا بهترینِ بهترین ها کشف شود.

)Transform( تبدیل -T
  آنچه ما پیش رو داریم این هاست: مشکلی که زیروبم آن مشخص شده و 

راه حلی که برای حل این مشکل مشخص شده است.
  آخرین مرحله، به کارگیری این راه حل است. این مرحله ممکن است به 

زمان و انرژی بسیار زیادی نیاز داشته باشد.
برنامه  یک  ایجاد  دهید،  انجام  باید  که  کاری  اولین  مرحله،  این  در    

عملیاتی )Action Plan( است.
  این امر ممکن است خود به ایجاد یک طرح تجاری بیانجامد.

  پس ازآن، تازه کار شما با این مرحله آغاز می شود.
  اصل ماجرای DO IT هم همین مرحله است چراکه هرچند ممکن 
است شما بتوانید به خوبی یک مشکل را شناسایی کنید و پس از تهیه 
چندراه حل، بهترین مورد را هم مشخص نمایید ولی اگر هیچ کاری برای 
تبدیل این ایده به عمل انجام ندهید، تقریباً کل ماجرا بیهوده خواهد بود.

تکنیک چه می شود اگر....؟
  به طورکلی برای خلاقیت باید فکر، از قالب های ذهنی، شرایط موجود، 
پیش فرض ها، عادات و استانداردها آزاد شود تا بتواند موضوع را از زوایای 
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این  اساس  بر همین  تداعی کند.  را  ایده های جدیدی  و  مختلف رؤیت 
تکنیک کمک شایانی به آزادسازی فکر برای جمع آوری ایده های جدید 
از  جدید  ایده های  یافتن  برای  می شود  توصیه  روش  این  در  می کند. 
و  تکرار  به قدری  را  آن  و  کنید  استفاده  اگر...؟«  می شود  »چه  سؤالات 
برای  تکنیک می توان  این  از  عادت شود.  برایتان یک  که  کنید  تمرین 
یافتن افزایش قدرت خلاقیت بدون داشتن موضوع به خصوصی استفاده 
کرد، ضمن اینکه به عنوان یک تفریح یا شوخی و سرگرمی در همه اوقات 

قابل استفاده است.

SCAMPER تکنیک اسکمپر
  کاربرد اصلی این تکنیک بر پایه ایده یابی فردی طراحی شده است که 
می تواند به نحو بسیار اثربخشی برای گروه ها نیز مفید باشد. هدف اصلی 
تا آن را در جهات و بعدهای مختلف و  این تکنیک قدرت تصور است 
ضروری به حرکت درآورد. این تحریک به وسیله یک سری سؤالات تیپ و 
ایده برانگیز صورت می گیرد که شخص در رابطه با مسئله موردنظرش از 
خود سؤال می کند و درنهایت با افزایش ایده ها، کیفیت ایده ها تضمین و 
ارتقاء می یابد. واژه SCAMPER از ابتدای حروف واژه های سؤال برانگیز 

گرفته شده که در دستیابی ایده های نو بسیار مؤثر است.

S
  حرف S برگرفته از کلمه Substitutie به معنی جانشین سازی است. 

این سؤالات مطرح می شود که: 
  چه مواردی را می توان به جای موارد فعلی به کاربرد؟
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  به جای او چه کسی را می توان به کار گرفت؟
  از چه فرآیند دیگری می توانیم استفاده کنیم؟
  از چه متریال دیگه ای می توان استفاده کرد؟

C
  حرف C برگرفته از کلمه Combine به معنی ترکیب کردن است.  
اینکه موقعیت و وضعیت فعلی با چه چیز دیگه ای می تواند مخلوط شود؟

  مثال : اگر در زندگی روزمره به پیرامون خود دقت کنید به ایده برانگیز 
بودن این سؤال پی خواهید برد. کالاهایی چون دستمال کاغذی با رایحه 
دل انگیز، کفش های کودکان که هنگام راه رفتن صدا می دهند، یا چراغی 

که در پاشنه کفش روشن می شود، همه حاصل این سؤال است.

A
  حرف A برگرفته از کلمه Adapt به معنی رفاه، سازگاری و تعدیل 

کردن است. پاسخ به اینکه:
آن را شبیه چه چیزی می توانیم بسازیم؟

  مثال: هواپیما که از روی پرندگان ساخته شده است یا دست کش شنا 
که الهام گرفته از پای مرغابی است.

M
و  تغییر  معنی  به   Maginfy/Modify کلمه  از  برگرفته   M   حرف 

بزرگ سازی است. اینکه:
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  اگر رنگ، سرعت، شکل و.. را تغییر دهیم چطور می شود؟
  آیا باید بزرگ تر، قوی تر و با ارزش تر گردد؟

  چرا آن را چند برابر نکنیم؟

  برای مثال: چند مداد بزرگ و غول پیکر می تواند طرح بسیار زیبایی 
به ورودی یک دانشگاه بدهد، یا یک کپسول آنتی بیوتیک را می توان چند 

هزار برابر کرد و به عنوان تابلو یک داروخانه مورداستفاده قرارداد.

P
  حرف P برگرفته از کلمه Put to other purposes/Uses به معنی 

استفاده در سایر موارد است. پاسخ به اینکه:
  چه استفاده ای از مواد زائد آن می توان کرد؟

  با محصولات مردود شده یا ایده های شکست خورده چه می توان کرد؟

  مثال: روزی نوجوانی این سؤال را از خود پرسید که »چه استفاده ای  
می توانم از این ماشین چمن زنی خراب بکنم؟« سپس ماشین چمن زنی 
را به دوچرخه خود وصل کرد و بدین طریق اولین موتورگازی دنیا متولد 
شد. آن نوجوان »سویی شیرو هوندا« بود که اکنون یکی از بزرگ ترین 

خودروسازان جهان است.

E
  حرف E برگرفته از کلمه Eliminate به معنی حذف کردن است. 

  چگونه می توان آن را متراکم تر و فشرده تر کرد؟
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  چه می شود اگر کوچک تر شود؟
  چه چیزی را می توان حذف کرد؟

  آیا می توان این عمل را سریع تر انجام داد؟

  مثال: حذف سیستم میکروفن سبب ساخت میکروفن های یقه ای و 
حذف سیم تلفن موجب ساخت گوشی های تلفن همراه شد.

R
  حرف R برگرفته از کلمه Reverse/Rearrenge به معنی بازآرایی/

معکوس سازی است. 

  مثال: اگر به جای جمله »بعد از فروش پس گرفته نمی شود.« در مقابل 
اتفاقی  چه  می شود«  گرفته  پس  فروش  از  »بعد  بنویسیم  مشتری ها  

خواهد افتاد؟ آیا مشتری با اطمینان بیشتری خرید نخواهد کرد؟
  کشف قانون جاذبه توسط نیوتن نیز حاصل این سؤال ساده بود. چرا 

وقتی سیب از درخت جدا شد، به طرف پایین آمد و بالا نرفت؟
  در نظر داشته باشیم که در بعضی از کتاب های خلاقیت، حرف ابتدای 
و  دوباره  به معنی چیدمان  است که  آمده   R برای   rearrange کلمه 

تغییر در ترکیب است و سؤالات زیر را می توان برای آن به کاربرد:
  به چه نحو دیگری می توان در ترتیب قرار گرفتن این ها تغییر ایجاد 

کرد؟ چه زمان دیگری برای آن کار بهتر است؟
  به یاد داشته باشید که اگر دو روش برای انجام کاری وجود دارد، شما 

باید به دنبال روش سوم برای انجام آن بگردید!
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تکنیک در هم شکستن مفروضات
  یکی از موانع مهم خلاقیت، مفروضات قبلی است که ناخودآگاه اجازه 
نمی دهد فکر در همه جهات به حرکت درآید بسیاری از مفروضات قبلی 
غلط  ایجادشده اند،  ما  ذهن  در  که  زمانی  همان  اصل  در  است  ممکن 
تصادف  خواب  که  کسی  ذهن  در  موتور  بودن  خطرناک  مثل  باشند، 
شدید با موتور را دیده است. بسیاری از آن ها به مرورزمان اعتبارشان را 
ازدست داده اند یا بسیاری از آن ها به دلیل تغییر شرایط بی اعتبار شده اند. 
اما مسئله این است که فرد متوجه این تغییرات و اشتباهات نیست و 
هنوز با مفروضات قبلی به مسئله نگاه می کند. از آنجائی که مفروضات 
مربوط به قسمت درونی ذهن می شوند و به عبارت دیگر چون آن ها امری 
درونی هستند نمی توانیم آن ها را به تنهایی فسخ یا از فکر خود جداسازیم. 
مثل آن چاقو که نمی تواند دسته اش را ببرد. شناسایی مفروضات خود و 

دیگران، اولین قدم برای تغییر مفروضات است.

تکنیک تجزیه وتحلیل مورفولوژیک
توسط  که  شناسانه  ریخت  یا  مورفولوژیک  تجزیه وتحلیل  تکنیک    
از  موردنظر  پدیده  آن  اساس  بر  که  است  فنی  شد،  ابداع  فریتززویکی 
جهت ساختار کلی و ابعاد مختلف مورد تجزیه وتحلیل قرار می گیرد. به 
را شناسایی و فهرست  ابعاد مختلف موضوع  و  ابتدا سطوح  این منظور 
راه های  کالا  یک  بازاریابی  مورد  در  بخواهیم  اگر  مثال  برای  می کنیم. 
ابعاد مختلف کالا مثل شکل ظاهری،  باید  ابتدا  بیابیم  بدیعی  و  جدید 
را  کالا  بازار  و  مشتریان  وضعیت  آن،  فواید  و  خواص  آن،  کاربردهای 
بیشتر  را  کالا  ابعاد  کرد  بایستی سعی  مرحله  این  در  نماییم.  مشخص 
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مشخص کرد.
  با فهرست کردن ویژگی های یک محصول و به کمک تکنیک تجزیه وتحلیل 
مورفولوژیک، می توانید به روش خوبی برای خلق محصولات جدید دست 

پیدا کنید.

نحوه استفاده از تکنیک تجزیه وتحلیل مورفولوژیک
  اولین کاری که باید بکنید، لیست کردن ویژگی های محصول یا خدمات 
و استراتژی هایی است که می خواهید در آن نوآوری ایجاد کنید. ویژگی ها 
عبارت اند از قسمت های سازنده، جنس، صفات، کارکردها، وجوه متمایز و 
سبک طراحی محصول برای مثال، ویژگی های یک مداد عبارت است از 
جنس بدنه، جنس نوک، استحکام نوک، عرض نوک، کیفیت، رنگ، وزن، 

قیمت و.... الی آخر.
  ویژگی های یک فیلم نامه تلویزیونی می تواند عبارت باشد از شخصیت ها، 
یک  برای  افراد.  میان  شده  ردوبدل  گفت وگوهای  و  مکان ها  اتفاق ها، 
موجود،  بازارهای  مانند  ویژگی هایی  می توان  هم  بازاریابی  استراتژی 
در  شما  که  ویژه ای  قابلیت های  همچنین  و  محصول  از  استفاده  موارد 

اختیاردارید را لیست کرد.
  جدولی بکشید و آن را به تعداد ویژگی های محصولتان به ستون هایی 
تقسیم کنید. سر هر ستون یکی از ویژگی ها را بنویسید. زیر هر ویژگی، 
را  باشد  داشته  می تواند  ویژگی  این  که  محتملی  حالت های  و  شکل ها 
لیست کنید. طوفان فکری می تواند در انجام این کار به شما کمک کند. 
جدول نهایی و تکمیل شده شما باید تمامی حالت های ممکن برای هر 

ویژگی را در خود داشته باشد.
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  حالا از هرکدام از ستون ها، یک حالت را انتخاب کرده و آن ها را باهم 
ترکیب کنید. این حالت ها را هم می شود به طور رندم و تصادفی ترکیب 
کرد و هم اینکه می توانید ویژگی هایی که ترکیبشان جالب می شود را 
کنار هم بگذارید. وقتی تمام حالت های انتخابی تان را کنار هم بچینید، 
می بینید که از مجموعه آن ها یک محصول، خدمات یا استراتژی جدید 

شکل گرفته است.
  در پایان کار، می توانید این ترکیب جدید را ارزیابی کنید و تا هر جا 
ممکن است آن را بهبود ببخشید. همچنین ببینید که آیا می شود بازار 

سودآوری برای آن پیدا کرد؟

مثال
  فرض کنیم می خواهیم یک نوع آباژور جدید بسازیم. قدم اول این است 
مورفولوژیک  تجزیه وتحلیل  یک  و  کنید  تهیه  را  ویژگی ها  فهرست  که 
انجام دهید؛ یعنی ببینید چه چیزهایی باهم جمع می شوند تا یک چراغ 
به وجود بیاید. عوامل ریخت شناسی چراغ رومیزی می تواند عبارت باشد 

از منبع انرژی، نوع لامپ، اندازه، مدل، جنس، نوع کلاهک و غیره.
  حالا می توانیم یک جدول بکشیم و به هرکدام از این ویژگی ها، یک 
ریخت  »جعبه  اسم  به  گاهی  را  جدول  این  بدهیم.  اختصاص  ستون 

شناختی« یا »جعبه زوئیکی« هم می شناسند.
  فریتز زوئیکی )Fritz Zwicky( همان کسی است که در دهه 196۰ 
این تکنیک را معرفی کرد. با انجام یک طوفان فکری، می توانیم حالت های 

مختلفی برای هرکدام از ویژگی ها را در جدول لیست کنیم.
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تحلیل ریخت شناسی
  از بین حالت های ممکن، گزینه های زیر می توانند ترکیب های جالبی 

از آب دربیایند:
نور روز: می تواند در فروشگاه های  با لامپ  باطری  انرژی خورشیدی،    
لباس به کار برود تا مشتری ها بتوانند در نور آن رنگ واقعی لباس ها را 

ببینند. یا برای مواقعی که برق قطع می شود استفاده کنیم. 
  آباژور سرامیکی با منبع انرژی برق شهری به سبک رومی: قابل استفاده 
بازسازی چراغ های 2۰۰۰ سال  برای  لوکس  و  رستوران های شیک  در 
قبل یا یک آباژور ساده و بدون طرح که فرد می تواند خودش آن را نقاشی 
کرده یا با استفاده از کاغذدیواری یا پارچه موردعلاقه اش، آباژور را بارنگ 

و دکور خانه هماهنگ کند.
  از دید یک شرکت سازنده آباژور، ممکن است بعضی از این پیشنهادها، 
را هم  بعضی ها  را عملی کرد.  بشود آن ها  و  باشند  نوآورانه ای  ایده های 
و  سازنده  تجربه  که  اینجاست  در  درآورد.  اجراء  به  نشود  است  ممکن 

دانش او از بازار، نقش مهمی ایفا می کند.
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تکنیک دلفی
  این تکنیک در سال 1964 توسط داکلی و هلمر معرفی شد. بسیار شبیه 
با این تفاوت که افراد هیچ گاه به صورت  به تکنیک طوفان ذهنی است 
گروه در یک جلسه و دور یک میز جمع نمی شوند و درواقع رویارویی 
افراد  که  است  این  تکنیک  این  فلسفه  و  اساس  نمی دهد.  رخ  مستقیم 
در تکنیک طوفان فکری به علت شرم و خجالت نمی توانستند بعضی از 
فرد چندین  اینکه وقتی طرح های یک  یا  نمایند  را مطرح  ایده هایشان 
بار در جمع رد می شود اعتمادبه نفس او کاهش می یابد لذا در این روش 
افراد به صورت کلامی و رودررو درگیر بحث نمی شوند. بلکه رئیس گروه 
موضوع را به همه اعلام می کند و سپس هریک از افراد به طور جداگانه 
ایده هایشان را به صورت کتبی )حتی می تواند بدون ذکر نام باشد( برای 

رئیس گروه ارسال می کنند. 
  سپس رئیس گروه تمام ایده های پیشنهادی را برای تک تک اعضا ارسال 
ایده های پیشنهادی دیگران  از آن ها می خواهد که نسبت به  می کند و 
فکر کنند و اگر ایده جدیدی به نظرشان می رسد به آن ها اضافه کنند. 
این عمل چندین بار تکرار می شود تا درنهایت اتفاق آرا به دست آید. فن 
دلفی شامل دعوت به مشورت و مقایسه قضاوت های بی نام چند نوبتی 

اعضای یک گروه درباره تصمیم یا مسئله می شود.
  چه موقع از فن دلفی استفاده می شود؟

  1- هنگامی که می خواهید نظر اعضای یک گروه را در مورد شخصی به 
دست آورید بی آنکه روبرو شدن آنان سبب احتمال خطا در قضاوت شود.

  2- هنگامی که اعضای یک گروه در یک جا مستقر نباشند.
  3- زمانی که لازم است اعضای گروه نسبت به تصمیمی که می گیرند 
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و عواقب آن به طور کامل آگاه و مسئول باشند.
  4- هنگامی که حضور چهره های بالادست و فشار همتایان بر تصمیم گیری 

اثر می گذارد.

تکنیک استخوان ماهی Fishbone Diagram )علت و معلول(
  یکی از روش های بسیار سودمند برای شناسایی مسائل نمودار استخوان 
ماهی است. نمودار استخوان ماهی که گاهی به آن نمودار ایشیکاوا نیز 
توکیو طراحی شد.  دانشگاه  از  ایشیکاوا  کائور  پرفسور  توسط  می گویند 
هدف اصلی این تکنیک، شناسایی و تهیه فهرستی از کلیه علل احتمالی 
گروهی  تکنیک  یک  اول  درجه  در  تکنیک  این  است.  موردنظر  مسئله 

شناسایی مسئله است اما توسط افراد قابل استفاده است.

نمودار استخوان ماهی

نحوه استفاده از روش استخوان ماهی 
  روش انجام این تکنیک بسیار ساده است که می تواند در یک یا بیش 
از یک نشست به شکل گروهی یا فردی انجام شود ولی پیشنهاد می شود 
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طوفان  از  بهره گیری  با  و  گیرد  گروهی صورت  به صورت  روش  این  که 
ذهنی تمامی شاخه ها و اجزای مسئله موردبررسی و واکاوی قرار گیرد.

  گام اول: ابتدا مسئله را شناسایی و تعریف می کنیم.
  گام دوم: پس از شناسایی و تعریف مسئله، آن را داخل دایره و در 

سمت راست برگه کاغذ می نویسیم.
  گام سوم: یک خط مستقیم به سمت چپ می کشیم که درواقع این 

خط شبیه به ستون فقرات ماهی است.
  گام چهارم: حالا نوبت به تیغه های ماهی است که برای ترسیم آن 
خطوطی مورب را با زاویه 45 درجه نسبت به خط ستون فقرات ماهی 

ترسیم می کنیم.
  گام پنجم: در این مرحله هر یک از تیغه ها را که نشان دهنده علت های 
از طریق طوفان ذهنی بررسی و واکای می کنیم و  اصلی مسئله است، 
در برابر هر یک از خطوط مورب یکی از دلایل اصلی را که منجر به بروز 

مسئله شده است می نویسیم.
می توانیم  دیدیم  لازم  درصورتی که  مرحله  این  در  ششم:  گام    
و  کنیم  اضافه  بیشتر  تحلیل  برای  ماهی  تیغه های  به  را  زیرشاخه هایی 
می توانیم در هر یک از شاخه هایی که عوامل اصلی بروز مسئله را نشان 
بروز مسئله شده  باعث  و عوامل جزئی تری که  می دهند، دقیق تر شده 
است را اضافه کنیم. این روند و اضافه کردن زیرشاخه ها را تا هر سطحی 
که لازم است ادامه می دهیم تا درنهایت به مجموعه ای از عوامل تأثیرگذار 

که باعث ایجاد مسئله شده اند برسیم.
  گام هفتم: در این مرحله باید علت ها را اولویت بندی کنیم به این ترتیب 
و  ماهی  به سر  نزدیک  کمتری هستند  پیچیدگی  دارای  که  علت هایی 
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علت هایی که دارای پیچیدگی زیادتری هستند نزدیک به دم ماهی قرار 
می دهیم.

  گام هشتم: این مرحله؛ گام تجزیه وتحلیل تیغه ها یا شاخه ها است. در 
این مرحله قصد ما انتخاب علت هایی است که مهم تر از بقیه هستند و 

باید به آن ها توجه بیشتری در زمان حل مسئله شود.
  گام نهم: بعد از دسته بندی و اولویت بندی می توانیم به رفع عوامل بروز 
مسئله بر مبنای اولویت بندی بپردازیم تا درنهایت با رفع تمام عوامل بروز 

مسئله، بتوانیم مشکل اصلی خود را برطرف نماییم.
و  بررسی  که  است  این  نمود  ویژه  توجه  آن  به  باید  که  نکته ای  اما    
حل کردن تمام عوامل بروز یک مسئله برای زمانی که مسئله مربوطه، 
موردنظر  مشکل  که  زمانی  اما  است.  انجام  قابل  باشد  ساده  و  کوچک 
بزرگ و پیچیده می شود، به طورمعمول، عوامل بروز آن مشکل هم زیاد 
می شوند. در چنین شرایطی اگر بر اساس نمودار استخوان ماهی، عوامل 
بروز مسئله را شناسایی کرده باشیم، دارای تعداد زیادی استخوان های 
هستند.  مشکل  بروز  عوامل  از  یکی  بیانگر  هرکدام  که  هستیم  ریز 
بررسی  به  قادر  دیگر  دسترس،  در  امکانات  و  زمانی  ازنظر  به طوری که 
و حل کردن تمام موارد پیداشده در نمودار استخوان ماهی نیستیم. در 
چنین وضعیتی باید به نحوی بتوانیم عوامل بروز مشکل را اولویت بندی 
داریم  امکاناتی که  و  زمانی  و محدودیت های  اولویت  اساس  بر  و  کنیم 

نسبت به حل مشکل اقدام نماییم.

مزایای روش استخوان ماهی:
یا گروه، می تواند تمام اجزای مسئله را  این روش، فرد  از  با استفاده    
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بررسی کند و بعد تصمیم گیری کند.
  این تکنیک، روابط بین علل را به شکل بصری نمایش می دهد و باعث 

می شود اهمیت نسبی علت ها مشخص گردد.
  باعث تشویق و بروز خلاقیت می شود زیرا توجه فرد را به ابعاد مسئله 

کانالیزه می کند.
  باعث جلوگیری از محدودنگری و افزایش کل نگری می شود و به فرد یا 

گروه این امکان را می دهد تا تمام ابعاد مسئله را بررسی کند.
  فرایند مکتوب و نموداری بودن این روش باعث افزایش تمرکز شده و 

امکان بازبینی هوشمندانه را به فرد یا گروه ارائه می دهد.
  یک تصویر کلی از مسئله را پیش روی ما قرار می دهد و ما به راحتی 
مسئله  حل  به  شروع  منطقی،  اولویت های  گرفتن  نظر  در  با  می توانیم 

کنیم.
بردن  بهره  با  که  دارند  وجود  زیادی  روش های  گفت  باید  درنهایت    
تا  گرفته  روش های ساده  از  زد.  مسئله  به حل  می توان دست  آن ها  از 
توجه  باید  ماهی  استخوان  روش  مورد  در  اما  سیستماتیک  روش های 
کرد که این روش بیشتر یک تکنیک گروهی شناسایی مسئله است که 
ریشه های اصلی بروز مشکل را برای ما نمایان می سازد اما درصورتی که 
به خوبی و توسط افراد کارآمد به کاررفته شود می تواند به عنوانی روشی 

مؤثر برای حل مسائل مورداستفاده قرار گیرد.

تکنیک بازگشت به مشتری
  می توانیم با روی برگرداندن از مسائل مربوط به تولید و روی آوردن به 
مسائل مربوط به بازاریابی، رابطه بین فعالیت های خود و مشتریان را از 
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لحاظ محصول، قیمت، تبلیغ، توزیع و بازار موردنظر، بررسی کنیم که چه 
تغییراتی در آن ها می تواند به سود مشتری هایمان باشد؟ 

تکنیک سینکتیکس
به معنی فشار   synetikos یونانی الاصل  از ریشه  واژه سینکتیکس    
دادن دو چیز به یکدیگر و یا متصل کردن چند چیز مختلف گرفته شده 
نوعی  نیز  خلاقیت  که  است  انتخاب شده  دلیل  این  به  واژه  این  است 
است  یا ساختار جدید  قالب  در یک  هماهنگ کردن چیزهای مختلف 
و هر اندیشه خلاقی از تفکر سینکتیکس بی بهره نمی باشد این تکنیک 
روشی است برای برانگیختن تفکر خلاق در میان گروهی از افراد که گرد 

هم می آیند.

به طورکلی فرآیند به کارگیری این روش عبارت است از:
  1- شناسایی و تعریف مشکل و تجزیه وتحلیل آن به منظور رسیدن به 

ماهیت و جوهره آن )شناخت جوهره(
با موضوع غیر مرتبط )ساختن  ارتباط دادن جوهره به دست آمده   -2  

وضعیت مشابه(
  3- کشف راه حل هایی برای موضوع مشابه )راه حل های مشابه(

نهایی  راه حل های  به  به دست آمده  راه حل های  تبدیل  برای    4- تلاش 
برای مشکل اصلی

تمرین
  با استفاده از هر کدام از تکنیک ها حداقل دو ایده جدید بنویسید.
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صحبت پایانی
  این کتاب هم به پایان رسید امیدوارم از مطالعه آن لذت برده باشید. 
لطفاً نقد، نظر، انتقاد و پیشنهادات خودتون همچنین نمره این کتاب رو 

از صفر تا 2۰ برای ما به شماره 5 8۰ 8۰ 8۰ ۰915  ارسال کنید.
  از این به بعد از طریق کتاب های دیگه، سمینار، شبکه های اجتماعی و 
دوره های آموزشی در کنارتان هستم امیدوارم بتونم با کمک خداوند در 

جهت پیشرفت شما دوست عزیزم خدمتی هرچند کوچک بکنم.
 برای اطلاع از محصولات دیگر ما به سایتمون مراجعه کنید:

  www.taghadosi.com                             

همچنین برای دیدن آموزش های رایگان حتما اینستاگرام مارو دنبال کنید:

saeed_taghadosi                                             

                               از عمل کار برآید به سخن دانی نیست
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